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SERVICIOS INMOBILIARIOS
INTEGRALES

Valoracion, Transaccion, Consultoria,
Property Development, Investment
Management, Property Management

BNP Paribas Real Estate desarrollara con
usted soluciones inmobiliarias integrales y
a medida para cada una de sus necesidades.
Gracias a nuestro ambito internacionaly a
nuestra presencia en Espana, ponemos a su
disposicion nuestro conocimiento
especializado en Transaccion, Valoracion,
Consultoria y Property Management.

Con BNP Paribas Real Estate, todos los
servicios en uno.

Optimizar

Mantener Maximizar

Gestionar
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ﬂ Construir Re a l
e | A Estate .
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= Needs

Madrid Valencia

963 163 120

Barcelona
933 012 010

914 367 777

| REAL ESTATE

CENTRO - Madrid

CENTRO - Madrid

CENTRO - Madrid

Real Estate for

QUER DEL HENARES - GUADALAJARA

- Sup. total: 32.636 m? + Oficinas: 100 m?
- Sectorizable en 4 modulos
+ Altura: 12 m
- Muelles de carga / descarga: 37
(ratio de 1 muelle / 899 m?)
+ Patio de campa de maniobra de 28 m lineales
- Aljibe propio
- Seguridad perimetral

Alquiler

PARQUE EMPRESARIAL PUERTA DE MADRID /
SAN FERNANDO DE HENARES

« Sup. total: 32.535 m?/ Modulable desde: 8.125 m?
« Altura libre: 12 m

- NUmero de muelles: 32

+ 50 % ocupado

« Instalaciones PCI completa

- Disponibilidad inmediata

- Recinto cerrado con sistema de vigilancia

Alquiler

PARQUE LOGISTICO C.L.A. - GETAFE

+ Sup. total construida: 25.575 m?

- Dividida en 2 mddulos de 12.800 aprox.

« Posibilidad de subdividir desde 6.400 m? aprox.
+ Altura: 10 m.

- Muelles con abrigo a una fachada

« Instalacién PCI completa

e - Muelles: 40

- 2 rampas de acceso a la nave

Alquiler

CANARIAS

Sevilla
954 270 300

PROLOGIS PARK ALCALA DE HENARES
+ Sup. del parque: 114.743 m? / Sup. disponible:

13412 m?/ Disponible a partir de: 4.000 m?
£ - Altura libre: 10 m
Muelles a los dos lados. Campa de maniobra de 36 m
Recinto cerrado con sistema de vigilancia

- Sistema de de deteccién anti-incendio y sistema
“sprinkler ESFR”

"4« Edificio de oficinas acondicionado, independiente y

representativo .
P Alquiler

P.l. EL GORO / TELDE - LAS PALMAS

- Superficie total: 3.865 m?

- Posibilidad de division en 5 mddulos

- 100 m de fachada a la GC-1

+ 3 accesos independientes para vehiculos
- Sistema de alarma y contra incendios

« A escasos minutos del aeropuerto y de la
capital Gran Canaria

Alquiler/Venta

Alicante
965 926 656

Malaga
952 226 050




a changing world

CATALUNA - Barcelona

P.I. CELRA - CELRA

« Sup. total construida: 4.113 m? / Parcela: 8.938 m?
+ Almacén: 3.117 m? + Oficinas en 12 planta: 996 m?

- Nave logistica aislada con 21 muelles de carga
repartidos en dos lados de la misma

- Ubicado a menos de 3 km. del acceso a la AP-7
- Zona de aparcamiento y maniobra de trailers

- Cdmara frigorifica de frio positivo

« Oficinas con todas las instalaciones

Alquiler

CATALUNA - Barcelona

a1

+ Sup. total construida: 19.026 m?

+ Planta calle: 10.368 m? + Planta 12: 2.289 m? +
Sétano: 6.329 m?

+ Complejo industrial situado a 10 km. de Barcelona y
a1 km. del acceso a la AP-7

- Todas las instalaciones para empresa de produccion
- Oficinas adecuadas para sede corporativa

Alquiler/Venta

Industrial
Nacional

CATALUNA - Barcelona

P.l. LA FERREIRA - MONTCADA | REIXAC

- Sup. total construida: 3.403 m?/ Parcela: 4.135 m?

- Planta calle: 2.451 m? + Oficinas 12 planta: 862 m?

+ Nave logistica aislada con zona de parking privada

+ Muelles de carga: 5 + Muelle para trailer: 1 +
Muelles para camiones: 4

- Oficinas totalmente instaladas con equipos de
climatizacion individuales

+ Muy bien comunicado por la C-58 (Barcelona-
Manresa) y C-17 (Barcelona-Vic)

Alquiler/Venta

LEVANTE - Valencia
~ #"-' -

P.I. SECTOR 13 - RIBARROJA

- Plataforma logistica: 11.850 m? / Parcela: 16.755 m?
+ Almacén: 10.900 m? + Oficinas: 750 m? + 200 m?

« Altura libre: 11 m

- Playas de expedicion y recepcion sin obstaculos constructivos
+ 28 muelles hidrdulicos + 40 muelles no hidraulicos
- Cuarto para carga de bateria

- Oficinas representativas totalmente
acondicionadas Alquiler/Venta

LEVANTE - Valencia

et 2
P.l. SEPES - SAGUNTO
- Superficie: 4.600 m? de nave + 2.600 m? de campa
« Construccion de hormigén prefabricado
- Estructura metdlica
- Cubierta tipo sandwich
+ Oficinas acondicionadas
- Red contra-incendios: BIES, extintores

Alquiler/Venta

P.l. ATALAYAS - ALICANTE

+ Nave 2.050 m? / Parcela 5.917 m?
- Totalmente didfana

- Pequena oficina

- Nave sobre parcela exenta

« Campa para maniobras

- Muy buenas comunicaciones

Alquiler/Venta

ANDALUCIA - Sevilla

—
P.l. LAGUNA LARGA / ALCALA DE GUADAIRA

- Parcela: 6.700 m?/ PL. Baja: 4200 m?/ Entreplanta: 150 m?
- Altura: 12 m

- Sistema contra incendios: Sprinklers

- Aljibe propio. Puerta de carga y descarga

- Nave totalmente equipada

+ Muelles de carga: 7

+ Acceso directo desde la A-92

Alquiler/Venta

ANDALUCIA - Sevilla

CTRA. DE LA ISLA / DOS HERMANAS

« Parcela: 17.055 m? / Nave: 12.231 m? / Oficina: 520 m?
- Totalmente didfana

« Altura max.: 16 m

+ Muelles de carga: 10

+ Recinto cerrado

« Puertas de acceso para trailer

Alquiler/Venta

ANDALUCIA -Milaga

Pl GUADALHORCE

« Parcela: 4.000 m?/ Nave construida: 3.200 m?/ Entreplanta:
1.200 m? / Oficinas: 400 m? / Patio de entrada: 800 m?

+ Ubicada en doble via principal de facil acceso

- Altura max.: 9,5 m aprox

+ 4 muelles de carga + 1 auxiliar

- Doble entrada peatonal y de carga

« Zona industrial consolidada

« A1 min. de laA-357 y A-7

Alquiler

Valladolid
983 290 099

Zaragoza
976 478 869

Canarias
928 366 100

www.realestate.bnpparibas.es
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I Nave Industrial

EN VENTA
~ Y/O ALQUILER

Pol. Ind. La Ferreria (MONTCADA | REIXAC)
BARCELONA

* Edificacion aislada.

* Superficie parcela: 4.135 m?

* Superficie almacén: 2.541 m?

* Superficie oficinas: 862 m?

* 1 muelle TIR + 3 muelles furgonetas.

* Altura libre: 8 metros.

* Instalaciones totalmente acondicionadas.
* Patios perimetrales privativos.

93444 77 00

CBRE www.cbre.es



ANGULACONTRARIO

Si yo fuera
presidente

Ibon Linacisoro
ilinacisoro@interempresas.net

Conste en acta que esto esta escrito el 26 de octubre de
2011y, por lo tanto, antes de conocerse el resultado de las
elecciones. Lo primero que cualquier persona en su sano jui-
cio haria si fuera presidente seria dilucidar la cuestion que
maés preocupa a la ciudadania en los Gltimos meses. ¢Es cierto
que existe una motocicleta creada por la empresa japonesa
Toto, dedicada a la fabricaciéon de inodoros, que utiliza los
excrementos del conductor como combustible? Con sus humil-
des capacidades, Interempresas ha puesto a su equipo inves-
tigador en marcha y, al parecer, la tal moto no existe. No
obstante, una moto modelo AKK es lo suficientemente impor-
tante como para poner mas medios en la cuestion. Hagase,
por favor. Dése a la industria en general, y a la auxiliar de la
motocicleta en particular, esta alegria.

También ha quedado en el tintero la espinosa cuestion de
los pitufos. Un francés afirmé hace ya unos meses que la
sociedad de estos seres “es el arquetipo de una utopia tota-
litaria impregnada de estalinismo y nazismo”. Esto es algo
que todos sabiamos, algo muy obvio, tanto como que a los
pitufos no les gustan los negros y que, curiosamente, tie-
nen como gran enemigo a un personaje de origen judio,
Gargamel. Ademas, la sociedad de los pitufos es machista
porque sélo hay una mujer, Pitufina. ;Cuantas mujeres en
puestos de responsabilidad tienes en tu empresa, querido
lector? Un poquito de paridad, por favor. Si yo fuera pre-
sidente abordaba el tema de inmediato. El de la sociedad
pitufa, claro. Lo de la paridad debe solucionarse en esferas
mas elevadas que la Presidencia de un humilde pais del sur.

Un tercer tema que yo como presidente solucionaria es
el de los horarios. Espafia es el pais mas espariol en este
sentido. Llegar muy tarde a casa, dedicar horas y horas al
donut y al café para no poder dedicarselos a los nifios o a
uno mismo, es un tema malo, pero el horario que de ver-
dad preocupa es el de los partidos de futbol. Tanto partido
alas 10 de la noche y alas 12 de los domingos esta deses-
tructurando las familias, la base de la sociedad y, por ende,
de nuestras empresas.

Siyo fuera presidente tendria, por tanto, en primer plano
a las empresas, especialmente a las pequefias y medianas,
porque son las que mas sufren la carestia de las materias
primas y la moto AKK les daria un respiro. Un diagnostico
certero de la sociedad pitufa también ayudaria a las empre-
sas a tener un espejo en el que mirarse (;debe mi empresa
parecerse al universo pitufo?) y, por fin, unos horarios de
los partidos de fatbol de los de toda la vida, nos acercarian
mas a Europa, en todos los sentidos.

Si desea realizar comentarios o ver mds articulos del autor:

www.interempresas.net/angulocontrario
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El ano del conejo en el
Pais de las Maravillas

Termina 2011 como empezamos. Y no es un eufemismo.
Cerrabamos 2010 con malas perspectivas en cuanto a la
economia global y especialmente la europea, y entraba-
mos al 2011 con mejores perspectivas —;Serian ilusio-
nes?— respecto al periodo recién estrenado. Igual que
ahora, con todos los matices que se quieran.

Asipues, cabe preguntarse ;2011 ha sido un espejismo?
iHabréa sido elafo del conejo una broma, un cuento, como
el que vivid Alicia inmersa en un cuento magico? ;Han
conocido a alguien que celebrara los no-cumpleanos? Por-
que en este caso, seria la prueba irrefutable de que todo
ha sido un sueno. Lo cierto es que cerramos el afo con
funestas esperanzas de recuperacion y peores previsio-
nes en cuanto a la recuperacion econémica. Si a finales
de 2010 el economista Santiago Nifio Becerra alertaba de
la llegada de los ‘hombres de negro” —aquellos técnicos
que vendrian a remendar la situacion— mas cierto es que
corren tecndcratas por campos vecinos. Y cuando veas las
barbas de tu vecino cortar...

Pero lejos de salir corriendo a buscar un templo para
ofrecernos en sacrificio a los Dioses —léase mercados
financieros o cualquier sinénimo— debemos continuar
trabajando pensando en cuando despertemos del sueno.
Un momento en el que, sea cuando sea, la logistica sera
un actor destacado. Taly como nos comenta Jean Bernard
Gaudin, nuevo director nacional de Industrial y Logistica
de la consultora CB Richard Ellis, este sector sera el pri-
mero en reaccionar cuando el consumo se reactive. En la
misma linea se postula Alberto Larrazabal, director del
areade Industrialy Logistica de BNP Paribas Real Estate,
quien enfatiza ademés que se ‘acabd el todovale’y que la
demanda futura pasa por las plataformas de calidad.

En este contexto toma especial relevancia el estudio
publicado por Sepes en el que se aborda la conversion de
los poligonos industriales en ciudades empresariales,
regenerando espacios obsoletos y planificando adecua-
damente los nuevos desarrollos. Aquellos que deberan
atraer, los proximos afos, nuevas industrias, reactivando
el mercado logistico e industrial con una oferta de calidad,
con instalaciones modernas, adaptadas, con nuevas tec-
nologias y bien comunicadas. Y en este sentido es espe-
cialmente importante elanuncio de Bruselas de incluir el
corredor ferroviario mediterraneo —junto al atlanticoy el
central— en lared de infraestructuras de transporte prio-
ritarias y con cofinanciacién comunitaria para el periodo
2014-2020.

Parece lejos, pero estd a la vuelta de la esquinay es un
paso adelante para situarse en la parrilla de salida en la
carrera por la logistica en Europa.

Asi, mientras nos lamemos las heridas a la vista de los
Ultimos informes sobre la demanda de espacios logisti-
cos e industriales en Espanay en Europa en general, vale
la pena tener la mirada puesta en un futuro no tan lejano,
pensando no sélo en el mercado nacional sino también en
las oportunidades que nos brindan los nuevos mercados.
Ejemplo de ello son las propuestas con que asume el nuevo
director de Cimalsa, en las que internacionalizaciény coo-
peracion publico-privada, junto a una mayor proximidad
con las empresas, jugaran un papel importante. Asia, los
paises conocidos como BRIC, centro Europa e incluso el
Norte de Africa estan consoliddndose como centros logis-
ticos de relevancia. Asi que es méas que necesario des-
pertar del suenoy no perder el tren.




PROMOCIONES EN VENTA Y ALQUILER

MASSANES

Locales comerciales desde 500 m2
en planta baja y naves industriales
desde 700 mZ en planta baja.

A 70 km. de Barcelona y 33 km.
de Girona.

A MEDIDA

Naves industriales a medida
en Santa Perpétua, Cervellé
y Perafort.

Naves industriales desde
550 m2 en planta baja a
10 minutos de Barcelona.

LES FRANQUESES DEL VALLES

Naves industriales desde
550 m2 en planta baja.
A 30 minutos de Barcelona.

IR
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SANT CELONI

= G4 Y R g § Lk : : Locales comerciales desde 285 m?
E— ‘e e - B en planta baja y naves industriales
: e e i desde 350 m2 en planta baja.
E— e L i A 53 km. de Barcelona y 57 km.
; A ; 3 de Girona.

OTRAS PROMOCIONES: Aiguaviva, Perafort , Els Garidells...
Grupo

PROMUEVE: GRUPO GRUGESA, lider en promocion industrial. 4___G.--,G ra g cSa

~ . ’ 2 ;
20 anos en el sector y mas de 350.000 m? construidos avalan El especialista en naves industriales

nuestra experiencia.
CONTACTE CON NOSOTROS, podemos tener la soluciéon 93 452 55 55
inmobiliaria de su empresa.

www.grugesa.com
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La economia en la UCI. La terapia no funciona

Si un equipo médico no es capaz de curar una enfermedad
grave puede ser debido a tres causas: que la enfermedad sea incu-
rable, que se haya equivocado en el diagnostico o que haya errado
en la terapia. Aplicado a la situacion de nuestra economia, y des-
cartada (de momento) la primera causa, deberemos convenir que,
o ha fallado el diagnostico o la terapia es inadecuada. O ambas
las dos.

Respecto al diagnéstico, y aun habiendo identificado con pre-
cision los desencadenantes de la crisis (la burbuja financiera glo-
bal, la burbuja inmobiliaria local, el exceso de endeudamiento
publico vy privado, la hiperplasia administrativa), tal vez hayamos
profundizado muy poco sobre las causas méas profundas que nos
han situado al borde del abismo. Causas que son mas de orden
moral que de orden material, que tienen mucho més que ver con
nuestra escala de valores, con nuestra manera de entender el
progreso, de organizar nuestra sociedad y nuestro sistema eco-
némico, que con la econometria. Deberiamos preguntarnos por
qué la economia financiera, que debiera ser meramente subsi-
diaria de la economia productiva, ha llegado a tener un peso y
un volumen tan desproporcionadamente superior. Porque si ata-
camos so6lo los sintomas y soslayamos las causas, las recaidas
seran inevitables.

Pero esto habra que enfocarlo mas adelante, y con mayor pro-
fundidad. Ahora, cuando los sintomas son tan alarmantes, lo méas
urgente es estabilizar al enfermo. Y en eso tampoco estamos
acertando, a la vista de los resultados.

Que la terapia no funciona, parece bastante claro. Las medi-
das de recorte del gasto (ajuste, en términos politicos), receta
exclusiva de los mercados para seguir financiando la deuda, se
estan demostrando ineficaces para salir de la crisis. Es mas, todo
indica que la estan agravando. Nuestra economia sigue en la UCI,
sin indicios de mejora y con nuevos sintomas preocupantes. Algo
debemos estar haciendo mal.

Convivimos con dos crisis paralelas que se alimentan mutua-

mente en un circulo vicioso casi perfecto. De un lado la crisis
financiera, que estrangula el crédito, que impide financiar el défi-
cit publico y que obliga a las administraciones a recortar gastos
e inversiones. Y por otro lado la crisis de demanda derivada de
la falta de crédito y del recorte del gasto publico, que retrae el
consumo y fulmina la inversion generando mas paro y menos
ingresos publicos, volviendo a agravar el déficit. Esto aumenta
el interés de la deuda y obliga a recortar méas gastos. Y la eco-
nomia se hunde y vuelve a entrar en recesion.

Si no rompemos este bucle no habra manera de estabilizar la
situacion y correremos grave peligro de caer en picado, como
ha sucedido en Grecia. Es indudable que hay que reducir gastos
superfluos en las administraciones publicas y mejorar su efi-
ciencia, pero si no acompanamos estos recortes con politicas
expansivas que alienten la demanda nos hundiremos irremedia-
blemente. No podemos depender tnicamente del exterior (expor-
taciones y turismo) para impulsar nuestra economia. No es sufi-
ciente y ni siquiera podemos asegurar que su buen comporta-
miento coyuntural se mantenga en el tiempo. Ahora lo mas
urgente es estimular la demanda ain a riesgo de sobrecalentar
la economia.

Con las administraciones publicas recortando y lanzando gente
al paro, sélo las empresas, y especialmente las pymes, pueden
crear empleo. Y para eso necesitan tener trabajo. El principal
problema de nuestras empresas es hoy la falta de trabajo. Todo
lo demas, la financiacion, la reforma laboral, la simplificacion
administrativa, aun siendo importante, no sirve para nada si no
hay trabajo. Hay que tenerlo claro. Necesitamos medidas publi-
cas de estimulo para activar la demanda. Asumiendo los riesgos
y los costes que eso conlleva, entre ellos la reforma del sistema
tributario. Esta es ahora la maxima prioridad.

Y volviendo al principio, si el equipo médico (y no me refiero
s6lo los politicos), después de tres afios de intentos, no ha sabido
dar ni con el diagnostico ni con la terapia, una de dos, o cambia-
mos de médicos, o empezamos a automedicarnos.de fastidiar.

Si desea realizar comentarios o ver mds articulos

del autor: www.interempresas.net/puntodelai ‘
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Seleccion de comentarios de “el punto de la i” publicados por
los lectores en la pdgina web: www.interempresas.net/puntodelai
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Deseaba fervientemente escuchar o leer el verdadero diagnéstico y la terapia de nuestra enferma economia. Asi es, nos tienen abo-
rrecidos con sus férmulas neoliberales que estan arruinando, si cabe todavia mas, a nuestro pais. Proponiendo ajustar el déficit con
recortes presupuestarios en todas las areas, y ahora caemos en la cuenta de que tenemos cerca de 5 millones de parados que no
encuentran trabajo, que muchas pequeias empresas y autbnomos no pueden seguir con sus actividades productivas por no tener finan-
ciacion econémica, que todavia se piensa en socorrer a las entidades financieras con mas y mas recursos de liquidez. Esto es de locos,
permitanme la expresion. Si sélo nos preocupamos de salvar a los capitales bancarios y dejamos de producir veremos qué férmula
existe para crear riqueza para poder devolver toda la deuda externa que tenemos acumulada. Dejémonos de consejos del FMI y vaya-
mos a lo nuestro. Las férmulas que nos imponen se muestran muy poco acertadas para recuperar la economia espanola.

Estudiante
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Antes de que estallaran las crisis inmobiliaria y financiera, ya tenfamos un problema de
falta de competitividad por competencia desleal de muchos paises. Mi experiencia: en
China compro piezas mecanizadas por completo por menos dinero que lo que me cues-
ta aqui el material. Por mucho que discurra la manera mas eficiente de mecanizar, jes
imposible competir! Por lo tanto, para defender a mi empresa tengo que comprar en China
y lo que hago es crear empleo en ese pais. Y es asi en todos los sectores productivos. Si
los chinos estan en tu sector, estés fastidiado. Por lo tanto, o las empresas chinas juegan
con las mismas reglas que las nuestras (jornada, seguridad social, exigencias medioma-
bientales, etc.) o aranceles jya!

Jorge
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Esto es producto de un sistema neoliberal practicado tanto en los gobiernos de derecha
como de izquierda. La idea es potenciar la especulacion financiera, otorgar muchos subsi-
dios para mantener a la poblacion adormecida, cada vez con menos industrias y que éstas
sean reemplazadas por la importacion desde China, las pymes sin posibilidad de créditos,
la gente totalmente endeudada.... Hay que ver adénde se fue el dinero, tomarlo y devol-
verlo a sus legitimos duefios, reformular la banca, que ésta sea un instrumento de creci-
miento y no de usura y en la gran mayoria de los pueblos cambiar sus politicos ya que estos
permitieron la especulacién, usura y robo legal. Yo soy de Chile y aqui las pymes estan aho-
gadas. Ya no existe clase media, vivimos de las materias primas. La banca cobra el 50% de
interés en créditos de consumo donde ganan los especuladores financieros, los politicos tie-
nen grandes sueldos, la educacion es pagada y la segunda mas cara del mundo. Y ademas,
el estado esta entregando bonos. Para mantener la bicicleta funcionando los pobres se con-
forman, la clase media se destruye y los ricos cada vez son més ricos.

Alberto Liberato
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Yo estoy dispuesto a colaborar en una plataforma para luchar con los medios que sean. Islan-
dia como referencia aunque no todo se puede copiar.
C. Barro

0000000000000 0000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000ssssssse

El problema creo que radica en el monopolio del ingreso o riqueza que se genera en los Esta-
dos. El nivel de apropiacion por parte de un pequeo sector (en niimero de personas) multi-
nacional, es escandaloso. Unas pocas familias duefias de enormes empresas obtienen para si
la mayor parte de la riqueza de los paises, consecuentemente, la mayoria de las personas tra-
baja para enriquecer a este pequefo sector que no esta dispuesto a disminuir su utilidad. Es tan
poderoso que dirige las politicas econdmicas de los paises a través de sus gobiernos, son los
directores del FMI, del Banco Mundial, etc. ;Cémo explicar sino el rescate de los bancos que-
brados con el dinero de los contribuyentes?

En fin, el tema es largo y da para mucho. Y es verdad lo del diagnéstico errado como es ver-
dad que mientras no se cambie el sistema de acumulacion no hay remedio posible.

Juanhdv
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Creo que la situacion actual es com-
plicada pero hemos visto los que
pasamos de los cuarenta que cada
cierto tiempo las cosas se ponen
duras. Venimos de una época muy
buena en Espana donde cada nego-
cio que nacfa daba dinero. Nos falta
vocacién de empresarios en Espana,
algo que los paises nordicos si tie-
nen, no por naturaleza, es porque asi
se lo inculcan desde muy jovenes.
Tal vez la solucién sea esforzarse en
gastar poco, pasarlo mal y sufrir con
conocimiento de que al final si la
gente no se endeuda, la banca y los
politicos no podran comer su parte.
Me refiero a que hemos vivido muy
bien ganando dinero facilmente. Vol-
vamos al esfuerzo. A vivir sin muchas
€0sas que No son necesarias. Aparté-
monos de los bancos. Estaria bien
intercambiar cosas, favores, alimen-
tos, ropa y ellos no podrian obtener
su parte, esos que dicen que estamos
en el estado del bienestar.

Es muy facil subir, dificil mantenerse
y mas dificil caer. Tal vez nos lo
hemos buscado.

Carlos Gémez
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A mi entender, un analisis casi per-
fecto. Yo no creo que cambiando de
médico vayamos a resolver nada
puesto que el doctor, a todas luces,
pertenece al mismo colegio. Serfa
utépico pensar en automedicarse,
salirse del euro, crear un banco
publico, intervenir la economia,
reducir/casi eliminar las competen-
cias de CC AA... A la vaca, o le
damos de comer o hacemos chule-
tas con lo que queda, pero leche, ni
para un café. Unamonos.

Barro Carlos
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PANORAMA

Barcelona Meeting Point cierra las puertas de su XV i
edicion con 120.000 visitantes
iz &
Seguln fuentes de la organizacién, Barcelona Meeting Point ha clausurado su XV "8 i‘ ) _ =
edicién con un nuevo éxito de visitantes. Enrique Lacalle, presidente del Comité : ‘E;‘.. L L .
Organizador de BMP, sefial6 que “ha sido un nuevo éxito de piablico y ventas,  [NEE—=-—.. .,;"_“ "

superando el momento, lo que demuestra el interés que contintia habiendo por
comprar. BMP ha representado un soplo de aire fresco en momentos de crisis. Tam-
bién hay que senalar que los ajustes de precios se han notado en las ventas y tam-
bién se ha percibido un mayor interés internacional por invertir en Espaia. La masi-
va participacion de Rusia ha sido clave en el éxito internacional del sal6n”. Segtn
Lacalle “se han negociado operaciones inmobiliarias entre el Salén Gran Piblico y
el Profesional que pueden estar por encima de los 2.000 millones de euros”.

.................................................................................................................................................................

Andalucia colabora con Adif en el desarrollo de proyectos ferroviarios innovadores

La Consejeria de Economia, Innovacién y Ciencia, a través de la Agencia Idea, y
el administrador de Infraestructuras Ferroviarias (Adif), dependiente del Ministe-
rio de Fomento, han acordado impulsar en Andalucia una inversion de 40 millo-
nes en el desarrollo de proyectos de cooperacion e innovacion en el sector ferro-
viario. El primero de estos convenios prevé que Adif pondra en marcha una serie
de actuaciones innovadoras en Andalucia, en el marco de su Programa de Inno-
vacion y Cooperacion 2011/14, iniciativas que se desarrollaran en tres grandes
areas: una tecnoldgica, vinculada a las operaciones; otra de sostenibilidad, y otra |
relacionada con el transporte de mercancias. El segundo de los acuerdos con-
templa que la Agencia Idea cedera un espacio hasta 1.000 metros cuadrados en
el edificio de Médulos Tecnolégicos, situado en el Parque tecnolégico de Anda-
lucia (PTA), en Malaga, para alojar a empresas y entidades que trabajen en acti-
vidades de investigacion, desarrollo tecnolégico e innovacién relacionadas con

el Centro de Tecnologias Ferroviarias. De izquierda a derecha, el presidente de Adif, el consejero de
Economia y el director general de Idea.

.................................................................................................................................................................

Incasol muestra su oferta

gerundense en la Fira de Mostres f AGENCIA DE LA PROPIEDAD INMOBILIARIA
de Girona o con oficinas en Amorebieta e Igorre,
< que le puede ayudar en todas las provincias

El Institut Catala del Sol participd en la Fira de Mostres
de Girona, celebrada entre el 28 de octubre y el 1 de
noviembre en el pabellén ferial de esta ciudad catalana.
En su stand se puso especial énfasis en las actuaciones
de este organismo en las comarcas gerundenses, en
especial la Closa del Llop de L'Escala, que combina usos
residenciales con actividad econémica, y del sector
industrial la Guardiola d'Olot, promovido por un con-
sorcio urbanistico integrado por el Ayuntamiento de Olot
e Incasol.

L

C/Luis Urrengoetxea, 4bajo
48340 - AMOREBIETA (Bizkaia)
Tel: 94630 00 14+ Fax: 94 673 34 39
larrea@inmolarrea.com
www.inmobiliarialarrea.com
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Responsables del SIL se redinen con
9 paises iberoamericanos

El' presidente del Salén
Internacional de la Logis-
tica y de la Manutencién
(SIL), Enrique Lacalle,
acompariado por Blanca
Sorigué, directora gene-
ral del SIL, y Victor Ros,
director de Relaciones
Institucionales del SIL,
mantuvieron una reunion
con embajadores vy res-
ponsables de comercio
exterior de nueve paises
iberoamericanos para potenciar la presencia de empresas de
estos paises en la proxima edicion del SIL, que tendra lugar
del 5 al 7 de junio de 2012 en el recinto Gran Via de Fira de
Barcelona. A lo largo del almuerzo, Enrique Lacalle expuso
las oportunidades de negocio que presenta el salén para las
empresas e instituciones iberoamericanas en materia de infra-
estructuras, logistica, manutencién y nuevas tecnologias.

En esta reunién también estuvieron presentes Sergio Romero
Pizarro, embajador de Chile; Ekhart Peter Seevers, embajador
de Costa Rica; Claudio Garén, jefe del Sector de Promocién
de Brasil; Jorge Enrique Restrepo, asesor de Exportaciones de
Proexport de Colombia; German Espinoza, encargado de
Negocio de Ecuador; Alfredo Samayoa, consejero comercial
de El Salvador; Ana Serra, Proméxico de México; Mariana
Suérez, encargada de Negocios de Panam4; y Bernardo
Munoz, consejero comercial de Perd.

......................................................................................................

Valencia priorizara actuaciones territoriales que
impulsen la economia

La consellera de Infraestructuras, Territorio y Medio Ambiente, Isabel Bonig,
afirmé que, con la reciente aprobacion del Decreto-Ley de Actuaciones Terri-
toriales Estratégicas, el Gobierno Valenciano impulsa iniciativas empresariales
a gran escala y de caracter supramunicipal, que aporten excelencia y valor al
territorio. Entre las Actuaciones Territoriales Estratégicas, que dinamizaran la
economia y generardn empleo en un contexto de crisis, Isabel Bonig destacé
los parques tecnolégicos y empresariales, parques logisticos y cientificos, sedes
de empresas y centros financieros; también actuaciones terciarias relacionadas
con la salud, el deporte, la cultura, el comercio y el turismo; y proyectos rela-
cionados con el mundo rural.

......................................................................................................

de la ley Electoral

ALG lidera el proyecto de
definiciéon del ‘Sistema
Nacional de Plataformas
Logisticas' de México

El Banco Interamericano de Desarrollo ha
adjudicado recientemente al consorcio
formado por ALG-Europraxis, Cilsa (Cen-
tro Intermodal de Logistica SA) y Cimalsa
(Centrales e Infraestructuras para la Movi-
lidad y las Actividades Logisticas SAU) los
servicios de consultoria para la definicién
de un Sistema Nacional de Plataformas
Logisticas y su Plan de Implementacion
de México. El consorcio ALG-Cilsa-
Cimalsa estara liderado por la empresa
ALG-Europraxis y las empresas Cilsa y
Cimalsa ofreceran el asesoramiento vy el
apoyo al diseno de las politicas publicas y
la definicion del modelo de gestion para
el desarrollo del Sistema Nacional de Pla-
taformas logisticas. Por su parte, la oficina
de ALG-Europraxis en México cedera las
oficinas y el personal de apoyo para llevar
a cabo el proyecto. Con la participacion
en el consorcio establecido, Cimalsa for-
talece su objetivo de internacionalizacion
iniciado recientemente y que se anade a
otros contactos en curso.

Pedro Saura dimite como director general de Sepes en cumplimiento

El hasta ahora director general de Sepes, Pedro Saura, present6 su renuncia al cargo por ser éste incompatible
con su inclusion en la lista electoral del PSOE al Congreso de los Diputados por Murcia para las pasadas elec-
ciones generales. Se trata de una renuncia en aplicacion del articulo 155.2.e) de la Ley Organica 5/1985, de
19 de junio, del Régimen Electoral General, que recoge las distintas causas de incompatibilidades e inelegi-
bilidad para las Elecciones Generales. Entre otros cargos que no podran ser elegidos en las listas electorales
figuran entre otros los directores generales y cargos equivalentes de las empresas con participacion publica
mayoritaria. Sepes, Entidad Estatal de Suelo, adscrita al Ministerio de Fomento, es una entidad 100% publica.
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Incasol participa en el claster
de espacios productivos
del BMP 2011

El Institut Catala del Sol, Incasol, estuvo presente en el
salén inmobiliario profesional e internacional Barcelona
Meeting Point. Los proyectos y el trabajo que esta reali-
zando este organismo se pudo ver tanto en el Salén de
Gran Puablico como en el Salén Profesional en el claster
de espacios productivos. En esta zona, Incasol organizé
una serie de microconferencias dirigidas a empresarios
e inversores para presentar proyectos de diferentes
empresas de la Generalitat, como por ejemplo los par-
ques logisticos de Cimalsa y las parcelas para estos usos
del Incasol; las acciones de blsqueda de empresas y
ayudas para la implantacion empresarial en Cataluiia
que realiza ACC1O-Invest in Catalonia; la implantacion
de Icaen de plantas de biomasa; y las condiciones
comerciales de los sectores de actividad econémica de
Incasol, entre otros.
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Jesus Andreu Merelles, nuevo
director gerente de Suelo y
Vivienda de Aragén

El recién nombrado gerente de la Plataforma Logistica de
Zaragoza, (PlaZa) Jests Andreu Merelles, va a desempe-
far también el cargo de director gerente de Suelo y
Vivienda de Aragén (SVA). Asi lo acordé el consejo de
administracion de esta empresa publica con sus nuevos
miembros, bajo la Presidencia del consejero de Obras
Pablicas, Urbanismo, Vivienda y Transportes, Rafael Fer-
nandez de Alarcon. El hasta ahora director gerente de
Suelo y Vivienda de Aragén, Manuel Tesa, pasa a ocupar
el cargo del director del area econémica de la empresa
publica. Este nombramiento persigue la mejora de la efi-
ciencia en la gestion de las empresas publicas, ya que
Jesis Andreu asume la direccion de ambas entidades
publicas vinculadas al sector inmobiliario dentro de la
reestructuracion que estd llevando a cabo el Ejecutivo
autonémico.
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El SIL renueva su pagina web

El Salén Internacional de la Logistica y de la
Manutencién (SIL) en su constante afan por
mejorar el servicio ofrecido a sus expositores y
visitantes, asi como de prestar un mayor y mejor
servicio, ha renovado su pagina web. El portal
presenta un nuevo disefio que cuenta con impor-
tantes novedades destinadas a hacer mas facil e
intuitiva la navegacion y el rapido acceso a los
contenidos. La nueva ‘home’ cuenta con un cuer-
po central rotatorio donde se destacara de forma
muy visual toda la informaciéon mas relevante del
salon. Del mismo modo, un apartado de ‘Gltimas
noticias’ acerca, de forma muy resumida y rapida,
a los visitantes toda la actualidad del salén. Otra
destacada novedad es la inclusion de testimoniales
que haran llegar su experiencia en la dltima edicién
del SIL.

147 SAL
10" FORY

A3,
fira do garcelona * Espa

nic
et5al 7
20 1 2 ?!ctmla de Gran sm de

ENCION
£ LA MANUT!
Q\st\nl ¥ ol

HSPORTE
L DE LA 4 TRAMN
an mﬁﬂl“c‘o": £ LA LOGISTY
U MEDITER ARANED

SiL e a so\umon

¥ EL

SLNewsRE

.;.@:j o

Ferrolinera Adif, para la recarga de vehiculos eléctricos en estaciones y

centros logisticos

Fomento y Adif son los responsables del proyecto de 1+D+i ‘Ferrolinera Adif’ para la recarga de vehiculos eléctricos
desde el sistema eléctrico ferroviario. Se trata de un proyecto pionero con un alto potencial de desarrollo, ya que per-
mitird la instalacién de puntos de carga de baterias para coches eléctricos en estaciones y centros logisticos de Adif,
aprovechando la energia recuperada de la traccion de los trenes y frenado de los trenes. Para ello se utilizaré la energia
de las subestaciones eléctricas, que alimentan la catenaria, y la energia recuperada a partir del frenado de los trenes y
energia fotovoltaica disponible en las marquesinas de los aparcamientos, para alimentar equipos de carga de baterias
de vehiculos desde la catenaria, gracias a un sistema para almacenamiento de la energia eléctrica y su distribucion

mediante postes de suministro.
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“Después del ‘todo vale’ de
hace unos anos la tendencia
pasa por plataformas

logisticas de mayor calidad”

A poco de cerrar el afio parece mas que conveniente hacer un repaso de lo sucedido hasta este momento en el
mercado logistico e industrial espafol. Conocer por qué derroteros andara el futuro y qué podemos esperar para
los préximos meses es quiza trabajo de adivinos, videntes e incluso brujos. Los simples mortales podemos aspirar,

como mucho, a vislumbrar minimamente las tendencias del sector. Para ello contamos con la inestimable ayuda de
las consultoras y sus analistas. Es el caso de Alberto Larrazabal, director del drea de industrial y logistica de BNP
Paribas Real Estate, quien nos da algunas claves sobre este incierto pero ya préximo 2012.

changi~~ wor

PARIBAS '

L ESTATE

Entrevista a
Alberto
Larrazabal,
director del area
de Industrial y
Logistica de BNP
Paribas Real Estate
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Para empezar, el mercado logis-
tico e industrial ;se encuentra
segun las previsiones o peor aiin
de lo esperado?

Es cierto que la situacién en el dmbito
nacional esta resultando algo peor de
lo previsto, y lleva mal desde hace afos.
Por é4reas geograficas, se han dado
registros menos positivos en la zona
centro (Madrid, Guadalajara y Toledo)
que en Cataluia, donde los numeros
han sido mejores. El volumen total de
contratacion esta siendo similar al del
ano 2010 aunque hay que considerar la
participacion en las cifras totales de
importantes proyectos ‘llave en mano;,
como Decathlon (40.000 metros cua-
drados) y H&M (35.000 metros cuadra-
dos) en Madrid. Por tanto, la contrata-
cién no corresponde sélo a absorcion
real de superficie desocupada.

Hablando de previsiones... En los
ultimos afos se han hecho
muchas, ;alguna se ha cumplido?
En momentos de elevada incertidum-
bre, como el actual, es muy dificil hacer
previsiones sobre cualquier aspecto
inmobiliario. No es de extrafar que la
totalidad de las perspectivas para algu-
nos ejercicios no se hayan cumplido,

Esther Giiell

como en el caso de este afo, para el
que se esperaba una recuperacion
mayor que la registrada en 2010. Sin
embargo, las circunstancias econémi-
cas han arrojado unas cifras de contra-
tacion y absorcion inferiores a las espe-
radas en tanto que la desocupacién
sigue en niveles muy elevados.

Se ha dicho que quien hiciera
bien los deberes, saldria reforza-
do. ;Sera asi? ;Y quién ha hecho
estos deberes?

Los deberes los han hecho bien aqué-
llos que, en general, han tenido una
politica més conservadora. Los promo-
tores que no compraron grandes volu-
menes de suelo y que no desarrollaron
a riesgo, los inversores que no compra-
ron productos logisticos en demasia en
los aflos de bonanza, los operadores
logisticos que no se endeudaron eleva-
damente y también las consultoras
inmobiliarias que no aumentaron en
exceso su personal. En general, todos
aquellos que supieron controlar sus
costes no estdn pasandolo tan mal
como los que lo hicieron. Evidentemen-
te quien haya desarrollado estas politi-
cas saldra reforzado y podré antes vol-
ver a ser operativo.



BNP Paribas trabaja en el ambito
internacional. ;Qué diferencias
se han producido entre estos
mercados para que unos avan-
ceny otros no?

Los mercados de otros paises en los
que tenemos representacion han sufri-
do menos por diferentes motivos. En
muchos casos, por el referente funda-
mental del precio del suelo, que facilita
las operaciones de inversores y promo-
tores y tiene su correlato en las rentas
que pagan los operadores logisticos.
Otro punto importante es que sus mer-
cados logisticos estdn mucho mas con-
solidados, mientras que en Espaia nos
faltan todavia algunos ainos de desarro-
llo. A esto hay que afadir que la situa-
cién econdmica de Espafa es peor en
algunos aspectos, como el consumo y
la produccién, cuyo comportamiento
ha permitido que hayamos tenido
hasta 2008 un mayor aumento en la
actividad logistica pero que desde
entonces estemos mucho mas penali-
zados.

Por ejemplo, el mercado de
inversion aleman sigue crecien-
do... ;Ello tendra alguna influen-
cia en el mercado espaiiol?

En alguin caso en concreto podria haber
inversores que estudiaran el cierre de
operaciones en Espana y, de hecho,
alguna se encuentra en curso. A dia de
hoy los fondos internacionales mues-
tran menos interés en comprar activos
logisticos en Espafia ya que las rentabi-

PUNTO DE VISTA

Imagen de la nave de
Decathlon_ en Za;a_goza, de

40.000 m2 de superfcie.
. _'r

lidades son parecidas a paises como
Francia o Alemania, donde los contra-
tos de arrendamiento son de mayor
duracién. Aun asi, en Espana se dan
oportunidades muy interesantes para
la compra de activos logisticos con ren-
tabilidades incluso superiores al 8% en
zonas relevantes desde la corona 1
hasta la 4, que podrian hacer que los
inversores nacionales e internacionales
vuelvan a fijar su atencién en Espafa. Y
para retener su interés por Espafa
deberiamos tener productos con cali-
dad de construccién y de inquilinos,
con una rentabilidad atractiva y contra-
tos de duracion media-larga.

Segun su experiencia, ;hacia qué
tipo de inmuebles logisticos e
industriales tenderemos en un
futuro? ;Y en qué zonas, princi-
palmente?

Después del efecto de muchas cons-
trucciones de calidad media-baja entre
2004 y 2008, adquiridas por fondos de
inversion en ‘el todo vale’ de hace unos
afnos, se tendera cada dia mas al desa-
rrollo de plataformas logisticas de
mayor calidad. Por razones tan obvias
como que los fondos de inversion sélo
compraran productos bien ubicados y
triple A, anadiendo el punto de sosteni-
bilidad y adaptacion a las normativas
de medio ambiente. Por su parte, los
operadores exigirdn no soélo rentas
acordes a mercado sino también plata-
formas adaptadas a sus necesidades y
con calidades de primer orden, ya que

el cliente final también le demandara
este tipo de instalaciones.

Las areas mas relevantes seran funda-
mentalmente la zona centro (Madrid,
Toledo y Guadalajara) y Catalufa. Pen-
samos que incrementara su importan-
cia (ya desde hace unos afos viene
siendo asi) la zona de Valencia, debido a
la actividad del puerto y sus conexiones
con Asia.

No volveremos a estar a niveles
de 2008, eso parece claro...
iPuede hacernos una prevision
de la evolucién que vivira este
mercado?

Pensamos que volver a los niveles 2007
y 2008 llevara su tiempo. A nivel de pro-
mocién, es complicado, casi imposible,
que se levanten proyectos a riesgo
debido al abundante stock de naves. La
oferta disponible disminuird pero en
menor medida de lo esperado, alimen-
tada por la desocupacion de operado-
res que seguird en aumento en algunas
zonas, especialmente las mas alejadas
de las grandes ciudades. En cuanto a los
operadores logisticos, seguira la con-
centracion de empresas. En cuanto a
consultoras inmobiliarias, ya hay menos
agencias de relevancia que se dedi-
quen a esta actividad.

Para finalizar, en breve entrare-
mos en el aiio 2012. ;Alguin dato
para ser optimistas?

El dato optimista es que pensamos que
las rentas de mercado han tocado suelo
y se encuentran en niveles muy bajos,
lo que incrementa las posibilidades de
que operadores y usuarios finales fir-
men operaciones que anteriormente
parecian imposibles. Sirvan de ejemplo
las de Decatlon y H&M en Madrid.
Ambos operadores han encontrado
finalmente una alternativa después de
mas de dos afios de busqueda en el
mercado. Las zonas mds préximas a las
grandes ciudades se veran beneficiadas
porque las rentas se han situado en
niveles muy atractivos y el stock en por-
centajes reducidos. También nos pode-
mos mostrar optimistas con el mercado
de inversién, con unas rentabilidades
actualmente muy atractivas que invitan
a entrar en este sector. Aunque pensa-
mos que el arranque de 2012 serd com-
plicado a nivel politico y econémico, en
la segunda parte del afo se empezard a
percibir una mejoria que se consolidara
aun mas en 2013.
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“Internacionalizacion, colaboracion

publico-privada y maxima

proximidad con la empresa seran
nuestros tres pilares basicos”

Isidre Gavin, nombrado nuevo director de Cimalsa con el cambio de color en el Govern de la
Generalitat de Catalunya, tiene trabajo por delante en el desarrollo de sus nuevas funciones. En un
sector que conoce bien —entre 2003 y 2007 fue presidente de la Diputacio de Lleida e impulso la
implementacion de las actividades logisticas e industriales en este territorio— tendra que remangarse y
ponerse manos a la obra para potenciar atin mas el trabajo que esta sociedad publica viene
desarrollando desde hace afios. En la oficina central que Cimalsa tiene en Barcelona explica, sin rodeos,
qué ases en la manga se trae y cudles seran sus principales objetivos en el desemperio de su cargo.

Isidre Gavin se ‘autoimpone’ la tarea, mas alla
de gestor de una empresa publica, de impulsar
la logistica en un sentido amplio.

Entrevista a
Isidre Gavin,
nuevo director
de Cimalsa

161

Nombrado recientemente,
itiene alguna propuesta ‘rompe-
dora’ en el bolsillo?

Muchas. Una importante y rompe-
dora, tanto que incluso ha levanta-
do polvareda en el sector logistico,
es la internacionalizacién de
Cimalsa. Pero lo quiero explicar
para que se entienda bien. Cimalsa
tiene todo un conjunto de lineas
de actuacion. Una esta mas vincu-
lada a la planificacién urbanistica,
la reserva de suelo, el diseno, la
construccion y la comercializa-
cion. En parte, se trata de una
‘pata’ vinculada a la actividad
inmobiliaria.

Otra linea es la prestacion de ser-
vicios a las empresas y la gestion
de las plataformas, intrinsecamen-
te ligado a todas las CIM. Otra mas
es el apoyo y el impulso de la
logistica, con proyectos como el
Observatorio de la logistica o las
tareas de promocién y legislacion
orientadas a facilitar al sector su
trabajo para que sea mas competi-
tivo, o la incorporacién de la inno-
vacion, entre otros.

Pues bien, cuando hablamos de
internacionalizacién, no estamos
hablando de la linea mas relacio-
nada con la actividad inmobiliaria.
Se trata de internacionalizar el
‘know how’ de la compania, su

Esther Giiell

capacidad, el personal humano de
profesionales de alto nivel y de
una experiencia contrastada y con
un modelo de éxito (es una
empresa creada en 1987) que se ha
copiado en el mundo. Hay que
saber ver todo esto como un acti-
vo de la empresa, que podemos
potenciar nuestra actividad en
este ambito y transformarla en una
nueva linea de negocio.

Hasta ahora, han venido a vernos
de muchos paises, y siguen vinien-
do, a ‘copiar’ lo que hacemos. Y si
esto lo sabemos transformar en
activo, encontraremos oportuni-
dades, que de hecho ya estamos
encontrando, para que Cimalsa
salga fuera. Unas veces sera en el
terreno de la cooperacién, otras
con un aire mas empresarial.

En este sentido, estamos en Méxi-
co, formando parte del Consorcio
ALG-Europraxis, Cilsa i Cimalsa, al
cual se le ha adjudicado reciente-
mente los servicios de consultoria
para la definicién de un Sistema
Nacional de Plataformas Logisticas
y su Plan de Implementacién. En
este proyecto, Cimalsa ofrecera
asesoramiento y apoyo al disefio
de politicas publicas y al modelo
de gestion para el desarrollo del
citado Sistema Nacional de Plata-
formas Logisticas de México.



Otro ejemplo es Tinez, donde el
gobierno organiz6é una conferen-
cia en la que ellos mismos admiten
publicamente que el modelo cata-
lan, de Cimalsa, es el que quieren
aplicar. Con un interés particular
en el Observatorio de la logistica,
Gnico, y que nos permite identifi-
car los puntos débiles o ineficien-
tes del sistema. Y esto es precisa-
mente lo que estamos internacio-
nalizando.

{Qué tiene la formula de Cimal-
sa para que Tuinez lo quiera
‘copiar’?

Primero hay que preguntarse ;qué
necesita Tanez? El desarrollo de su
logistica, que todavia es muy inci-
piente. Y ;qué tiene? Un sector
turistico en la costa muy potente
que ha crecido y seguira crecien-
do pese al leve declive por la situa-
cion politica actual, y un conjunto
de implantaciones industriales
estratégicas muy importantes.
Pero todos estos sectores, también
el de la distribucion, estan ‘cojos’
porque la logistica no esta bien
organizada y faltan infraestructu-
ras.

Pero ademas, Tunez esta viviendo
una situacion con la que podria-
mos establecer un paralelismo con
la Cataluna de hace 20 anos. Tiene
toda esta actividad concentrada en
unos determinados territorios v,
en cambio, otros estan subdesa-
rrollados. Y en sus inicios, Cimalsa
tenia precisamente esta doble ver-
tiente, y por ello se cred esta
empresa, por una parte, para que

se dedicara al apoyo estratégico de
las actividades empresariales vy,
por otra, que tuviera en cuenta el
desarrollo territorial.

Y en estos paises ven el modelo de
Cimalsa como un modelo de éxito,
con una tipologia de productos si
no unicos, si de alto nivel, y que
consideran que les sera de utilidad
incorporar. Una vision no estricta-
mente economicista del desarrollo
regional y que ademds es un
modelo de éxito.

Pero otra linea rompedora, al
menos respecto a los udltimos 7
anos, es la maxima obertura a la
colaboracién publico-privada.

Con ello responden a una larga
demanda del sector...
Efectivamente. Lo cierto es que
hay sector privado que nos viene a
buscar, y viceversa. Porque Cimal-
sa sufre también las circunstancias
del conjunto de la economia. Y es
que esta empresa no vive de trans-
ferencias del Govern de la Genera-
litat. Cimalsa funciona como una
empresa y nos regimos segin el
Derecho Mercantil. Asi, en la
medida en que generamos menos
ingresos, con lo que tenemos una
menor capacidad de reinvertir
dichos ingresos, nos tenemos que
abrir en el doble sentido. Debe-
mos atender al sector privado que
nos proponga una colaboracion y
también buscar nosotros empre-
sas privadas para desarrollar pro-
yectos. Pero también por otro
motivo: tenemos claro que en
algunos puntos de la cadena logis-

tica, la ineficiencia en la gestién ha
sido un lastre importante para la
productividad y la eficiencia de un
modo de transporte. Por ejemplo,
en nuestros proyectos de platafor-
mas con sistema ferroviario, que-
remos ir hacia la gestion privada
de este sistema. Y es que la gestion
del sistema de transporte de mer-
cancias por ferrocarril en el Estado
espafol, en general, ha expulsado
carga y operadores del sistema
ferroviario.

Asi, nos interesa la colaboracion
con el sector privado por varios
motivos. No sélo para desarrollar
proyectos conjuntamente, tam-
bién por filosofia de empresa y
porque en otros casos, los quere-
mos, como es el caso de la gestion
ferroviaria, porque son mas efi-
cientes.

Entiendo sin embargo que
impulsar el transporte por ferro-
carril seguira siendo una priori-
dad en los centros de Cimalsa

Si, no tanto para los CIM existen-
tes, porque ello supone estar
situados cerca de lineas ferrovia-
rias, y los CIM bdsicamente estan
pensados para la distribucién capi-
lar, en ciudad, etc.

Pero si que nuestros tres grandes
proyectos, contaran con sistema
ferroviario. Porque nosotros no
creemos que el futuro sea el ferro-
carril. El futuro es la intermodali-
dad. Es decir, la capacidad de faci-
litar el uso de todos los modos
existentes. Si no, creamos un falso
debate, la carretera frente al ferro-
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“Cimalsa debe ofrecer mas y mejores servicios
para que nuestras plataformas sean dtiles para
las empresas implantadas y que éstas, a su vez,
puedan ser también mas eficientes. Como
ejemplo, ha iniciado recientemente una
politica de central de compras”.
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Representantes de Brasil visitan Catalufia acompaiiados por

Cimalsa

Cimalsa colabord, conjuntamente con ALG, en la organizaciéon a primeros de
noviembre de la visita a Catalufia de Luis Claudio Santana Montenegro, direc-
tor del departamento de Sistemas de Informaciones Portuarias de la secretaria
de Portos de la Presidencia de la Republica de Brasil y de Orlando Fontes Lima
y Sérgio Adriano Loureiro, miembros del departamento de Geotécnica y Trans-
portes de la Facultad de Ingenieria Civil, Arquitectura y Urbanismo.

Durante su visita a Barcelona los representantes brasilefios fueron recibidos por
la direcciéon de Cimalsa, y observaron de primera mano la oferta logistica e
infraestructuras presentes en el territorio catalan, la combinacion de diferentes
modelos de participaciéon publico-privada para hacer frente a las necesidades
del sector logistico y el rol de Cimalsa como uno de los principales promotores

de suelo logistico de Catalufa.

" .

Los asistentes también visitaron las instalaciones del CIM Vallés, primer centro promovido por Cimalsa, ubicado en el muni-
cipio de Santa Perpétua de Mogoda (Barcelona).

carril. Y el sistema logistico necesi-
tard ambos y la carretera seguira
jugando un papel muy importante
como complemento a los diversos
modos de transporte.

{Mas novedades?

Queremos potenciar el papel de
Cimalsa como prestadora de servi-
cios a las empresas.

Esto ya es una caracteristica que ha
dado prestigio a las CIM de Cimal-
sa. En un modelo en el cual las
empresas participan en las deci-
siones. Ahora, todavia mas, visto el
momento que vivimos, pero tam-
bién por nuestra propia filosofia,
aquello que el president Mas
[lama ‘business friendly’, Cimalsa
debe ofrecer mas y mejores servi-
cios para que nuestras plataformas
sean utiles para las empresas
implantadas y que éstas, a su vez,
puedan ser también mas eficien-
tes. Por ejemplo, Cimalsa ha inicia-
do una politica de central de com-
pras. Actualmente tenemos cuatro
CIM, y en cada una de ellas se con-
tratan independientemente los
servicios de seguridad, por decir
uno. ;Qué hemos hecho? Reunir a
los propietarios, a las Juntas de los
CIM, y explicarles que podemos
conseguir precios entre un 15-20%
menos, si estan de acuerdo, con-
tando con Cimalsa como central
de compras. Una iniciativa que
tuvo una gran aceptacion.

Por otra parte, también buscare-
mos la maxima proximidad para la
empresa, mediante mecanismos
de interlocucién vy participacion.
Es decir, ya hemos iniciado un pri-
mer punto de encuentro, un foro
de debate, de modo que no sea
s6lo Cimalsa quien presente pro-
puestas siné debatir con las

empresas instaladas, recoger las
necesidades del sector, crear inter-
locucién, e intentar resolverlas.

¢Ello supone contar con un
representante de las empresas
instaladas?

Como en las CIM vya se trabaja en
un sistema de supracomunidad,
en la que Cimalsa gestiona los
contratos de los servicios, pero
también estamos presentes en los
organos de decisién de cada CIM
en tanto que somos propietarios,
buscamos las férmulas con las que
mejorar esta interlocucion.

Y con todo ello, y algunas ideas
mas que todavia no quiero avan-
zar, dara sus frutos, como la cen-
tral de compras. Asi, la internacio-
nalizacién, relacién publico-priva-
da, nuevos y mejores servicios y
dialogo intenso con las empresas,
son algunas de las nuevas ideas
que tenemos.

Toda esta filosofia de coopera-
cion y dialogo, ;explica también
su entrada en el Consejo de
Administracion de Incasol,
Ferrocarrils de la Generalitat y
Aeroports de Catalunya? ;La
idea es crear mas simbiosis
entre empresas publicas?

Si, exacto. Especialmente esta es la
segunda intencién. Lo que quere-
mos es que el director general de
Cimalsa no sea sélo el gestor de
una empresa a la que se le pidan
resultados, sino que, teniendo un
pie en Ferrocarrils de la Generali-
tat de Catalunya, uno en Aeroports
de Catalunya y otro en el Incasol,
sea capaz de impulsar la logistica
en un sentido amplio. Con ello se
pretende que haya una accién
transversal. Por ejemplo, Aero-

ports de Catalunya gestiona, del
Aeropuerto de Alguaire (Lleida),
aquella parte relacionada con
pasajeros. Pero Cimalsa, y esto
también es una novedad, quiere
ser mas proactiva en cuestiones de
carga aérea. Se trata de un seg-

Con la fundacion
Logistica Justa

Cimalsa ha firmado también un
acuerdo de colaboraciéon con la
Fundacion Privada Logistica Justa
que le permitird incorporarse
como miembro en calidad de
patrén de la Fundaciéon y miem-
bro de su Consejo Asesor. Previa-
mente al acto de la firma, una
delegacion de Cimalsa efectud
una visita a las instalaciones de la
Fundacion Cares, entidad de la
cual forma parte Logistia Justa y
que dispone de unas instalacio-
nes de mas de 50.000 metros
cuadrados en ZAL Barcelona.
Mediante este acuerdo, Cimalsa y
Logistica Justa colaborarin en la
promocién y realizacion de acti-
vidades para favorecer los servi-
cios de apoyo a los procesos
industriales y logisticos, dando
continuidad al desarrollo de la
estrategia de Responsabilidad
Social Corporativa de la empresa
publica.



mento al que no se le presta la
atencién necesaria, que ha crecido
mas que otros en el ambito inter-
nacional y que seguira creciendo.
En este sentido, comentar que
antes de verano hicimos la prime-
ra reunion de Barcelona Air Cargo
—asociacién en la que participan
Clasa, la Camara de Comercio,
Cilsa y Cimalsa— y en la que me
nombraron administrador. Es un
tema puntual que viene ligado en
un contexto en que mi voluntad es
potenciar los temas de carga en
Catalufa. No podemos quedar al
margen de un movimiento que a
nivel de oferta y demanda local
tiene poco peso pero que a nivel
de movimiento global esta cre-
ciendo mucho.

Cambiando de tercio, si antes
Cimalsa dependia del DPTOP,
ahora pertenece al DTES (Depar-
tamento de Territorio y Sosteni-
bilidad). ;El cambio de orienta-
cion y filosofia los afecta en
modo alguno?

Si, afectay suma. Suma a una nece-
sidad que las mismas politicas
europeas del transporte estan
impulsando, con el Libro Blanco
del Transporte, por ejemplo. Esta-
mos hablando de politicas de aho-
rro energético y sostenibilidad al
conjunto del sector. Asi, suma y
potencia esta nueva filosofia de
implantar el concepto de sosteni-
bilidad de manera global. La pro-
teccion medioambiental no puede
ir por un camino y la planificacién
del territorio y de sus infraestruc-
turas y su crecimiento por otro.
Deben caminar juntos, formar
parte de un todo. Planificar a la vez
la sostenibilidad y la actividad. Asi
que potencia la voluntad de Cimal-
sa en este sentido. Y el cambio en
la propia conselleria nos facilita
esta tarea. Si antes cuando Cimalsa
hablaba con el DTOP, hablaba con
territorio, urbanismo e infraes-
tructuras, y las cuestiones de
medio ambiente pertenecian a
otro departamento, ahora, cuando
hablamos con el DTES, abarca
tanto territorio e infraestructuras
como sostenibilidad.

Uno de los ‘leit motiv’ de Cimal-
sa ha sido equilibrar la oferta en
el territorio, impulsando la
logistica alli donde la inversion
privada no actua. ;Seguiran en
esta linea?

Si, en un sentido amplio. Con laidea

de que Cimalsa debe ser un com-
plemento de la actividad privada.
No debe ser ni un enemigo ni un
competidor feroz, ni debe ocupar el
espacio de la actividad privada.

Pero... ;es sostenible generar
zonas logisticas donde no hay, o
hay muy poca, demanda?

Lo cierto es que Cimalsa no tiene
ningun centro logistico vacio. Si lo
circunscribo a la pregunta ante-
rior—si no sélo actuaremos en las
zonas de mayor actividad sino
también en aquellas donde no es
una prioridad para la empresa pri-
vada— la respuesta es si, es decir,
podemos transformar en prioridad
una ubicacién del territorio que
no es la primera opcién del priva-
do, pero no para que quede vacio.
En cualquier caso no iremos a
pelear en la primera corona
metropolitana, donde el precio es
mucho mdas caro y ya hay iniciati-
vas privadas que pueden cubrir las
necesidades con garantias, e ire-
mos hacia zonas mas interiores
siempre buscando el retorno de la
inversion.

Porque estamos convencidos que
una empresa publica en este ambi-
to, tiene sentido que exista, con la
doble visién, apoyo al sector eco-
némico y motor de desarrollo
regional.

Para terminar, y hablando de
centros desarrollados por Cimal-
sa, ;en qué fase se encuentra el
Logis Intermodal Penedés?

Para el Logis Intermodal Penedés se
ha hecho ya la exposicién publica
del Plan Director Urbanistico y hoy
en dia ya tenemos todos los infor-

Empresarios rusos visitan el
CIM Vallés

A finales de septiembre una delegacion
de empresarios rusos iniciaron su estan-
cia en Cataluiia visitando el CIM Vallés.
Esta visita formo6 parte de una mision
sectorial organizada por la Academia
Presidencial de Rusia para los Asuntos

mes de todas las instituciones afec-
tadas, y todos son favorables; agri-
cultura, medio ambiente, etc. Ahora
estamos respondiendo las alegacio-
nes de los privados.

Es un proyecto muy necesario,
estratégico para la logistica del pais,
y creo que con dialogo, podemos
explicar al territorio que aquella es
la ubicacién mas adecuada para una
infraestructura de estas caracteristi-
cas y que puede ser un motor eco-
némico de actividad para toda la
comarca. No serda un monocultivo,
que es alguna de las criticas que
nos han hecho. Al revés, lo rompe-
r4, porque hasta ahora el monocul-
tivo ha sido el inmobiliario y el
agroalimentario. Algo que debe-
mos mantener, por supuesto y
potenciar la evolucién que esta
viviendo gracias al turismo enolégi-
co, gastronémico, y, a la vez, con-
servar un sector inmobiliario mas
pequefio pero que mantenga la
actividad, siendo todo ello un buen
complemento. Porque esta plata-
forma la consideramos no exclusi-
vamente logistica, sino para doble
actividad, que incluya también acti-
vidad empresarial y econémica de
otros sectores, atendiendo las
demandas precisamente de los
municipios de los alrededores.

Yo estoy convencido que la ubica-
cioén es extraordinaria, con la auto-
pista AP-7 y el eje ferroviario —que
ahora es de 2+2 pero que esta pre-
visto que en un futuro sea de
242+2— y creo que con voluntad de
didlogo y sensibilidad para con el
territorio, todas las partes veran
que este proyecto serd muy bueno
para la comarca y también para
Catalufa.

Economicos y de Administracion Puablica, patrocinada por el Ministerio de Eco-
nomia y Fianzas de la Federacion Rusa, a la cual también dio apoyo la Asociaciéon
Catalana de Empresas de Transporte de Mercancias (Acet). Dicha mision pre-
tendia conocer el funcionamiento de algunas empresas europeas en los ambitos
de las fianzas, la cultura, los recursos humanos, el marketing, el comercio, el
transporte y la logistica y las exportaciones y los seguros.
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Arasti afirma que asi se recepcionardn las obras pendientes del poligono
industrial del Vallegon

El Gobierno de Cantabria
y el Ayuntamiento

desbloquean el futuro
industrial de Castro Urdiales

El consejero de Innovacion, Industria, Turismo y Comercio, Eduardo Arasti ha manifestado que con la
reunion celebrada en el poligono industrial del Vallegon con los responsables del Ayuntamiento de
Castro Urdiales, “se ha desbloqueado una situacion que estaba bloqueada desde hace 14 aios de forma
artificial”.

“en la reunién se ha plantea-

do llevar a cabo de manera
conjuntas una serie de actuacio-
nes que suponen una importante
inversion en infraestructuras en el
entorno del actual poligono indus-
trial del Vallegén y su ampliacién
cuyo desarrollo y puesta en mar-
cha beneficiara de manera impor-
tante al area de influencia del
municipio de Castro Urdiales”.

EI consejero ha anadido que,
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Las cuatro actuaciones del con-
venio con 2,1 millones de euros
en total

Las acciones recogidas en un con-
venio de colaboracion recogen, en
primer lugar, la mejora de las infra-
estructuras del Vallegén con un
presupuesto de 669.319 euros
donde se incluyen la construccién
de una red de drenaje de agua plu-
viales totalmente independiente,
que evacue la escorrentia de los
viales, reparacion de los pavimen-
tos que se encuentran en mal esta-
do, construccion de nuevas aceras
. y pavimentacioén de la totalidad de
en el poligono industrial Yallegon. las calzadas.




Foto: Gabinete de Prensa.

Vista del parque empresarial de Vallegon.

Las obras concluyen con la instala-
cién y conexioén con la red de agua
de potable de 10 hidrantes, susti-
tucién de 4 columnas de alumbra-
do que se encuentran en mal esta-
doy el traslado de un cuadro eléc-
trico desde una parcela privada a
la via publica.

En segundo lugar, la mejora de la
calidad del agua del bombeo de La
Cava y la captacion del arroyo
Tabernillas. El presupuesto es de
212.334,20 euros. En la captacion
del arroyo Tabernillas y en el son-
deo de La Cava, se instalan dos tur-
bidimetros para controlar la cali-
dad del agua, gestionando el paso
de los caudales a través de un sen-
cillo equipo de potabilizacién, que
cuenta con filtros, valvuleria y
bombas.

En tercer lugar, lo comprometido
en financiacién y ejecuciéon por
parte del Ayuntamiento de Castro
Urdiales que se concreta, con un
presupuesto de 456.753,52 euros,
en la conexién de las redes de
abastecimiento del Poligono
Industrial y su ampliaciéon con la
Estacion de Tratamiento de Agua
Potable de Samano.

Ademads de recepcionar las obras
de urbanizacién pendientes el
Ayuntamiento colaborard en la

Ampliacion del poligono industrial del Vallegon

El consejero sobre la ampliacion del Vallegon que cuenta con una superficie total
de 1667.042 metros cuadrados, de los cuales 67.599 son de suelo productivo y
donde el precio por metro cuadrado, a 265 euros, esta por debajo de las provin-
cias limitrofes, ha dicho que las obras finalizaran el préximo 15 de octubre y que
hay firmados contratos de reserva del 42% del suelo (25.000 m2).

Arasti entre los proyectos formalizados ha destacado la instalacion del Grupo
Ubesco de logistica alimentaria con 15 millones de euros de inversion y la crea-

cion de 100 puestos de trabajo.

En la reunién y posterior visita ha estado acompafiado por el director general de
Innovacion e Industria, Fernando Rodriguez y el consejero delegado de Sodercan,

Miguel Cabetas, entre otros.

comercializacién de la ampliacién,
resolvera todos los expedientes
sobre licencias, autorizaciones y
permisos necesarios y, finalmente,
retirard el recurso contencioso-
administrativo promovido contra
el PSIR.

En este sentido el alcalde, Ivan
Gonzalez, ha destacado el “buen
trabajo y la colaboracién” que
existe en el Ayuntamiento y el
Gobierno de Cantabria que “en
poco mas de tres meses” ha
resuelto una situacién heredada
desde hace 14 anos que ha califica-
do de “absurda”.

Finalmente, en cuarto lugar, se
recoge la conexién de la red de
saneamiento de aguas residuales
del nuevo poligono con la red
general de Castro Urdiales con un
presupuesto de 344.147,98 euros.
De esta manera se elimina la actual
estacion de bombeo y se construi-
rd una nueva de mayor capacidad.
El presupuesto total de las actua-
ciones es de 2.186.298 euros. De
esta cantidad el compromiso por
parte del Ayuntamiento es de
unos 500.000 euros y el resto finan-
ciado por el Gobierno de Canta-
bria a través de Sican.
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URBANISMO

EE UU, Reino Unido y Holanda son paises pioneros en la recuperacion de .
zonas industriales obsoletas

Sepes plantea la C
necesaria regeneracion =
urbana de los espacios
industriales

Sepes Entidad Estatal de Suelo, adscrita al Ministerio de Fomento, ha editado
un estudio que arroja luz sobre cémo afrontar el reto de convertir los poligo-
nos industriales en verdadera ciudad, no sélo con la regeneracion de los que
han quedado obsoletos sino mediante una eficaz planificacion y disefio de los
nuevos parques empresariales.

il
n opinién de la secretaria de Estado de Vivienda y | | ”l \ ‘

EActuaciones Urbanas, Beatriz Corredor, reflexio- ‘ i,\ h
nar e indagar sobre todo esto es fundamental A ._ll

m e

para disefiar politicas eficientes en materia de creacién
de suelo productivo.“La ciudad existente es la que va a
ser objeto de la mayor parte de la accién urbanistica
futura. Su regeneracion debe hacerse desde una pers-
pectiva integrada, lo que implicard tener en cuenta
simultdneamente aspectos sociales, econémicos y de
sostenibilidad”, expone.

Bajo el titulo ‘La regeneracién de areas industriales,
este estudio firmado por Francisco Lopez Groh recoge
y documenta varias experiencias llevadas a cabo en EE
UU, Reino Unido y Holanda, paises pioneros en la recu-
peracion de espacios industriales obsoletos. Ademas,
plantea la necesidad de que los nuevos desarrollos se
disefien de forma tal que sea posible prolongar su vida
util, de modo que se aproveche mas eficazmente no
sélo la inversién realizada en el propio desarrollo, sino

El libro, gratuito, estd ya
disponible en pdf en la pdgina
web de Sepes:
www.sepes.es/publicaciones
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también el gasto hecho para equiparlos y
ocuparlos desde los dmbitos publico (trans-
porte e infraestructuras) y privado (las
empresas que deciden instalarse en ellos y
que un dia necesitan buscar territorios mas
atractivos).

Una de las cuestiones que plantea la obra de
Lopez Groh es como se produce el rapido
deterioro de un desarrollo industrial, esto es,
qué claves determinan que “un espacio
industrial construido tenga una obsolescen-
cia mas acelerada que la del espacio residen-
cial” El autor considera que esa “fatiga” no
sélo se debe a los materiales con que se rea-
lizan las inversiones productivas, sino a que
éstas sufren lo que denomina “obsolescen-
cias encadenadas”: la inadecuacién del espa-
cio a los cambios tecnoldgicos, la rigidez ori-
ginal del espacio que no favorece su adapta-
cién o remodelacién, y la desvalorizaciéon de
los activos, que desincentiva el manteni-
miento.

Este trabajo profundiza en las consecuen-
cias del‘sprawl’ (la expansion urbana excesi-
va, el desperdicio de suelo en los desarrollos
residenciales y/o industriales), y en cémo la
inversion de fondos publicos preferente-
mente en la creaciéon de nuevos espacios
provoca que los espacios existentes, equi-
pados y bien comunicados pero obsoletos
de forma prematura, no sean atractivos ni
para la produccién ni para la regeneracién.
Como consecuencia, se acelera la pérdida

El libro recoge distintas
experiencias de
recuperacion de suelo
industrial obsoleto y
propone iniciativas para
prolongar la vida util de los
nuevos poligonos

de espacios industriales: las empresas alli
instaladas los abandonan para mudarse a
otros nuevos mas atractivos y modernos
pero seguramente mas alejados de las vias
de comunicacién. Esto incrementa los cos-
tes (deslocalizacion, mayores desplazamien-
tos de los empleados y de las propias mer-
cancias) y genera areas marginales que
nadie se interesa por regenerar y actualizar,
como si el suelo que ocupan fuera un recur-
so inagotable.l®

Imagenes extraidas del estudio ‘La regeneracion
de dreas industriales’.
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El logistico sera el primer
mercado en reaccionar
una vez se reactive el
consumo

Dicen que ‘renovarse o morir’. Algo de ello debe haber detras de
la nueva propuesta de clasificacion de inmuebles logisticos
presentada el pasado junio por la consultora CB Richard Ellis. Es
necesario innovar, que no siempre significa inventar, sino
renovar, repensar, redisefiary, por qué no, racionalizar esfuerzos.
Todo ello permite optimizar recursos y mejorar en el mercado.
Jean Bernard Gaudin, nuevo director nacional de Industrial y
Logistica de la consultora CB Richard Ellis ha compartido con
nosotros algunas de sus opiniones sobre un mercado que

conoce vastamente.

Entrevista a
Jean Bernard
Gaudin,
director
nacional de
Industrial y
Logistica de CB
Richard Ellis

Esther Giiell

En la pasada edicion del SIL de
Barcelona, CB Richard Ellis
presenté un nuevo proyecto de
clasificacion inmuebles
logisticos en Espaiia, segtin
ubicacion y tipologia. ;Qué
ventajas supone este cambio?
CBRE colabora con ACTE y otros
agentes elaborando los parametros
que permitiran clasificar las naves y
asi dar mejor visibilidad al mercado
logistico, tanto a usuarios, promo-
tores e inversores.

Con esta nueva clasificacién se pre-
tende facilitar tanto a los clientes
como a los propios agentes la bus-
queda del producto que mejor se
adapta a las necesidades.

Esta clasificacion es una muestra de
que el mercado logistico se esta
profesionalizando cada vez mas. Al
analizar y catalogar la oferta, podre-
mos segmentarla mejor, y ofrecer

un asesoramiento todavia mas pré-
ximo y eficiente, mejor alineado
con las soluciones que nuestros
clientes necesitan.

A la hora de comercializacion,
ses una clasificacion mas
racional? Y a la hora de buscar
nuevos emplazamientos
logisticos, ;también?
Légicamente esta iniciativa supone
un modelo de clasificacién logistica
mads racional. Unificar términos y
datos ayudara a racionalizar el sector.

¢En qué fase se encuentra esta
reclasificacion en Madrid?
;Prevén extrapolarlo también a
otros mercados como Barcelona
o Valencia?

Estamos en fase de elaboracion de
un primer borrador que se presen-
tara a mediados de 2012.



Una empresa racional... y ecologica

Newsweek, revista de noticias semanal de EE UU, ha
clasificado a CBRE como la empresa inmobiliaria mas
ecolbgica en su clasificacion Green Rankings de 2011.
La lista mide el rendimiento medioambiental de las
500 empresas mas grandes que cotizan en bolsa de
Estados Unidos. La clasificacion se basa en el impac-
to medioambiental, la gestion y los esfuerzos de
divulgacion de cada empresa.

CBRE ha sido la empresa inmobiliaria mejor clasifica-
da en los tres afios que Newsweek lleva publicando
sus rankings.

Newsweek colabor6 con los socios de investigacion
Trucost y Sustainalytics para recopilar las clasifica-
ciones y los datos a los que se hace referencia propor-
cionados por el Carbon Disclosure Project, que reco-
pila datos mundiales sobre los gases de efecto inver-
nadero en mas de 3.000 empresas de todo el mundo.
CBRE lleva participando en el Carbon Disclosure Pro-
ject desde 2007.

A principios de este afio, CBRE logré su objetivo de
emisiones neutras de carbono en sus propias opera-
ciones para 2010. La Agencia de Proteccion Ambien-
tal de Estados Unidos ha nombrado a CBRE Socio del
Afio Energy Star durante los tultimos cuatro afios,
incluyendo el reconocimiento de su Excelencia Soste-
nida. El USGBC ha concedido a CB Richard Ellis su
‘Premio de Liderazgo por la Excelencia Organizativa’y
el grupo del sector, CoreNet, reconocié a CBRE con
una mencion especial por el ‘Liderazgo, Disefio y

“Muchas empresas se estan aprovechando ya de la numerosa oferta para
reajustar la calidad de sus instalaciones”.

Desarrollo Sostenibles’.

Si, la idea es que sea una clasifica-
cién a nivel nacional, que permita
dar una visibilidad nacional al mer-
cado logistico y que éste se ponga
al mismo nivel en todo el territorio
nacional. De ahi la necesidad de
definir unos parametros bien
determinados.

Esta nueva clasificacion,
sresponde a una necesidad del
mercado o al interés de la
consultora de seguir innovando
para con sus clientes?

La adaptacion que proponemos
responde al ciclo de madurez que
esta experimentando el mercado
logistico. Se trata de un modelo
mucho mas maduro que ya se esta
realizando en Francia y que aporta
un valor anadido a la categoriza-
cién de naves logisticas.

Como conocedor de mercados
internacionales por su
experiencia en el sector
inmobiliario, ;en qué posicion
cree que se encuentra el
logistico espariiol respecto otros
paises de Europa?

En Espaha todavia hay muchas

empresas que se ubican en inmue-
bles que no estan adecuados a los
parametros contra incendio o
medioambientales que se exigen
hoy para productos de obra nueva.
De hecho, muchas empresas se
estan aprovechando ya de la nume-
rosa oferta para reajustar la calidad
de sus instalaciones, mejorando la
ubicacién y el coste.

Gracias a la disponibilidad de suelo
y al reajuste del precio, estamos
viendo a muchas empresas aprove-
chando el concepto de llave en
mano a nivel logistico.

Y todavia nos queda recorrido. Un
ejemplo es la fraccion subcontrata-
da del sector logistico, que en Espa-
fa supone soélo el 20% del total. En
Francia y Alemania, paises pioneros
de esta actividad, la tasa equivalen-
te es superior al 30%, lo que subra-
ya el potencial de crecimiento del
sector espanol.

Para finalizar, ;tiene buenas
noticias para 2012 para el
mercado inmologistico o mejor
ni hablamos de éI?

Las empresas estan aprovechando
la situacién del sector para reposi-

“En Espana todavia
nos queda recorrido.
Un ejemplo es la
fraccion
subcontratada del
sector logistico, que
aqui supone soélo

el 20% del total”

cionarse dentro del mercado con
mejores ubicaciones, mayor cali-
dad, etc.

El logistico sera el primer mercado
en reaccionar una vez se reactive el
consumo y, segln nuestra expe-
riencia, el mercado industrial ha
sido siempre el primero dentro del
inmobiliario en reactivarse.™
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Carlos Torres,
Administrador de NCl, S.L.

A poco de terminar un
nuevo ejercicio, NCI quiere
trasladar a los lectores de
esta revista la realidad de
los dltimos aios.
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;Se firma?

El pasado

2011 no ha sido peor ano que los
dos anteriores, aunque todas las
noticias econémicas han sido, y
siguen siendo, dia a dia malas, ya
no sé6lo en nuestro pais sino tam-
bién en Europa, concretamente en
el Sur.

Pero la realidad es que NCI acaba
el afo mejor de lo que hubiera
pensado.

El ritmo ha ido cayendo ano a afno
al igual que en muchos otros sec-
tores; sin embargo el nimero de
operaciones ha incrementado.
Hoy se recolocan muchas empre-
sas mayormente para pagar meno-
res rentas, aunque también lo
hacen para reducir sus espacios.
Lo primero que intentan es renego-
ciar con el propietario de su inmue-
ble, y si no consiguen sus preten-
siones, deciden cambiar de ubica-
cion. Los propietarios, en su mayor
parte, ceden, y otros no lo hacen
ante ofertas de demandantes exa-
geradamente desproporcionadas.
Antes eran los propietarios los que
abusaban y exigian el maximo exigi-
ble y mas, y ahora es el demandan-
te el que se ‘pasa de la raya'.

A pesar de ello, el mercado se sigue
moviendo, mucho mas lento, pero
se mueve. El régimen predominan-
te es el de arrendamiento.

NCI cerrara el ejercicio 2011 no del
todo mal. Su trabajo hasta este afio
se centraba principalmente en los
sectores Industrial y de Oficinas, y
también aunque en un porcentaje
inferior Retail. A pesar de ser tiem-
pos dificiles, este afio decidi6 abrir
el servicio de Gestién de Patrimo-
nios, la Administracién vertical de
una propiedad, con la incorpora-
cion a la empresa de una muy
buena profesional que se ha dedi-
cado a esta especialidad los dltimos
22 anos.

Igualmente NCI no ha descartado
realizar operaciones de otra indole;
se han vendido algunas viviendas.
Destacar también algunas opera-
ciones de venta a inversor, tanto en
temas de industrial, oficinas, como
en el de residencial.

Por consiguiente, a la pregunta del
titular, la respuesta es que si se fir-
man operaciones.

Por este motivo trasladamos los
resultados de los dltimos anos, en
graficos y ratios, para que se

SUPERFICIE ASESORADA (Industrial)

O Afio 2009 @ Afio 2010 @ Afio 2011



entienda que los que estamos
soportando la explosién de la bur-
buja inmobiliaria, seguimos asis-
tiendo al mercado de la demanday

12000 -

11000

oferta, concentrados con la maxi-

ma profesionalidad y dedicacion.

Los datos son los correspondientes

a los tres altimos anos:
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Se han asesorado cerca de 50.000
metros cuadrados distribuidos de
la siguiente forma:

¢ El resultado del afio 2009 fue el
peor de los tres con s6lo 8.120
m2 asesorados. Los trimestres 1°
y 2° fueron similares; en el 3°
cay6 considerablemente el
ndmero de operaciones vy, de
nuevo, aunque malo también, se
recupero6 el 4° trimestre.

e 2010 fue mejor en cuanto a
resultados en todos los trimes-
tres, sobre todo segundo y cuar-
to. Se concretaron mas o menos
el mismo ndmero de operacio-
nes que en 2009, pero de mas
envergadura; consecuentemen-
te la facturacion aumenté. Esto
resume que el 2010 fue mejor
que el 2009.

e El afno 2011 empieza muy bien,
baja en el 2° trimestre, y el 3°y 4°
se estiman como buenos, desde
su punto de vista econémico;
ademds de cerrarse un buen
nimero de operaciones el
hecho de haber concretado otra

Disponible en
D App Store

Mas de 40.000
ofertas y ocasiones

de maquinaria, equipamiento y naves industriales
a su alcance, en la nueva\aplicacidon mévil

de Interempresas.
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operacion de compraventa el
ultimo trimestre nos hace dejar
el ano con un buen sabor de
boca, mas aiin cuando en cuanto
a la crisis estamos en la “cresta
de la ola”. El nimero de opera-
ciones inmobiliarias ha crecido
este ultimo ano de forma consi-
derable. Esto es debido a la reco-
locacion comentada anterior-
mente.

Por comarcas diremos que el Baix
Llobregat se lleva la palma. El 60 %
de las operaciones han ido dirigi-
das aqui.

Le sigue la comarca del Vallés, y
luego el Tarragonés, Maresme, Bar-
celonés y otras.

Para finalizar, mencionar a qué sec-
tores pertenecian las empresas
que han decidido cambiar de ubi-
cacion. La verdad es que no ha des-
tacado ninguno en concreto. Qui-
zas esto se ha producido por tra-
tarse de operaciones de poca
envergadura en su mayor parte.
Accesorios para vehiculos, alimen-
tacion, tratamientos de aguas,
material eléctrico, obras y su man-
tenimiento, vidrio, maquinariay su
mantenimiento, son algunos de
ellos.

Escasa actividad productiva, y el
85% de las operaciones son desti-
nadas al almacenaje, distribuciony
comercializacién de productos.

El presente y las expectativas de
futuro

Es evidente que todo el mundo
sabe como nos encontramos
actualmente en cuanto a la coyun-
tura del pais y su situaciéon econ6-

( OPERACIONES REALIZADAS POR ZONAS h
DPTO. INDUSTRIAL 2009/2011
TARRAGONA PE’;E/EES MA’;E/SME VALLES
9% ° OCCIDENTAL
19%
BARCELONES
6%
BAIX LLOBREGAT
57%
N J

NCl acaba el afio
mejor de lo que
hubiera pensado

mica. Espafa, y al unisono Catalu-
fa, estan buscando la solucién ala
salida de una crisis que comenzé
hace afhos, y que si no lo ha hecho
ya, poco falta para tocar fondo. La
recuperacion dependera de los
mercados financieros y de la poli-
tica del pafs; del nivel de confianza
que la gente deposite en ambos.

Alemania, el Banco Central Euro-

NCI industrial asesora 21.689 m? a lo largo del afio 2011

peo, entre otros, son los que
deben ayudarnos a salir del bache
en el que nos encontramos.

En relacién a nuestro sector, indi-
car que el mercado industrial esta
en un ‘stand by’ y que lo seguira
estando el 2012. La creacién de
empleo hace crecer la productivi-
dad, y consecuentemente el con-
sumo y la inversion. Pero ademas
del empleo, es basico que los ban-
cos y cajas ayuden también
mediante la concesién de crédito.
Es evidente que noticias como las
que cada dia se emiten en los
canales de comunicacién hagan
que las empresas (grandes, pymes
y auténomos) pierdan la fe y la
confianza. Por ello es basica la
creacion de empleo.

El trienio objeto de anilisis es la peor fase vivida en los tltimos 30 afios de mi profesion, y con todo NCI ha realizado 8o ope-
raciones. Si consideramos la estructura de la empresa llegamos a la conclusiéon que el ratio es bueno y satisfactorio.

Nuestra cartera de inmuebles ha incrementado durante este periodo en un 100%. Actualmente existe un exceso de oferta que
s6lo podra reducirse si, por una parte la oferta baja sus pretensiones, y por otra, la demanda, apoyada por el sector financiero,
y la administracién, mueve ficha y arriesga e invierte en su propio negocio. La confianza debe aumentar, y de ese modo lo hara

también la seguridad.

Un 70% de las operaciones han sido de entre 0-1.000 metros cuadrados y un 16 % de operaciones de 1.000-2.000 metros cua-

drados. El 14% restante ha estado en operaciones de mas de 2.000 metros cuadrados.

Ha predominado claramente el alquiler frente a la venta.
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ESTAR EN EL LUGAR ADECUADO
EN EL MOMENTO PRECISO

NO ES SIEMPRE

CUESTION DE SUERTE

Es fruto de mas de 40 anos trabajando como solo NEINVER sabe hacerlo. Con profesionalidad,
solvencia, y una manera de gestionar y cuidar a sus clientes que va mucho mas alla de la simple venta.

Los 11 millones de m? de naves industriales y logisticas, parques empresariales y oficinas desarrollados
por NEINVER, reunen una serie de caracteristicas Unicas, en cuanto a localizacion, accesibilidad y
funcionalidad, pensadas para el éxito de sus mas de 700 clientes.

Este es su momento ¢ Esta su empresa en el lugar adecuado?

NEINVER DEHESA DE VICALVARO (MADRID)

- Uso industrial y empresarial.

- Parque consolidado y urbanizado.

- Estacion de Cercanias y Metro.

- Zona prime para compafias industriales y
sedes corporativas.

- A'10 minutos del centro de Madrid.

Vicalvaro o

5 .Q®o

<> "m .
’ —
-/—@ NEINVER EL CANAVERAL (MADRID)
_zoENLAcr;sﬂsAggEﬂ'AL - Uso industrial.
- Facilidad de acceso y visibilidad.
- Flexibilidad en el tamafo de las parcelas,
@ - de1.000 m*a 60.000 m?.
() - Zona prime para companias industriales y
S—— empresas de distribucidn.
- A 10 minutos del centro de Madrid.

NEINVER
EL CANAVERAL\
\ INDUSTRIAL

Q"
NEINVER, una de las principales inmobiliarias de Europa con presencia ."

en 6 paises del continente, se ha consolidado hoy como una de las ;
companias con mayor solidez en sus tres areas de negocio: desarrollo www.neinver.com
inmobiliario, gestion integral de activos e inversion inmobiliaria. tfno.: 91 490 22 00
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SITUACION DEL MERCADO

El alquiler, o el alquiler con opcién a compra, siguen siendo los protagonistas

La demanda de

espacios industriales
continua en minimos

en el tercer trimestre

del an

comienzos del afo se podia pensar en
Auna cierta reactivacion econdmica
pero quedd claro enseguida que fue
sélo un espejismo. Los continuos malos

datos de consumo y desempleo son lastres
para la expansion de las empresas.

Industrial y suelo en Espaiia

La demanda de espacios industriales continta
muy débil y siguen siendo las empresas de ser-
vicios logisticos los principales demandantes
de espacio. El ahorro de costes o consolidacion
de espacio, normalmente para reducir, sigue
siendo el principal motivo de cambio.

Segun el informe elaborado por la consultora inmo-
biliaria internacional Jones Lang LaSalle ‘El mercado
industrial y logistico, situacion actual y perspectivas’,
el sector se encuentra en unasituacion de total estan-
camiento. La retirada de los estimulos fiscales ha pro-

La demanda es principalmente en régimen
de alquiler o de alquiler con opcién a com-
pra. La falta de crecimiento de las empresas,
asi como las dificultades para acceder a la
financiacion, han acabado con la demanda
en compra. Sélo algunas empresas de gran
tamafio y lideres en sus sectores ven un
buen momento para aprovechar los precios
bajos y conseguir nuevas instalaciones para
su negocio.

Los espacios de naves pequefias o mini poli-
gonos, un producto que ha dejado de pro-
moverse, han corregido los precios en algu-
nos casos hasta un 35%.

vocado una desaceleracién econémica, que estd pasando
factura al tejido industrial espanol.

Vista aérea de Puerta de Madrid
Business Park, el parque empresarial
ubicado en San Fernando de
Henares (Madrid).



El mercado de inversion, en el que hay nuevos
fondos internacionales activos que ven nuestro
pais con interés, empieza a mostrar

oportunidades atractivas

Logistica en Madrid: los propietarios
siguen siendo muy flexibles a la

hora de negociar

Con respecto a los precios de alquiler de las
naves logisticas, estos han empezado a esta-
bilizarse durante los tres primeros trimes-
tres del ano 2011. Las zonas Prime son las
que mejor se estdn comportando, existien-
do todavia empresas que estan dispuestas a
pagar un plus si esto se ve reflejado en una
mejor instalacion en una buena ubicacién.
Las zonas mas alejadas contintian con altas
tasas de disponibilidad encontrandose los
activos que llevan mucho tiempo vacios, en
condiciones cada vez peores.

Los propietarios siguen siendo muy flexi-
bles a la hora de negociar, dando todo tipo
de facilidades e incentivos a las empresas
que demuestran un interés real.

La oferta disponible de espacio logistico es
de aproximadamente 884.000 metros cua-
drados, lo que representa una tasa de dispo-
nibilidad de un 14,36%. La oferta de llave en
mano es notable y aunque a un ritmo muy
lento las empresas que demandan una nave
de calidad estén instaldandose en parques
modernos, como Gavilanes en el Sur de
Madrid (Getafe), Puerta de Madrid en San
Fernando o Torrején en la zona norte.

Suelo

El suelo industrial mantiene la misma ténica que durante todo el afio
2010, se ha convertido en un producto dificil de comercializar por su
escasa liquidez. Solo aquellas parcelas que se ofrecen a un precio muy
por debajo de su mercado, tienen interés para los usuarios finales. La
falta de demanda ha llevado aparejada la inactividad por parte de los
promotores.

La oferta de suelo es muy elevada en todas las zonas de la Comunidad
de Madrid y sobre todo en la tercera corona, donde se han detenido los
grandes desarrollos que estaban planificados, por lo que paradéjicamen-
te la disponibilidad de suelo finalista como consecuencia de nuevos
proyectos es baja.

En cuanto a los precios del suelo industrial en Madrid, desde Jones Lang
LaSalle se estima que han tocado minimos o que se encuentran muy
proximo a ello.

En el mercado de suelo de Barcelona, se ha notado cierta reactivacion de
la demanda en zonas como Abrera y Martorell, basicamente por parte de
empresas de los sectores de la distribucion y la automocion. La falta
cronica de suelo cercano a la ciudad de Barcelona, especialmente de par-
celas de gran tamafio hace que los precios de cierre de las transacciones
se sitien por encima de los 200 €/m?2 de suelo.

La demanda de producto logistico continua
buscando zonas Prime a una renta muy
competitiva o en el caso contrario busca ale-
jarse a la tercera corona, pero en este caso la
renta que solicita es muy baja, es una opera-
tiva de ahorro de costes.

A cierre del tercer trimestre del 2011, la
superficie contratada ha estado en torno a
los 190.000 metros cuadrados, “cifra que nos
aleja considerablemente de los 454.000
metros cuadrados que se registraron en
2010"

Logistica en Barcelona: la nueva
terminal de contenedores del

Puerto de Barcelona impactara
positivamente en el mercado

Los precios de alquiler de las naves logisticas
en Barcelona han empezado a estabilizarse
durante el ultimo trimestre de 2011 tras un
ligero descenso durante los dos primeros tri-
mestres del 2011. En la zona Prime, los pre-
cios en la parte baja del rango tocaron fondo
a finales del 2010 y ningun propietario esta
dispuesto a cerrar por debajo de 5,25 €/mz2.
La oferta disponible de espacios logisticos
asciende a 500.000 m2, que representa un
8,36% de tasa de disponibilidad. En las zona
Prime ya no existen plataformas logisticas
disponibles superiores a 15.000 m2 de
superficie, la falta de suelo industrial adap-
tado para logistica hace inviable el creci-
miento del stock futuro, a menos que no sea
en régimen de concesion publica, factor que
no atrae a la mayor parte de los inversores.
La escasez de naves de gran tamafo en
Prime se agudizard en el 2012, afo en el que
estd prevista la entrada en funcionamiento
de la nueva terminal de mercancias del
puerto de Barcelona, que doblara su capaci-
dad de trafico de contenedores. Dicha
ampliacién tendrd un impacto positivo en la
demanda de espacios logisticos, especial-
mente en las 4reas cercanas al puerto, la
zona prime.

Al no existir disponibilidad de gran superfi-
cie en prime, dicha demanda sera expulsada
a las coronas exteriores, que se veran bene-
ficiadas y que a su vez, expulsaran demanda
a las 32y 42 coronas debido a la falta previsi-
ble de espacio.

Durante los 3 primeros trimestres del 2011 la
absorcién de espacio logistico en Barcelona
se ha situado en 320.000 m2. Es el mayor
dato de absorcion desde el inicio de la crisis
y ha superado los mejores prondsticos.

Logistica en Valencia y otras zonas:
continua la competencia agresiva de
los operadores

El Unico sector que permanece con una
demanda estable en Valencia es el de la
logistica y el transporte, si bien este afo
2011 la demanda ha sufrido un leve descen-
so respecto al afo pasado.
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La nueva terminal de mercancias de
Barcelona doblara su capacidad de
trdfico de contenedores.

Mercado de inversion:
el mercado empieza a
presentar oportunidades
atractivas

Los inversores privados espafioles han
dejado de ser los mayores protagonistas
del mercado de demanda y hay nuevos
fondos internacionales activos que ven
nuestro pais como una oportunidad dado
el bajo nivel de rentas.

La consultora inmobiliaria internacional
constata que la oferta destaca por mos-
trar oportunidades de inversion muy
limitadas pero mas atractivas y sobre
todo con una mayor liquidez que en afios
anteriores.

En cuanto a las rentabilidades, para la
zona Prime sigue en los entornos del 8-
8,50% Yy el 9% para los activos secunda-
rios.

Pese a las incertidumbres que presenta la
situacion econémica y financiera actual,
este podria ser un afio bastante mejor de
lo que cabria esperar para la inversion
inmobiliaria en activos logisticos. Pero
mds importante que el volumen del sec-
tor es la presencia de fondos internacio-
nales y nacionales que estin activos
nuevamente. Mientras que en 2010 no se
han superado los 100 millones de euros
en inversion, a tenor de los procesos ya
en marcha se estima que 2011 duplique
dicha cifra.

321

La demanda es principalmente en régimen de
alquiler o de alquiler con opcion a compra.
Apenas hay demanda en compra

La competencia de los operadores sigue
siendo muy agresiva y estan bajando los
precios de los servicios que prestan, lo que
repercute directamente en las rentas que
pagan.



La demanda media se sitia entre los 3.000 y
los 5.000 m2, busquedas que se realizan con
escaso plazo de tiempo, por lo que se
demandan naves donde se pueda entrar de
inmediato y que cuenten con las caracteris-
ticas necesarias para la actividad del opera-
dor concreto.

La ubicacion estratégica de Ribarroja junto a
la calidad de las naves disponibles, convier-
te esta zona en Prime claramente diferencia-
da respecto al resto. Segun datos de Jones
Lang LaSalle, Ribarroja ha concentrado el
83% de las operaciones cerradas en 2010 y
lo que va de 2011.

ALQUILER
PLATAFORMA LOGISTICA
Plaza - Zaragoza

B Médulos logisticos desde 1.000 m?.

B Altura superior a 9 m, 2 muelles de carga por médulo.

H 2 portones de entrada a rasante.

B Amplio patio de maniobras.

B Sistema confra-incendios BIES. Tipologia de nave: B.

B Excelente ubicacion frente Inditex, Mercadona y zona
hotelera.

ICoNmeeN 976 48 46 35
CBRE www.cbre.es

Apl Mariano Jldnes

“¢r;

(ABNETE TECNKO [NMOBILIARIO

La mayor seleccion de
NAVES, TERRENOS, LOCALES y OFICINAS

en Zaragoza

Lideres en el sector comercial e industrial
en Zaragoza y su entorno

Tel.: 976 233 569
www.gtizaragoza.com
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BNP Paribas Real Estate publica su informe sobre el mercado de Inversion

en Europa Occidental (3T)

4

SITUACION DEL MERCADO

La inversion
inmobhiliaria en Europa

se estahiliza en un
mercado a dos velocidades
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La inversion en inmuebles terciarios en Europa Occi-
dental ha crecido un 13% entre enero y septiembre de
2011 respecto al mismo periodo de 2010, con un volumen
de 76.600 millones de euros de los que 23.700 millones
de euros se alcanzaron en el tercer trimestre. En térmi-
nos anuales, sin embargo, el volumen de inversién ha
permanecido estable respecto al segundo trimestre del
ano, segun el estudio elaborado por la consultorainmo-
biliaria BNP Paribas Real Estate. Los inversores se man-
tienen cautos y muestran interés por los activos mas segu-
rosy los segmentos mas rentables, rechazando los acti-
vos secundarios. De esta manera, lainversion inmobilia-
ria en Europa Occidental se sigue perfilando como un
mercado a dos velocidades.

Estate, la recuperacion de la inversion ha

proseguido durante este ejercicio aun-
que de forma mas lenta, siendo sus principa-
les contribuyentes Alemania, Francia, Italia y
los paises nordicos. El fuerte crecimiento de la
inversién registrado en los tres primeros se ha
visto contrarrestado por el significativo des-
censo de Espaiia, Holanda y, en menor medi-
da, Reino Unido. Este ultimo, no obstante, ha
vuelto a registrar los mejores resultados de
Europa Occidental aunque su volumen de
inversién haya descendido en los primeros
nueve meses de 2011.

Segl]n el informe de BNP Paribas Real

Foto: Thomas Picard.



Volumen de inversiéon en Europa Occidental por trimestres
(en miles de millones de euros)
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Con la volatil recuperaciéon econémica como
telon de fondo, se espera que la inversion
reduzca su actividad a partir del cuarto tri-
mestre, y que el nivel de 2012 sea inferior al
de este ejercicio. Es previsible que sélo Ale-
mania registre un crecimiento del volumen
de inversion de dos digitos en 2011.

Los edificios de oficinas se han mantenido
como el tipo de activo favorito de los inver-
sores, y su adquisicién se ha incrementado
un 14% hasta finales de septiembre. Locales
y centros comerciales siguen siendo produc-
tos atractivos para los inversores, registrando

El mercado de inversion
aleman sigue sin percibir las
turbulencias financieras

Segun la consultora BNP Paribas Real
Estate, durante el tercer trimestre de
2011 se han superado ligeramente los
buenos resultados de los dos primeros
trimestres del afio, sumando un total de
6.020 millones de euros en volumen de
inversion, en el mercado aleman. Hasta
el momento, las turbulencias de los
mercados financieros no han tenido un
impacto considerable, entre otras razo-
nes por que la actividad inversora de
este mercado se mantiene firmemente
dirigida a activos ‘core, los de mayor
calidad y mejor ubicacion, que atraen a
inversores con importantes recursos de
capital. Alemania mantiene un mercado
de excepcional importancia no sélo para
los inversores extranjeros, que han
incrementado su cuota de participacion
hasta el 38%, sino también para inver-
sores locales, a los que ha correspondi-
do el 62% restante.

un incremento del 7% en este periodo. Tam-
bién se ha observado una mejora de la inver-
sion en hoteles.

Por segundo trimestre consecutivo, Alema-
nia ha desplazado a Reino Unido como pais
lider en inversién en el segmento de locales y
centros comerciales. Por paises, Alemania ha
continuado su fuerte progresion, con un
volumen total de inversion de 17.300 millo-
nes de euros durante los primeros nueve
meses del afio, un 32% mas que en el mismo
periodo de 2010. De forma similar, Francia ha
confirmado su recuperacion con un volumen
de inversién de 9.800 millones de euros que
sitla su crecimiento en el 34%. Los paises
nérdicos también han contribuido al incre-
mento del volumen de inversiéon de Europa
Occidental, con casi 13.000 millones de
euros, un 68% mas que en los primeros tres
trimestres de 2010. Dado el actual clima eco-
noémico, Italia ha registrado un volumen de
inversion sorprendentemente alto en los tres
primeros trimestres de 2011: 3.300 millones
de euros que suponen un crecimiento del
34%. El resto de paises del sur europeo, sin
embargo, han mostrado una escasa actividad
como reflejo de la falta de confianza de los
inversores en su crecimiento econémico
debido a las medidas de austeridad. De
enero a septiembre de 2011, Espafa y Portu-
gal perdieron respectivamente el 58% vy el
72% del volumen de inversion registrado
durante el mismo periodo del afio anterior.
Los paises del Benelux han retrocedido un
6% y Reino Unido ha totalizado un volumen
de inversion de 26.000 euros, el mayor de
toda Europa aunque supone un retroceso
respecto a 2010.19
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traslada su sede
corporativa al Centro de
Transportes de Coslada

El Grupo Taboada, operador logistico especializado en la manipulacion de equipos de
alta tecnologia, ha trasladado su sede corporativa al Centro de Transportes de Coslada
en Madrid. Javier Taboada, director general del Grupo, ha explicado las razones de este
cambio: “Necesitdbamos disponer de unas instalaciones méas amplias y en una mejor ubi-
cacion. El objetivo final es prestar un servicio de mayor calidad y competitividad a nues-
tra cartera de clientes. Nos hemos trasladado a unas oficinas y almacenes que nos per-
mitiran dar un gran salto cualitativo en nuestros servicios”.

corporativa esta ubicada en un enclave

estratégico desde el punto de vista
logistico, dentro del Centro de Transportes
mds importante de la capital y en el puerto
seco de Madrid. Coslada es la particular ‘milla
de oro’ del transporte, una zona perfecta para
cualquier logistica por su proximidad a los
centros de transportes y de produccion de la
capital de Espafa. Asi como por las inmejora-
bles conexiones por carretera, la cercania al
centro de la ciudad de Madrid (12 km) o al
aeropuerto de Barajas (8 km). La mayoria de
las empresas de transporte de mercancias

Para Javier Taboada, “nuestra nueva sede

36|

mas importantes que operan en Espafa tie-
nen sucursal en Coslada. Sin duda, nuestro
sitio es el Centro de Transportes de Coslada”.

La cifra de negocio aumenta un 17%

El Grupo Taboada ha registrado un crecimien-
to del 17% en su cifra de negocios durante los
primeros cinco meses del presente ejercicio.
Este incremento de la facturacion se ha debi-
do entre otros, a la aceptacién de sus nuevos
servicios como el ‘Remarketing Tecnoldgico’
que se ha implantado en nuevos sectores: “En
concreto, a la maquinaria industrial. Reciente-
mente hemos gestionado la logistica inversa



~ Ademds la firma ha registrado un
—_— crecimiento del 17% en su cifra de
. e

ios durante los primeros
I €08 prmeros
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de equipos de manutencion a nivel peninsu-
lar e incluso desde Palma de Mallorca hasta
Madrid. El traslado lo realizamos con trans-
porte terrestre y maritimo y el cliente ha que-
dado muy contento’, ha explicado Javier
Taboada. Por otra parte, se han inaugurado
rutas internacionales con ltalia, Alemania y
Francia que han superado las previsiones ini-
ciales.

El mantenimiento de los niveles de calidad y
el cumplimiento de lo acordado, estd siendo

Nueva web interactiva

El Grupo Taboada ha cambiado su sede corporativa y su website oficial al
mismo tiempo. La version digital de este operador logistico ha apostado
por la interactividad, la transmisién de informacién y compartir conoci-
miento con alto valor afiadido. La nueva web: www.logisticataboada.com
se ha disefiado para acceder a cualquier tipo de informacion de forma agil,
sencilla y eficaz. Los clientes tendran un acceso privado para acceder al
estado de sus pedidos en tiempo real, asi como acceso a todas las noticias

mas relevantes dentro de su compaiiia.

la clave de este incremento en nuestra cifra
de ventas: “En nuestro sector sumamente
especializado, las rebajas indiscriminadas de
precios conllevan inevitablemente una dis-
minucion de la calidad en el corto plazo y por
tanto clientes defraudados. En 2011 nosotros
no incrementamos nuestras tarifas, pero
tampoco las rebajamos. Estamos muy satisfe-
chos porque este incremento de facturacion
se produce en gran medida dentro de nues-
tra actual cartera de clientes, lo que nos
demuestra que confian alin mas en nosotros
y menos en la competencia. Este dato
demuestra que la recesién econémica ha
empezado a superarse en determinados sec-
tores econdmicos con logisticas asociadas
muy especializadas’, segin ha explicado
Javier Taboada.

JUNDIZ - JUNDIZ -

GOJAIN -

NIV

@ 9452677 88

C/ MENDIGORRITXU

Nave dedicada a logistica, de 1.792 m®.
Con bafios-vestuarios. Dos muelles de
carga y tres puertas ple-leva de acceso.
9 m de altura libre.

ENVENTA O ALQUILER

ALI GOBEO - AVENIDA DE
LOS HUETOS

Pabellon de 1.500 m? con 8 m de altura
libre. Excelente escaparate a calle princi-

pal.
ENVENTA O ALQUILER

C/ HARRIA

Nave con 10 m de altura libre. Equipa-
da con 10 muelles de carga. Oficinas
acondicionadas. Superficie de la nave:
4.624 m’ en parcela de 9.278 m’.
ENVENTA O ALQUILER

POLIGONO DE ANSOLETA
Pabellén de 3.400 m? mas otros 1.200 m*
de oficinas y equipamientos. En parcela
consolidada de 6.400 m”. Junto al casco
urbano de Vitoria-Gasteiz.

AVDA. DE SAN BLAS

Pabellon de 1.164 m* con oficina indepen-
diente. Altura libre de 7,37 m.Posibles divi-
siones.

ENVENTA O ALQUILER

GOJAIN - CALLE SUBINOA
Pabellon de 1.000 m? en parcela de 6.655 m*.
Altura libre de 8,36 m, maxima de 9,76 m.
Con puente gria para 63 t Edificabilidad
hasta el 77%. Excelente ubicacion. Disponibi-
lidad inmediata. EN VENTA

ALTO DE ARMENTIA

Zona de concesionarios. Planta baja de
3.557 m? més otros 375 m* de entre-
plantas en parcela de 5.742 m’. Con
puente grUa para 3,2 T. Altura libre de
10 m.

ENVENTA.

GAMARRA - PORTAL DE
GAMARRA

Excelente pabellon de 3.500 m. En parcela
de 9.000 m’”. Actualmente alquilado por dos
afos.

OPORTUNIDAD INVERSORES
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La firma prepara inversiones en logistica por valor de 500 M€

Goodman
desarrollara un
complejo logistico

NUEVAS INSTALACIONES

para Stanley Black & Decker
en Bélgica

El Grupo Goodman desarrollara un complejo llave en mano de 64.462 metros
cuadrados para Stanley Black & Decker en Tessenderlo, en la provincia belga
de Limburg. Se trata de las instalaciones industriales mas grandes desarrolla-
das en Bélgica en los Gltimos tres anos.

Desde este centro se

distribuiran los productos a los
clientes de Benelux, Francia,
Alemania, Austria, Suiza y
Escandinavia.
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cuadrados de almacenes, 2.398 de ofici-
nas y zonas comunes y 578 metros cua-
drados de salas de operaciones técnicas.
La construcciéon se ha iniciado este mes de
noviembre y prevé la entrega por fases. La pri-
mera mitad del almacén y todo el espacio de
oficinas se entregaran en abril de 2012, mien-

EI proyecto consiste en 61.486 metros

tras que la parte restante del almacén se fina-
lizara a finales de noviembre de 2012.
“Estamos muy satisfechos de que Stanley
Black & Decker nos haya seleccionado para
desarrollar sus nuevas instalaciones, nuestro
segundo proyecto en Bélgica este afio tras el
comienzo de la construccién de un almacény
centro de distribucion en Puurs en el mes de
junio. Es el mayor desarrollo inmobiliario
industrial realizado en este pais desde 2008 y
pone de manifiesto la fortaleza de Goodman
en mercado muy exigente” afirmé Kim Corni-
lle, Country Manager de Goodman en Bélgica.
Stanley Black & Decker dispondra de superfi-
cie adicional, lo que le permitird ampliar en el
futuro su terreno de Tessenderlo de aproxi-
madamente 150.000 metros cuadrados en
15.000 adicionales.

“Estamos encantados de colaborar con Good-
man una vez mas. Hemos elegido a Goodman
para desarrollar nuestro nuevo almacén por-
que nos gustan mucho las soluciones flexi-
bles que suministran y confiamos en que van
a cumplir estrictamente los plazos acordados
para terminar el desarrollo de las instalacio-
nes’, comenté Henk Vyncke, vicepresidente
de Cadena de Suministro & Construccion
Logistica & Do-It-Yourself EMEA.



La nueva instalacién se convertira en el cen-
tro de distribucion de una variedad de pro-
ductos de construccion y bricolaje, que
incluyen herramientas y productos de alma-
cenaje, herramientas eléctricas de Black &
Decker y DeWalt, y productos de Bostitch.
Desde este centro se distribuiran los pro-
ductos a los clientes de Benelux, Francia,
Alemania, Austria, Suiza y Escandinavia.

Jones Lang LaSalle, asesor de la
operacion

“Jones Lang LaSalle esté orgullosa de haber
trabajado con Goodman y Stanley Black &
Decker en la negociacién de estas instala-
ciones llave en mano. Gracias a la consecu-
cion de este proyecto en Tessenderlo, Stan-
ley Black & Decker mejorara la eficiencia de
su centro de produccién y de sus procesos, y
disfrutara de una ubicacién excelente, junto
a la terminal de contenedores de Meerhout,
y con facil acceso a las principales autopis-
tas y puertos de Europa’, explica Walter
Goossens, director de Agencia Industrial en
Jones Lang LaSalle.

La localizacién cuenta con una situacién
excelente en Tessenderlo, en la Zona Indus-
trial Ravenshout, sede de un gran numero
de grandes companias y multinacionales.
Estd ubicada en el estratégico eje logistico
de Amberes, Lummen vy Lieja, y tiene cone-
xién directa con la autopista E313, que se
encuentra a solo 3,5 km de distancia. Esta a
8 km. de la terminal interior de contenedo-
res de Meerhout, a 62 km del puerto de
Amberes, a 70 km del aeropuerto de Lieja 'y
a 80 km del aeropuerto de Bruselas.

Goodman invertira hasta 500 M€

en logistica euros a través de su
fondo GELF

El Grupo Goodman se prepara para invertir
unos 500 millones de euros en nuevas opor-
tunidades a través de su fondo Goodman
European Logistics Fund (GELF). La opera-
cién, que incluye una emision de derechos
de suscripciéon y un paquete de deuda,
aumentara la capacidad del Grupo como un
actor fundamental en los mercados logisti-
COS europeos.

GELF es el mayor fondo de inversién logisti-
co no cotizado en bolsa en Europa Conti-
nental, con 1.600 millones de euros de acti-
vos logisticos de gran calidad en cartera, y
cuenta entre sus clientes con compafnias
lideres como Kuehne & Nagel, Amazon, DHL
y DSV. El fondo aumentara su capacidad de
inversion en unos 500 millones de euros
gracias la operacion que Goodman ha pues-
to en marcha.

La operacién consiste en una emisién de
derechos de suscripciéon por valor de 400
millones de euros, de los cuales, 150 millo-
nes de euros ya han sido suscritos en su
totalidad por APG, 50 millones por PGGM, y
145 millones por Goodman. Tanto APG

S e

Estd previsto que el Grupo obtenga aproximadamente 100 M€ adicionales como parte de un

nuevo paquete de refinanciacion por valor de 800 M€

como PGGM ya eran socios inversores en el
fondo y aumentaradn su participacion dada
la solidez que ha demostrado el GELF y su
gran potencial. Ademads, estd previsto que el
Grupo obtenga aproximadamente 100
millones de euros adicionales como parte
de un nuevo paquete de refinanciacién por
valor de 800 millones de euros.

El CEO del Grupo Goodman y presidente del
Consejo de Inversién del GELF, Greg Good-
man afirmo: “Estas iniciativas en la gestion
del capital son importantes para el Fondo,
ya que contribuirdn a fortalecer el balance
del GELF y aseguraran que el apalancamien-
to se mantiene por debajo del 40%, en linea
con el objetivo a largo plazo. Con estas ini-
ciativas se lograra captar aproximadamente
500 millones de euros en capacidad de
inversion que permitiran que el Fondo
aumente sus activos brutos hasta mas de
2.000 millones de euros y mejore su flexibi-
lidad financiera”.

Informacion sobre la propiedad:

- 61.486 m2 de espacio de almacén
- 10,5 metros de altura libre interior
- 93 muelles de carga

- 2 unidades de aproximadamente 30.000 m2

- Sistema de enfriamiento gratuito
- Sistemas de extincion por rociadores.

El desarrollo contara con diversos elementos sostenibles, como senso-
res de luz y movimiento, luz natural en el almacén y revestimiento

blanco reflectante en las paredes y el techo.
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La firma invertird 20 millones de euros en esta nueva instalacion

Nueva plataforma en

Castro (Cantabria)
para Grupo Uvesco

El Grupo Uvesco present6 a mediados de noviembre al Gobierno de
Cantabria su proyecto de creacion de una nueva plataforma logistica
en Castro. Prevista para entrar en funcionamiento a finales de 2013,
esta plataforma supondrd unainversion de 20 millones de euros y con-
tard con una plantilla de 90 personas. Estos puestos de trabajo estaran
cubiertos en parte por personas que ya forman parte del grupoy otra
parte, seran puestos de nueva creacion, que se ird determinando

durante los proximos meses.

demas de esta creacion de empleo
Adirecto, la nueva plataforma logistica

conllevara una importante creacién de
empleo indirecto en actividades como el
transporte, proveedores de materias primas,
laboratorios, personal técnico, etc.
Asimismo, esta plataforma favorecera al sec-
tor primario de Cantabria ya que Grupo Uves-
o, a través de sus ensefias BM y Netto, poten-
ciard aun mas, el abastecimiento de las mer-
cancias procedentes de mercados y provee-
dores locales.
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Caracteristicas de la plataforma logistica
La nueva plataforma esté disefiada con crite-
rios de méxima seguridad técnico sanitarias y
de seguridad alimentaria, asi como de soste-
nibilidad con la maxima eficiencia energética
y aprovechamiento de energias residuales.

La plataforma proyectada tendra una superfi-
cie construida aproximada de unos 21.000
metros cuadrados, distribuidas en 3 plantas.
La plataforma dispondra de mas de 35 mue-
lles o bocas de carga para camién para labo-
res de carga y descarga.

Esta plataforma logistica, que
entrard en funcionamiento a
finales de 2013, se unira a las
dos con las que ya cuenta el
Grupo en Corrales de Buelna e
Irun.
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MADRID
Plataforma logistica con fachada a la Autovia A1 situada en
San Agustin de Guaddlix y con una superficie de 10.000 m2
y 400 m2 de oficinas. Parcela de 23.000 m2. Altura libre de
7,5 m., 5 muelles de carga, 5 portones.

TARRAGONA

Plataforma logistica en el Pol. Ind. El Pla de Sta. Maria.
Superficie total de 31.816 m2. Planta baja 30.396
m2. Primera planta 1.420 m2. Altura libre 10 m. Insta-
laciones. Disponibilidad Inmediata.
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VALENCIA

Edificio industrial en 19 Linea de la A3 y a menos de 3 km
de Valencia. Edificio de 7.019 m2 en planta baja més dos
y sétano. Terraza practicable. 3 Moniaccrgas de grandes
d|r|ne35|o2n§s Espcqos didfanos. Precio inmejorable. Par-
cela de

ZARAGOZA

Poligono Industrial Malpica. Plataforma  Logistica.
Médulos disponibles desde 4.000 m2 Completa-
mente acondicionada. Parcela vallada.

MADRID
Coslada: Médulos desde 1.000 m? con 4 muelles de
carga. Ideal para distribucién y logistica. Vigilancia 24

MADRID
Daganzo: Plataforma logisfica en alquiler desde 2.500

hasta 30.000 m2. Altura libre de 12 m., rociadores, 1 mue-
lle de carga por cada 1.000 m?, vigilancia 24 horas. horas.

BARCELONA

Pol. Ind. Fontsanta de Sant Joan Despi

Suelo industrial con posibilidad de promover naves
industriales. Superficie de 19.467 m2 Disponibilidad
inmediata.

BARC ELONA

Sallent: Plataforma logisfica de  28.785 m2. Superficie
modulable desde 12.000 m2. Insfalaciones completas pre-
paradas para riesgo medio.

www.cbre.es

CBRE

MURCIA -

Suelo en desarrollo para Parque Logistico ubicado en la

autovia Murcia- Cartagena. Con permisos de urbanizacion. MADRID
Junto al Aeropuerto Internacional de Murcia. Usos: logisficos, 91 596 192 00
industricles comerciales y de oficinas. Precio muy atractivo.
2 BARCELONA
93 444 77 00
VALENCIA
96 316 28 90
MALAGA
952 07 07 10
PALMA
97 145 67 68
PALMA DE MALLORCA ZARAGOZA
Nave escaparate en el Poligono de Son Castell. 97 648 46 35
1¢ linea de Via Asima.1.059m? de nave en mdés de ABLANCA

3.300m2 de solar. 212 229 532 50



PROYECTOS INTERNACIONALES

El nuevo almacén tendrd una capacidad de almacenaje de cerca de 16.000 palés .

Mecalux construye

en Brasil un centro -
logistico para la compaiiia
petrolifera Petrohras

Mecalux, compafia especializada en el mercado de sistemas de almacenaje,
automatizara totalmente el nuevo almacén de 6.000 metros cuadrados de
Petrobras en Rio de Janeiro, Brasil.

empresa de Brasil y ocupa el cuarto

lugar en el ranking de las compafias
petroliferas mas importantes del mundo.
Actualmente cuenta con mas de 100 plata-
formas de produccion, 16 refinerias, 30.000
kildbmetros de canalizaciones y mas de 7.000
estaciones de servicio.
El nuevo almacén construido por Mecalux
tendrd una capacidad de almacenaje de
cerca de 16.000 palés. Durante aproximada-
mente un afo, Mecalux instalara 5 transele-
vadores bicolumna de doble profundidad,
que permitirdn a Petrobras mover 140 palés
cada hora (de entrada y salida). Estos transe-
levadores moverdn la mercancia de unas
estanterias de 37 metros de altura y elevaran
los palés, que pueden llegar a pesar 1.250
kilos cada uno, a una velocidad de 42 m/min.
Los transelevadores iran guiados por el soft-
ware de gestion EasyWMS, que coordinard
todos los movimientos. El programa infor-
matico permite controlar el almacén de

Petrobras, creada en 1953, es la mayor

La empresa brasilefia, una de las mas
importantes del sector a nivel mun-
dial, cuenta con mas de 100 platafor-
mas de produccion, 16 refinerias,
30.000 km de canalizaciones y mas
de 7.000 estaciones de servicio

El centro logistico, de aproximadamente 6.000
metros cuadrados, tendrd una capacidad de
almacenaje de cerca de 16.000 palés y
realizara 140 movimientos de palé por hora.
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Mecalux abre su primera delegacion en Turquia

Mecalux, compaiia especialista en el mercado de sistemas de almacenaje, ha abierto su primera delegaciéon en Turquia, desde
donde ofrecera sus servicios a las empresas de este pais emergente y a las de zonas proximas. La nueva oficina esta ubicada en
Umraniye, en la parte asiatica de Estambul. Segtin el vicepresidente de Mecalux, Javier Carrillo, “nuestra comparfiia ve con opti-
mismo las perspectivas de ventas para esta area, gracias al incremento de pedidos registrado durante los tltimos meses y por-
que es un pais que se espera genere muchas oportunidades de negocio en los proximos afios” La compafiia valora muy positi-
vamente la posicion estratégica de Turquia, con la Union Europea al oeste, Asia al este, Rusia al norte y Oriente Medio al sur.
Para presentarse oficialmente en el mercado turco, la empresa participara en la feria de logistica Logitrans, la mas importante
del sector en la region, que se celebra en Estambul del 8 al 10 de diciembre. En este certamen, Mecalux mostrara las tltimas
novedades tecnoldgicas en sistemas de almacenaje. La compaifiia dispondra de un stand para que los visitantes de la feria pue-
dan conocer, a través de medios audiovisuales, los tltimos avances en almacenaje, tanto convencional como automatico.

palés, desde el estado del stock hasta el
control de pedidos en tiempo real. Este soft-
ware disminuye los errores, asi como los
tiempos de las tareas que habitualmente
son precisas para la gestion del almacén.

Segun el vicepresidente de Mecalux, Javier
Carrillo, “valoramos muy positivamente que
una compafia de la importancia de Petro-
bras haya confiado en nosotros y haya deci-
do automatizar su centro logistico con nues-

El gerente de Tecnologia de Petrobras, Julio
Cezar, ha explicado que “gracias a la auto-
matizacion de nuestro centro logistico,
podremos controlar, coordinar y gestionar
mas facilmente todos los procesos que se
desarrollen en el almacén vy, por lo tanto,
ganaremos en rapidez y en eficacia”

Para absorber el flujo de palés, el almacén
dispondrd de un sistema de electrovia de
aproximadamente 600 metros de longitud
con 22 carros.

tra tecnologia de almacenaje”.
Se alquilan/venden

QGET i ATAFORMAS LOGISTICAS

RETAIL INMOBILIARIA ENERGIA Bien ubicadas, con salidas directas a la autovia.

. Localizacion:
Poligono Industrial Onda

Localizacion:
Parque Industrial Alhama de Murcia
Proxima al parque PARAMOUNT.

15.012 m2 construidos

20.532 m2 de parcela. - 17.379 m2 cubierta
Estructura de hormigon prefabricado.
Riesgo medio en incendios.

20.113 m2 construidos
24.080 m2 cubierta
30.625 m2 de parcela.
Estructura soporte
metalica.

Altura 14 metros - Distancia entre pilares de 35 metros - Modulables

Disponibilidad inmediata y personalizacion en funcion de las necesidades del cliente.
Contacto: Marta Sellés - m.selles@get.es - 965 864 750 - http:/inmobiliaria.get.es/
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Una alternativa que permite reducir costes y optimizar espacios

Almacenaje
multicliente,

Grupo Fiege es una multinacional alemana especializada en
la prestacion de soluciones logisticas personalizadas. Cuenta
ademds con unaamplia red logisticay flexible, capaz de adap-
tarse a cada cliente, quienes se benefician de las sinergias
creadas entre sus diferentes plataformas.

cuadrados repartidos entre sus 35 plata-

formas. Sus més de 400 vehiculos de
reparto logran unas 750.000 entregas anua-
les. Con unos 4 millones de lineas de picking
al afo, mueve unas 650.000 toneladas anua-
les de productos.

Fiege gestiona mas de 190.000 metros
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El concepto multicliente

Mas alld del sistema tradicional de almacena-
je, existe otra modalidad, la multicliente, que
se ha convertido en una de las formas mas
usuales de externalizacién del almacenaje
por parte de las empresas. Si en los tiempos
que corren la reduccion de costes es especial-

La firma cuenta con almacenes
multicliente en Barcelona,
Madrid, Lisboa y Navarra.



Los gestores de un almacén multicliente cubren desde
la recepcion y control de entrada hasta la preparacion
de los pedidos, las salidas, las manipulaciones, entre
otros servicios.

mente bienvenida, lo cierto es que este tipo
de almacenes supone una serie de ventajas
que los hacen muy demandados por deter-
minado tipo de empresas e industrias. Y es
que el almacén multicliente permite compar-
tir gastos generales y personal con otras
empresas, optimizando el espacio de las
estanterias y utilizando las zonas de recep-
cién y preparaciéon de pedidos de manera
conjunta.

Los operadores que ofrece este tipo de alma-
cenaje en general cubren desde la recepcion
y control de entrada hasta la preparacién de
los pedidos, las salidas, las manipulaciones,
entre otros servicios.

En esta tipologia se incluye el concepto mul-
ticliente de los ‘mega centros’ Fiege, que
garantiza esta sinergia entre clientes gracias
a sistemas especificos por industrias, expe-
riencias en flujos de cadena de suministros y
prestaciones tecnoldgicas de vanguardia.
Con estrategia y sincronizacion Fiege optimi-
za la eficiencia econdémica utilizando sus
capacidades en almacenaje, lo que conlleva
la disminucion de costes y prevencién de
periodos punta durante la manipulacién.

La firma cuenta con almacenes multicliente
en Barcelona, Madrid, Lisboa y Navarra.

Para el disefio de la plataforma de Portugal Fiege tuvo muy en cuenta su cardcter
multicliente, con espacios e infraestructuras tanto para la carga y descarga de mercancia,
operaciones de ‘cross-docking, almacenaje, tareas de ‘picking; etc.
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Los tres almacenes de Toledo son plataformas multicliente de
sectores ligados, sobre todo, a la alimentacion y al gran consumo.

20.000 m2 en Portugal

Dentro de su estrategia de refuerzo de sus
servicios para la Peninsula Ibérica, Fiege puso
este aflo en marcha unas modernas instala-
ciones de 20.000 metros cuadrados en el cen-
tro de Portugal, concretamente en la locali-
dad de Azambuija. Las instalaciones, situadas
a 35 kildmetros al norte de Lisboa y muy cer-
canas a la autopista A-1, tienen capacidad
para 15.000 europalés, con 19 muelles y una
plantilla de casi medio centenar de trabaja-
dores. En el disefio de la plataforma Fiege
tuvo muy en cuenta su caracter multicliente,
con espacios e infraestructuras tanto para la
carga y descarga de mercancia, operaciones
de ‘cross-docking;, almacenaje, tareas de ‘pic-
king; preparacién de pedidos y un largo etcé-
tera de tareas logisticas para sectores tan
variados como el de la gran distribucién o
electrodomésticos, entre otros. Todo ello
controlado tecnolégicamente por un sistema
IT propio de Fiege que permite a sus clientes
conocer en todo momento multitud de varia-
bles. Y es que las previsiones son que el cen-
tro pueda gestionar al afo en torno a 20.100
toneladas de mercancia.

La instalacién de Azambuja cuenta, ademads,
con los mas modernos sistemas de seguri-
dad. Asi, estd equipada con un equipo de
vigilancia pasiva y activa asi como equipos
detectores de incendios.
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Un complejo de almacenaje en Toledo

La empresa cuenta también con unas instalaciones en
Esquivias, Toledo, inauguradas el pasado afio. Con ella la
firma reforzo6 la capacidad de sus instalaciones en la zona,
con un complejo formado por tres almacenes que suman
unos 40.000 metros cuadrados de superficie en total.
Situadas al sur de Madrid y con rapido acceso a importan-
tes vias de comunicacién como son las autopistas A-4, A-
42y R-4, son plataformas multiclientes de sectores liga-
dos, sobre todo, a la alimentacién y al gran consumo. De
hecho cuentan con cimaras de temperatura controlada,
ademas de un deposito fiscal y sistemas de trazabilidad y
seguridad de dltima generacion.

Para José Maria Sola, consejero delegado de Fiege Iberia,
“Esquivias supone una instalacion estratégica en el centro
peninsular para nuestras operaciones logisticas, y con este
traslado demostramos nuestra apuesta por modernizar y
reforzar los servicios de calidad a nuestros clientes”.

La compaiiia logistica estima que la actividad anual del
complejo se sitie en torno a los 220.000 pedidos.

La nueva plataforma logistica multicliente
“nos ha permitido ampliar la cobertura hacia
nuestros clientes asi como los servicios que
ofrecemos desde ella no sélo para Portugal,
sino también para toda la Peninsula’, explica
José Maria Sol3, consejero delegado de Fiege
Iberia. Y es que la plataforma de Azambuja
complementa y amplia los servicios que ya
ofrece Fiege Iberia con sus plataformas regu-
ladoras multicliente en Madrid, Navarra o
Barcelona. La inversion realizada por la com-
pafiia en la instalacién portuguesa se ha
situado en torno a los 11 millones de euros.™



Y {J cimALsA

Centres logistics
de Catalunya

La logistica de futuro

Promocionamos y gestionamos
centrales e infraestructuras
para el transporte, la logistica
y la intermodalidad

Iniciativas publicas y privadas
porgque queremaos
compartir objetivos

www.cimalsa.cat



El conseller Lluis Recoder defendié el Corredor del Mediterrdneo en la .
primera jornada del Barcelona Meeting Point

4

CORREDOR MEDITERRANEO

Bruselas apuesta por C
la “Via Augusta del
siglo XXI"

El pasado 19 de octubre, la Comision Europea comunicé lainclusién del
corredor ferroviario del Mediterraneo en la red basica intraeuropea de
transportes, con un trazado de 1.300 kilometros, desde el puerto de Alge-
ciras hasta la frontera Espana-Francia por Portbou. Casualidad o no, el
mismo dia por la mafana, el conseller de Territorio y Sostenibilidad de
la Generalitat de Catalunya, Lluis Recoder, ofrecié una rueda de prensa
durante la primera jornada del Barcelona Meeting Point sobre el Ilamado
Corredor del Mediterraneo, del que destacé su importancia estratégico-
economica para Catalufiay todos los territorios que lo conforman.

Laia Banus
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ximada de 1.500 kilémetros que discurri- ooy LA

an desde los Pirineos hasta Cadiz, bordeando
el Mediterraneo. Desde Cadiz a La Junquera y
de ahi hasta Roma por la Via Domitia, la
Augusta pronto se erigié como el eje princi-
pal de la red viaria en la Hispania romana y
una de las mas transitadas del imperio. Ya
entonces los antiguos romanos se dieron
cuenta del potencial de esta ruta que se con-
virtié en una importante via de comunicacio-
nes y comercio entre las ciudades y provincias
y los puertos del Mediterraneo.

No es extrafio pues que el conseller Recoder
llamara al corredor ferroviario del Mediterra-
neo la“Via Augusta del siglo XXI', por la seme-
janza de su trazado y su importancia como
herramienta bdsica de comunicacién entre
los territorios del arco mediterrdneo. “Nos
encontramos en un momento crucial para la

plasmadén de lo que es ‘la calle mayorl de El conseller Lluis Recoder y el director general de Barcelona Meeting Point, Josep Maria Pons,
Cataluna’, declaraba Recoder a pocas horas durante su comparecencia ante la prensa.
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de que el eurocomisario de Transportes, Siim
Kallas, presentara los planes de infraestructu-
ras para la Unidn Europea hasta 2030 en la
que se incluyé el Corredor Mediterrdneo
como eje ferroviario prioritario. Lo hacia en la
jornada inaugural del Barcelona Meeting
Point 2011, el 15° Salén Inmobiliario Interna-
cional y Symposium.

Un eje imprescindible sistematica-
mente ignorado

El Corredor Mediterraneo discurre por 4
Comunidades auténomas: Cataluia, Comu-
nidad Valenciana, Murcia y Andalucia, y por
11 provincias que suponen el 18% de la
superficie de Espafiay cerca del 40% tanto de
la poblacién como del PIB nacional, “aporta
mas del 50% de la produccién industrial y
agraria del conjunto de Espafia”y genera casi
la mitad (49%) del trafico total de mercancias,
por medios terrestres del Estado.

Ademas, como senald Recoder, “es la fachada
mediterrdnea donde se concentran las prin-
cipales areas urbanas del Estado, con la
excepcion de esta gran metropolis tentacular
que es Madrid” puesto que enlaza 5 de las 10
areas metropolitanas con mayor poblacion
de Espafia, como son Barcelona, Valencia,
Mélaga, Alicante-Elche y Murcia-Cartagena.
“Siendo, en definitiva, donde hay un gran
mercado y a la vez un gran centro de produc-
cién y de consumo. La eurorregion del arco

©

Real value in a changing world

JONES LANG
LASALLE

Nave Logistica en Alquiler.Poligono Industrial A7
Llinars Park - Llinars del Vallés.

Nave Logistica de nueva construccion. Superficie total de
4.801 m2 4 muelles de carga y 1 rampa de acceso.
Altura libre 10m.

—_

Inmueble en venta P.| Besés (Barcelona)
Conjunto de naves y oficinas de 40.950 m?

(pl sétano, pl baja y 2 pl sir). Nave Fachada a Ronda
Litoral
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m »
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“La eurorregion del arco
del mediterrdneo no es
una ficcién geogrdfica, es
una potente region
econdmica de caracter
policéntrico que tiene en
Barcelona y su Area
Metropolitana como su
centro de gravedad”,
reivindicé el conseller de
Territorio y Sostenibilidad.

del mediterrdneo no es una ficcién geografi-
ca, es una potente region econdomica de
caracter policéntrico que tiene en Barcelona
y su Area Metropolitana como su centro de
gravedad’, reivindic6 el conseller de Territorio
y Sostenibilidad.

Productos exclusivos

Servicio de comercializacion Industrial y Logistico

Cataluna

Plataforma Logistica en venta y alquiler. P.I Valls.
26.014 m? construidos. Posibilidad de modulos desde
5.900m? hasta 22.076m2. 511,84 m? de oficinas. Amplio
patio para maniobras.

Nave Logistica en alquiler. Logistic Park Barcelona
Sur - La Granada del Penedés. Nave Logistica de
nueva construccion. Planta baja 9.734,50 m? / Oficinas
1.286,50 m2 10 muelles de carga, 2 rampas de acceso
y altura interior libre de 10 m.

Maés producto disponible en www.joneslanglasalle.es

Nave logistica en alquiler . Pl Pla de Santa Anna.
Zona Manresa. (Sant Fruitos del Bages)

Nave 20.600 m?/ 24 muelles de carga / 500 m? oficinas
/ altura libre 10 m / amplio patio frontal

Nave Logistica en Venta y Alquiler. Poligono
Industrial Barcelonés — Abrera.

Nave Logistica en perfecto estado. Superficie total de
20.446,50 m?. Muelles de carga y puertas TIR. Altura
10,80m.

P° de Gracia, 11, Esc. A - 42. 08007 Barcelona. ESPANA. Informacién en el : +34 93 445 33 66
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CORREDOR MEDITERRANEO

Este corredor es uno de los principales ejes
de transporte de la peninsula ibérica de casi
1.300 kilometros, entre la frontera francesa y
Algeciras, sobre el que se articula un sistema
viario, con un grado de desarrollo elevado, ya
consolidado; un sistema ferroviario en plena
transformacién; y en el que se localizan la
mayor parte de los principales puertos espa-
foles —Barcelona, Tarragona, Valencia, Car-
tagena y Algeciras—, junto con otros de
menor tamafo, y aeropuertos con gran volu-
men de trafico: Barcelona, Valencia, Alicante
y Mélaga.

El principal caballo de batalla de los territo-
rios del arco mediterrdneo es que es un eje
transversal basico que rompe la radialidad de
la red existente, la del “Madrid del kildémetro
0" como la definié Recoder y que conecta las
principales ciudades de este arco y da acceso
a sus puertos, nodos logisticos y grandes
centros industriales. “El Corredor Mediterra-
neo se ha convertido en nuestra particular
‘historia interminable’ Nuestras manifesta-
ciones y demandas no han sido escuchadas y
han chocado con determinados muros politi-
cos en demasiadas ocasiones. Merece la pena
hacer un poco de memoria y recordar que
has hace un mes, este corredor habia queda-
do sistematicamente excluido de los ejes
europeos del transporte’, recordd el conse-
ller. Sin duda, Recoder hacia referencia al
2003 cuando el Gobierno espanol, presidido
entonces por José Maria Aznar, excluyé el
Corredor Mediterrdneo y quiso dar prioridad
a la denominada Travesia Central de los Piri-
neos, proyecto consistente en la perforacion
de un tunel de 40 kilémetros en el macizo del
Vignemale, a fin de abrir una tercera puerta
entre Espana y Francia. Espaia reforzaba asi
su estructura radial e inventaba una nueva
ruta de comunicacién con Europa que no
dependia estratégicamente del Pais Vasco y
Catalufa.

Finalmente, Europa ha rectificado y cofinan-
ciara los corredores ferroviarios mediterra-
neo, atlantico y central, incluyéndolos en su
red de infraestructuras de transporte priori-
tarias con cofinanciacion comunitaria para el
periodo 2014-2020. Alguien lo ha calificado
de “café para todos” a la europea, que signifi-
cativamente sélo se ha negado a agujerear
los Pirineos. Bruselas ha considerado este
tunel demasiado caro para sus expectativas
reales de trafico. En su comparecencia ante la
prensa, el eurocomisario estonio Siim Kallas
confirmaba que para el corredor central pre-
sentado por Espafa, se incluye sélo el eje
Algeciras-Madrid-Zaragoza, desde donde se
conectaria con los otros dos corredores por
Bilbao y Tarragona. Kallas explicé que sobre
la cuestion del tunel ferroviario por el centro
de los Pirineos, que en las zonas montafiosas
“los tuneles plantean enormes problemas de
seguridad, y preocupaciones en materia de
medio ambiente”. Ademas, dijo que el objeti-
vo de la CE es que el proyecto de redes tran-
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seuropeas de transportes “sea realista’, y
reconocié que “creemos que el tunel de los
Pirineos no es una idea muy realista”.

El Corredor Mediterrdneo se ha incluido
siguiendo toda la costa desde la frontera
francesa via Barcelona y Valencia, hasta Car-
tagena y Almeria y desde alli, sigue una ruta
interior en Granada y después Sevilla. El
mapa de la Comisién también muestra la
conexion hasta Algeciras. De esta forma, la
ruta permite unir los nodos de Valencia y
Sevilla. La Unién Europea apoyaré con 32.000
millones de euros procedentes de las arcas
comunitarias una lista de diez grandes infra-
estructuras con las que se quiere construir
una gran red europea de transportes. Con
estos fondos, la UE costeara entre el 10%y el
20% de los proyectos, aunque en algunos
casos podria llegar hasta el 40 6 el 50%, a
cambio de un compromiso de inversiéon y de
plazos de parte de los Estados miembros
implicados.

El Corredor Atlantico también ha sido acep-
tado como prioritario por la CE. El eje conec-
tard Portugal, via Madrid y Valladolid, con el
Pais Vasco, con Bilbao como puerto principal.

“Cataluna sera logistica o no sera”

El Corredor Mediterrdneo, entendido como
un conjunto de infraestructuras ferroviaria,
constituye un eje estratégico del transporte
para Cataluia y la competitividad de su eco-
nomia, ya que conecta las principales areas
de actividad econdmica e infraestructuras

El Corredor Mediterraneo
dentro de los ejes logisticos
transeuropeos.

La Union
Europea
apoyard con
32.000 M€ una
lista de diez
grandes
infraestructuras
con las que se
quiere construir
una gran red
europea de
transportes



aeroportuarias, portuarias y logisticas del
territorio cataldn con el resto del litoral
peninsular y con Europa, en definitiva “una
infraestructura ferroviaria de altas prestacio-
nes que nos abre al mundo y nos hace mas
competitivos como pais.

Por tanto, nadie duda que el Corredor Medi-
terrdneo constituya un importante sistema
territorial y logistico. La potenciacion y arti-
culacién del corredor permitird mejorar su
competitividad. Durante su comparecencia,
Recoder aseguré que “el transporte y la logis-
tica son sectores estratégicos para la compe-
titividad de Catalufa y constituyen unos ejes
claves para su desarrollo territorial, tanto
desde el punto de vista de la generacion
directa de riqueza como desde su funcion

Se presenta la Agenda Catalana para el Corredor
Mediterraneo

Un dia después que la Comision Europea incluyera el Corredor Mediterra-
neo en la Red Basica Transeuropea de Transportes, Lluis Recoder presen-
t6 la Agenda Catalana que recoge la propuesta de la Generalitat para desa-
rrollar este eje viario en su paso por Catalufia. Durante la presentacion, el
conseller de Territorio y Sostenibilidad destac6 que desde el gobierno
catalan se celebra que finalmente el corredor se haya incluido como linea
prioritaria en Europa porque “pone fin a una anomalia histérica” aunque
queda mucho trabajo por hacer. “Si bien el corredor serad destinatario de
fondos europeos, hasta un 20% del presupuesto de las obras, depende del
Estado la decision crucial de priorizar determinados ejes por delante del
resto”, recordo el conseller. La Agenda Catalana para el Corredor Medite-
rraneo establece las infraestructuras ferroviarias a ejecutar y la programa-
cion de los trabajos a corto, medio y largo plazo que garantizan las condi-
ciones de capacidad y prestaciones necesarias para el transporte, tanto de

imprescindible de apoyo a las diversas activi-
dades productivas”. Y record6 que “Cataluiia,
por su situacién geografica y su tradicion
industrial y comercial es un territorio muy
bien posicionado para convertirse en la puer-
ta de entrada y salida de Europa desde la
Mediterrdnea”.

Por ello, se hizo suyas unas palabras del eco-
nomista, profesor universitario y eurodiputa-
do Ramon Tremosa al afirmar que “Cataluia
serd logistica, o no serd” dada la gran oportu-
nidad econémica que supone y pude supo-
ner esta actividad para el territorio catalan, a
semejanza del ejemplo de Flandes, que “ha

(@) Jos Laxe

Real value in a changing world

Naves Logisticas en Alquiler
San Fernando de Henares - Madrid

CARACTERISTICAS TECNICAS
e 2 médulos de 7.455m?

* 8 muelles de carga por moédulo

* Amplia campa

e 12 metros de altura

personas como de mercancias.

hecho de la logistica la base de su sistema
econémico”.

“Los puertos catalanes, Barcelona y Tarrago-
na —afirmé— se constituyen como punta de
lanza del sector logistico catalan, comple-
mentados por una serie de plataformas logis-
ticas ubicadas en el interior del Principado,
siempre cercanas a los principales ejes de
comunicacion y con voluntad de hacer efec-
tiva la intermodalidad, ya sea con el transpor-
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te viario, ferroviario, aéreo o portuario”.

El conseller de Territorio y Sostenibilidad
recordd asimismo que para hacer posible
este proyecto, desde el pasado junio existe
un protocolo de colaboracién con el Ministe-
rio de Fomento para desarrollar las termina-
les logisticas intermodales incluidas en Red
Béasica de Mercancias definida en el Plan
Estratégico para el impulso del transporte
ferroviario de mercancias en Espaia (PEITFM)
a instancias del Estado y donde se detallan
los pasos a seguir para poder desarrollar
estas cuatro terminales logisticas: LEmporda,
Prat, Penedés y Valles. “Estan concebidas para
generar valor afadido al transporte de mer-
cancias —afirmé Recoder— y tanto el
gobierno cataldn como el del Estado estamos
estudiando su viabilidad logistica y econémi-
ca, clarificando también los aspectos urba-
nisticos y cdmo encajan en el territorio, por-
que su disefio funcional que optimiza recur-
sos, las plataformas deberan estar conecta-
das a la red viaria"

Pero a pesar de esta colaboracién con el
gobierno espafiol, el conseller pidi6 al Estado
que no debe olvidarse del resto de inversio-
nes “pendientes” que forman parte de la
infraestructura del Corredor Mediterraneo y
que son “claves para su optimizacion”. Por
ejemplo, Recoder recordd que no se ha cum-
plido el compromiso adquirido por el gobier-
no central de ampliar los accesos viarios y
ferroviarios al Puerto de Barcelona, y que en
octubre de 2013, cuando entre en funciona-
miento “la terminal de mercancias mas gran-
de de Europa’, quedaran obsoletos, hacién-
dose eco de unas declaraciones del presiden-

“Cataluna, por
su situacion
geogrdfica y su
tradicion
industrial y
comercial es un
territorio muy
bien
posicionado
para
convertirse en
la puerta de
entrada y salida
de Europa
desde el
Mediterrdneo’,
afirmo Recoder

te del Port de Barcelona, Sixte Cambra, que
cuenta que Fomento cumpla su parte del
acuerdo y “tenga ejecutados los accesos al
puerto a mediados de 2012, cuando debe
entrar en funcionamiento la nueva terminal
Tercat, puesto que el “no cumplimiento del
Ministerio ha obligado a adoptar esta solu-
cién provisional”.

Y es que el desarrollo del sector logistico y la
“puerta” por el Corredor Mediterraneo “for-
man parte de una Unica estrategia de pais”y
que servird de gran utilidad, cree Recoder,
“para salir de la crisis que estamos viviendo y
para dar salida a unas exportaciones que se
estan convirtiendo, junto con el turismo, en
nuestra principal via para poder crecer y mas
ahora, cuando la demanda interna continua
estancada” El conseller aport6 unos datos de
CatalunyaCaixa que aseguran que las expor-
taciones en Catalufa aumentaron un 17% en
2010, invirtiendo asi la tendencia negativa de
los afos anteriores, “sin duda un dato que
invita al optimismo y que se debe seguir
impulsando”.

Para finalizar, Lluis Recoder anadié que “el
Corredor Mediterraneo no sdélo es un instru-
mento favorecedor del crecimiento econé-
mico; también reducira la emision de gases
contaminantes en nuestras carreteras”. Para
demostrarlo, aporté unos datos de la Oficina
catalana del Canvi Climatic que aseguran que
dicho corredor significara dejar de emitir a la
atmosfera 90.000 toneladas de CO2 al afio, “el
6% de las emisiones generadas por el trans-
porte en Cataluia’, favoreciendo asi una eco-
nomia menos vulnerable a las fluctuaciones
del precio del crudo.=

El eurocomisario Siim
Kallas, durante la rueda
de prensa del pasado 19
de octubre.



Isidre Gavin Valls,
director general
de Cimalsa

La capacidad de definir las
prioridades y llevarlas a
cabo es una cualidad
valorada en un gobierno y
una exigencia legitima en
tiempos de crisis y de
contencion.

La gestion publica en
tiempos de abundancia
puede desdibujar las
prioridades, pues hay
recursos suficientes para
abordar miiltiples politicas
sectoriales. La definicion de
prioridades en tiempos de
crisis es imprescindible para
un buen uso de los pocos
recursos, para que éstos
sean realmente eficaces.

El posicionamiento del
Gobierno central en
relacion con el Corredor
Mediterraneo de
mercancias, para que éste
sea declarado prioritario
ante Europa, sera una nueva
prueba de fuego para el
actual Gobierno espaiiol.

CONFIRMA

Corredor Mediterraneo:
prioridades ante la crisis

las préximas semanas los ejes

prioritarios para el transporte
de mercancias por Europa, dentro
de la red ferroviaria (Trans Europe-
an Network), para invertir recursos
en estos ejes prioritarios, tanto
desde la comision como desde el

BEI, para mejorar el potencial logis-

tico europeo y la competitividad de

la industria y la economia del conti-
nente.

;Qué prioridades defendera el

Gobierno espanol dentro de su

territorio?:

e Primero, hay que dejar claro que
priorizar significa marcar orden y
preferencia de unos objetivos
frente a otros. Si ‘priorizo’ 3 cosas
entre 5, no ‘priorizo’ nada.

e Segundo, j;por qué cuesta tanto
decidir una cuestiéon tan directa-
mente ligada a la economia, a la
actividad y a parametros concre-
tos y conocidos?

Hagamos una sencilla reflexion: el
ferrocarril es un medio de transpor-
te especializado en mover grandes
voliimenes y grandes pesos a gran-
des distancias. En un mundo con
una economia globalizada, ;por
doénde llegan y por dénde salen los
grandes volimenes de mercancias?:
Por los puertos. ;Tan dificil es enten-
der que el Eje Mediterraneo es im-
prescindible para unir los puertos y
también la mayor parte de la indus-
tria y de las exportaciones?
Las cifras hablan por si solas: en el
Eje Mediterraneo se concentra el
40% de la poblacién del Estado, el
40% del PIB y el 60% de las exporta-
ciones, de hecho es un corredor
histérico de personas y de actividad
que se puede ver potenciado con
inversiones en la infraestructura,
mejorando las conexiones a los
puertos y la futura conexion con el
continente africano.

Uno de los sectores de actividad

que esta ayudando a soportar la

dificil situacién econémica, ademas
del turismo y de algin otro sector,
es la actividad logistica y las expor-

taciones donde Catalufia vuelve a

ser un potente motor de actividad.

La Comisién Europea definira

Y hay que ser conscientes de la
importancia estratégica de la logis-
tica para hacer mas competitiva la
industria y el conjunto de la econo-
mia abaratando costes de produc-
cién y mejorando la eficiencia y la
productividad.

Ante este hecho, ;tanto cuesta ver
claro que la prioridad en un
momento de crisis pasa por apoyar
a los sectores econémicos estraté-
gicos y la actividad empresarial
generadora de riquezay de puestos
de trabajo que tanto necesitamos?
Si el Gobierno del Estado no marca
una prioridad clara o la prioridad
pasa simplemente por un modelo
de territorio centralizado, donde
todo pasa por Madrid y no se tiene
en cuenta el impacto de la inversion
sobre la economia, la decepcién de
las empresas que luchan con
mucha dificultad para sacar adelan-
te su actividad puede ser grande y
el beneficio social pequefo.
Tampoco es de recibo este baile de
incertidumbres: ahora el Corredor
Central, ahora el Mediterraneo, con
las cosas de comer no se juega.

Se impone cada vez mds una con-
cepcion avanzada de la gestion
publica en el ambito de las infraes-
tructuras que, por cierto, el Molt
Honorable Presidente Mas hizo
suya en la investidura: ante una
inversion en infraestructuras y en
escenarios de limitaciones presu-
puestarias, hay que analizar el coste
/ beneficio de cada inversién en los
aspectos econdémicos, social vy
ambiental, priorizar y optar por las
inversiones mas productivas para
evitar que se inviertan grandes can-
tidades de dinero en inversiones
que luego han acabado siendo
poco utiles, como ha ocurrido.
Deseo y espero que quede en evi-
dencia la capacidad de priorizar
del Gobierno espanol, haya el
gobierno que haya, y que la comi-
sién europea juegue un papel real
de contribuir a priorizar el interés
general para el bien de nuestra
economia y de nuestro pais: el
area mediterranea y Cataluia nos
jugamos mucho.
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Sommer Automatismos adquiere su nueva
sede en La Garriga (Barcelona) de la mano
de César Paz & Asociats

El departamento industrial de Cesar Paz & Associats ha asesorado y gestio-
nado la adquisicion de las nuevas instalaciones de Sommer Automatismos
Espafia en la Garriga (Barcelona). Las nuevas instalaciones se encuentran
en el nuevo parque industrial Can Terrers, con acceso directo a la autovia
C-17, un poligono moderno, con una gran imagen comercial y coorporati-
va, grandes espacios y buenos accesos.

El nuevo espacio ofrece al equipo de Sommer Espana un total de 510
metros cuadrados para exposicion, formacion y oficinas.

Sommer Automatismos es uno de los fabricantes mas importantes de accio-
namientos de alta calidad para puertas de garaje, puertas giratorias, puertas
deslizantes, persianas enrollables y toldos, asi como de mandos a distancia
por radio para la domética en Europa. Con una tasa de exportacion de
aproximadamente el 70%, la empresa ha confirmado su competitividad
internacional y ha logrado vender con éxito en el dificil mercado extranje-
ro, su trabajo de calidad aleman.

ProEquity y Exico asesoran a Aldeasa en el
arrendamiento de un almacén de frio

La consultora inmobiliaria ProEquity y Exico Management han aseso-
rado a Aldeasa en el arrendamiento de sus instalaciones en el Centro
de Transportes de Madrid (CTM) a la empresa DLR. La plataforma de
frio cuenta con una superficie total de 13.500 metros cuadrados, de
los cuales la empresa DLR ha ocupado 6.000 metros cuadrados. El
moédulo arrendado cuenta con 22 muelles de carga y en él realizara
la operativa de almacenaje y distribucién para el supermercado onli-
ne Tudespensa.
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Napisa construye una
nave de 5.000 m? para
Inversiones Sinfin
Agricola en Badajoz

Napisa (Naves y Parques Industria-
les S.A.) construird un espacio para
la empresa Inversiones Sinfin Agri-
cola S.L. en la localidad de Valverde
de Leganés, en la provincia de
Badajoz. Esta nave estard destinada
a albergar instalaciones y equipos
necesarios para la implantacion de
una futura central hortofruticola
para la elaboracion de maiz para el
consumo humano, tanto fresco
como envasado.

La obra, actualmente en construc-
cion, tiene previsto finalizar en abril
de 2012. Su superficie sera de mas
4.900 metros cuadrados contando
con un presupuesto disponible para
la edificacion de 1.450.000 euros.
La nave, dedicada para la distribu-
cion del producto, estard compuesta
tanto por estancias propias de la acti-
vidad como una camara de recep-
cién de maiz de campo, sala de des-
trios y salas de envasado, como por
otras dependencias auxiliares nece-
sarias como almacén o salas para
instalaciones, incluyendo también
estancias para funciones administra-
tivas y servicios de personal.

Goodman desarrolla un proyecto de 45.000 m? para Volkswagen Commercial Vehicles

Goodman desarrollara un proyecto de 45.000 metros cuadrados para Volkswagen Commercial Vehicles en el area comercial
de la ciudad alemana de Hannover. Ubicado en las inmediaciones de la planta de produccién que el grupo automovilistico

posee en la zona, el centro logistico esta excelentemente comunicado por carretera asi
como con el aeropuerto y el puerto Nordhafen de Hannover. Volkswagen destinara
30.000 metros cuadrados de este espacio para almacenar el suministro 'just in time'
necesario para la fabricacién del Amarouk y los 15.000 metros cuadrados restantes
serviran para construir alrededor un area de almacenamiento refrigerada en forma de
U y un tanel de carga, en el que los camiones podran cargar y descargar con menos

emisiones.

El proyecto para Volkswagen Commercial Vehicles se suma a los contratos firmados
recientemente con Schenker para BMW en Leipzig y Seifert para Mercedes-Benz en Malsch.
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Rhenus Logistics refuerza sus servicios con una
nueva plataforma logistica en Barcelona

Rhenus Logistics ha
inaugurado una nueva
instalacion logistica en
Barcelona, concreta-
mente en el Parc Logis-
tic de la Zona Franca,
que reforzara los servi-
cios logisticos de la
compafia en Espafa.
La nueva plataforma
cuenta con 10.000
metros cuadrados de
superficie y 33 muelles
de carga, y cuenta con
la dltima tecnologia de
telecomunicaciones asf
como de seguridad
tanto para la deteccion

o EMPRESAS

Inmonova asesora
a Uran

La consultora Inmonova ha sido la
encargada de la buasqueda y locali-
zacién de una nave industrial para
Uran Servicios Integrales, empresa
especializada en instalaciones eléc-
tricas industriales, obras eléctricas y
lineas de alta y baja tension. El
inmueble de 3.408 metros cuadra-
dos. Con una parcela de 2.000
metros cuadrados, las instalaciones
cuentan con todas las instalaciones
completas en el médulo de oficinas
y dispone, ademas, de dos portones
de acceso a la nave, rociadores y un
transformador de 600 kVa.

La nave se encuentra situada en el
poligono industrial La Laguna (Lega-
nés), uno de los poligonos mas

y extincion de incendios como para la intrusion de personal no autoriza-
do. La privilegiada situacién de la plataforma permite un acceso directo
a una de las carreteras mas importantes de acceso y salida a la capital
catalana, la Ronda Litoral, a lo que se suma la cercania al aeropuerto y
al puerto maritimo.

modernos de la zona, con magnifi-
cas infraestructuras y accesos a la M-
50y A-42, donde se encuentran ubi-
cadas empresas de primer orden
como Porcelanosa y Ortiz.
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Goodman se prepara para invertir
hasta 500 millones de euros a
través de su fondo GELF

De petit ja t'agradaven els espais grans.

IMMOBILIARIA [EUNERES

El Grupo Goodman se prepara para invertir unos 500 93 864 96 02 - 93 864 89 56 - www.farnes.cat

millones de euros en nuevas oportunidades a través de su
fondo Goodman European Logistics Fund (GELF). La
operacion, que incluye una emision de derechos de sus-
cripciéon y un paquete de deuda, aumentara la capacidad
del grupo como un actor fundamental en los mercados
logisticos europeos. Esta inversion consiste en una emi-
sion de derechos de suscripcién por valor de 400 millo-
nes de euros, de los cuales, 150 millones de euros ya han
sido suscritos en su totalidad por APG, 50 millones por
PGGM, y 145 millones por Goodman. Tanto APG como
PGGM ya eran socios inversores en el fondo y aumenta-
ran su participacion dada la solidez que ha demostrado
el GELF y su gran potencial. Ademas, esta previsto que el
Grupo obtenga aproximadamente 100 millones de euros
adicionales como parte de un nuevo paquete de refinan-
ciacion por valor de 800 millones de euros.

Terreno industrial en venta. 3.153 m? solar,
asfaltado, calificacion urbanistica industrial,
edificable (50% de ocupacion de nave i altura
de 16 m2), urbanizado, iluminado, accesibili-
dad plana, llano, alcantarillado.

Precio: 1.260.000,00 €

Terreno industrial en venta. 2.400 m?, calificacién urbanistica industrial,
edificable (60% de ocupacion de nave i altura de 16 m?), urbanizado,
iluminado, accesibilidad plana, llano, alcantarillado.

Precio: 240.000,00 €
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Javier Kindelan, nuevo presidente
de Valoraciones de CB Richard Ellis
Espana

La consultora inmobi-
liaria CB Richard Ellis
ha nombrado a Javier
Kindelan presidente de
Valoraciones de CB
Richard Ellis Espafna.
Kindelan dirigira las
operaciones de valora-
cion y tasacion que se
realicen en las siete ofi-
cinas de CBRE Espana a
entidades financieras y
grandes corporaciones,
entre otros.

Javier se incorpor6 al departamento de Capital Markets
de CBRE en abril de 2005 como responsable del lanza-
miento del departamento de Inversiones Industriales. En
2007 fue nombrado director del area de Inversiones Ins-
titucionales y en 2008 pas6 a ser director nacional de
este mismo departamento.

Dormity.com inaugura nueva nave
industrial de 4.000 m2 en Tarragona

Dormity.com, con oficinas centrales en Rubi (Barcelona),
inaugurara en las préximas semanas en la localidad
tarraconense de Lloreng del Penedés una nueva nave
industrial de 4.000 metros cuadrados y cinco muelles de
descarga automatica para trailer y vehiculos pequefios
para el almacenamiento y distribucién de todos sus pro-
ductos a los establecimientos de toda Espafia. Esta nueva
inversion permitira a Dormity.com triplicar su capacidad
logistica para atender el incremento de la demanda y
organizar la empresa para el crecimiento que tiene pre-
visto bajo el modelo de franquicias. Al mismo tiempo
que contribuye a mejorar la eficiencia y velocidad en las
recepciones y expediciones de pedidos.

.......................................................................................

CEVA obtiene la certificacion
LEED Gold por su almacén
ecosostenible en Dubai

CEVA Logistics anuncia que su cuarta instalacion,
su almacén ecosostenible de Dubai, ha recibido la
prestigiosa certificacion LEED Gold. La instalacion
nimero cuatro de CEVA fue desarrollada por
Gazeley y ocupa un area de 100.000 metros cua-
drados situada en la Jebel Ali Free Zone. La insta-
lacién multiusuario presta servicio a clientes de las
industrias de retail, moda y consumo, gestionando
un promedio de 40.000 metros ctbicos de stock y
manipula flujos de entrada y salida de 15.000
metros clbicos de productos al mes. El area cuen-
ta con dos almacenes de CEVA: una instalacion de
35.000 metros cuadrados con temperatura regula-
da y un edificio de 27.000 metros cuadrados a
temperatura ambiente.

ProLogis firma un doble acuerdo
con Grupo CAT

ProLogis ha cerrado dos nuevos acuerdos de colabora-
cion con Grupo CAT, operador logistico especializado en
el sector de la automociéon. Como fruto de esta nueva
operacion, Grupo CAT extendera 4 anos mas su actual
contrato de alquiler en Prologis Park Alcala y firmara un
nuevo contrato para arrendar otro inmueble en el mismo
parque logistico, sumando una ocupacién total de
19.208 metros cuadrados.

En este sentido, Grupo CAT extenderd el acuerdo de
arrendamiento de la nave de distribucion llave en mano
de 10.650 metros cuadrados que ocupa en Prologis Park
Alcala desde 2005. Al mismo tiempo, ocupard una
nueva nave de 8.558 metros cuadrados destinada a acti-
vidades logisticas por un periodo de arrendamiento que
supera los 6 anos.

.........................................................................

El Grupo Setram inaugura nueva sede corporativa en el Puerto de Barcelona

El Grupo Setram, operador especializado en la logistica integral de
la automocion, ha trasladado su sede corporativa a unas nuevas ins-
talaciones construidas en su EVV Z-2008, dentro del Puerto de Bar-
celona. Las obras de las nuevas oficinas del Grupo Setram se ini-
ciaron el pasado mes de abril y se han finalizado durante la prime-
ra quincena de setiembre. El EVV Z-2008 del Grupo Setram esta
situado en la calle Zeta del Puerto de Barcelona, a pie de calle y
ferrocarril, ademas gracias a la construccion de una rampa desde la
tercera planta permite conexion directa a los barcos, para la estiba
y desestiba de los vehiculos. Tiene una capacidad de 100.000
metros cuadrados en cinco plantas en altura, que eleva la superfi-
cie disponible de la Terminal hasta los 250.000 metros cuadrados.
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Inmonova y M2 venden 7.000 m?
de suelo industrial en Alcobendas
(Madrid)

Las consultoras Inmonova y M2 Soluciones Inmobiliarias
han asesorado a Metrovacesa en la venta de una parcela
industrial de 7.000 metros cuadrados en el sector SUS A-4
Valdelacasa en el municipio de Alcobendas (Madrid). El par-
que empresarial de Valdelacasa es un consorcio urbanistico,
cuyo objetivo es el diseno y puesta en marcha de una nueva
area empresarial para usos industriales, terciarios y terciarios
comerciales, situada en la primera corona metropolitana.

............................................................................

Masachs asesora a Pecomark
en la localizacién de sus nuevas
instalaciones

Masachs ha asesorado a Pecomark en la localizacién de sus
nuevas instalaciones en el Vallés Occidental, comarca de la
provincia de Barcelona. La nueva delegacion, una nave
industrial de 650 metros cuadrados, esta situada en la zona
del Parc Valles de Terrassa y dispone de una inmejorable
conexion con las autopistas a-58 y C-16 para favorecer la
proximidad y servicio a sus clientes de la zona del Vallés,
Barcelonés y Bages.

o EMPRESAS

ProEquity asesora en el
arrendamiento del nuevo centro de
distribucién de Klarius Group

La consultora inmobiliaria ProEquity ha asesorado a un
grupo inversor privado en el arrendamiento de sus insta-
laciones en el Parque de Actividades Logisticas (PAL) de
Coslada. El inmueble, construido en parcela indepen-
diente de 7.500 metros cuadrados, cuenta con una
superficie construida de 4.500. Dispone de 11 metros de
altura libre, 6 muelles de carga, estanterias, rociadores y
el mas alto nivel de instalaciones. Dicho inmueble se
convertird en el nuevo centro de almacenaje y distribu-
cién del Grupo Klarius, compafiia destacada en el sector
de la fabricacion y distribucion de repuestos para el
automévil en todo el mundo.

ESPECIALISTAS EN
VENTA Y ALQUILER
DE NAVES INDUSTRIALES
Y LOGISTICAS
EN TARRAGONA
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Redur inaugura centro logistico
en Lisboa

Redur trasladara sus instalaciones de Lisboa al par-
que logistico del MARL (Mercado Abastecedor de
la region de Lisboa. El traslado obedece a una
estrategia motivada por el crecimiento que Redur
ha venido experimentando en Portugal desde su
llegada en el afio 2005. Asi, el operador logistico
pasa de una superficie total de 1.000 metros cua-
drados a los 2.600, con los que cuentan las nuevas
instalaciones desde las que dara servicio nacional
e internacional a sus clientes. Las instalaciones del
MARL contaran con una capacidad de 30 muelles,
que se podran ampliar en el futuro hasta los 47
muelles de carga y descarga. Estas nuevas instala-
ciones en Lisboa sirven como sede central de
Redur en Portugal, y estaran situadas en: MARL,
Lugar do Quintanilho — Armazém Topo Norte R02,
2660-421 Sao Julido do Tojal, Portugal. Ademas de
la sede de Lisboa, Redur cuenta con delegaciones
en Oporto y Leiria.

Tasinsa asesora a Quimilock en el
arrendamiento de una nave

La consultora Tasinsa ha asesorado a la compaiifa Qui-
milock, S.A. en el arrendamiento de sus nuevas instala-
ciones en el poligono industrial Los Olivos de Getafe
(Madrid). Se trata de una nave industrial con una super-
ficie total de 1.540 metros cuadrados distribuidos en
1.480 de almacén y 60 metros cuadrados de oficinas.
Dispone de dos portones de acceso de mercancias y 3
puentes graas de 5 toneladas, ademas de un patio de 800
metros cuadrados. El poligono, uno de los mejores de la
zona sur tanto por su cercania a Madrid como por sus
comunicaciones (M-40 M-45 M-50), se encuentra en la
localidad de Getafe.

Evan Lester, nuevo director de
Valoraciones en Jones Lang LaSalle

La consultora inmobiliaria Jones Lang LaSalle ha reforza-
do su area de Valoraciones con un nuevo director de
area, Evan Lester. A partir de ahora Evan, que sustituye en
el cargo a Nizar Zakarni, liderara un equipo formado por
doce profesionales especializados en valoraciones bajo
las normas RICS. Lester tiene amplia experiencia y cono-
cimiento del mercado inmobiliario espanol. Antes de
unirse a Jones Lang LaSalle trabajé como consultor aso-
ciado en Cushman and Wakefield en Espaia durante seis
afos. Previamente, estuvo como analista financiero con
E*TRADE Financial durante 5 afios y también fue con-
sultor externo en la fusién del Grupo Santander y Abbey
National.
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Inmocth asesora a East-West
en la busqueda de su primera sede
en Madrid

La consultora Inmocth ha asesorado a la compafia East-
West Productos textiles en la bisqueda para la ubicacién
de su primera sede en la Comunidad de Madrid. Esta,
ubicada en el poligono industrial San Marcos de Getafe,
ocuparad una nave de 1.500 metros cuadrados. La elec-
cién del inmueble ha sido determinada por la ubicacién
y caracteristicas de la misma, ya que esta sobre una par-
cela de 2.000 metros cuadrados.

.........................................................................

Nueva herramienta de Jones Lang
LaSalle para analizar las energias
renovables en inmuebles

La consultora inmobiliaria internacional Jones Lang Lasa-
lle ha desarrollado en colaboracién con Encraft, consul-
tora especializada en la reduccién de las emisiones de
carbono, una nueva herramienta de evaluacion que
ayuda a los gestores de inmuebles de todo el mundo a
cuantificar rapidamente el potencial de inversién de sus
inmuebles en relacion con las tecnologias para el uso de
energias renovables. Con sélo pulsar un botén, la herra-
mienta, llamada Respro, permitira a Jones Lang LaSalle
aconsejar a sus clientes sobre el impacto potencial que
tendria en su cartera inmobiliaria la instalacion de solu-
ciones de energias renovables en sus edificios.

Inbisa renueva el contrato de la
compafia logistica TcNet

g P S e ] ﬂ -

Inbisa ha renovado el contrato de alquiler con la com-
pafifa TcNet en la Plataforma Logistica Inbisa Alcala,
situada en Alcald de Henares (Madrid). En ella, TcNet
tiene sus instalaciones centrales ocupando un espacio de
9.400 metros cuadrados. El emplazamiento de dicha pla-
taforma esta considerado como 'zona prime' del merca-
do logistico nacional por su proximidad a Madrid y por
encontrarse en pleno Corredor del Henares, principal
area geografica de uso logistico de la Zona Centro y
cuenta con accesos inmediatos a la autovia A-2 (Madrid-
Zaragoza-Barcelona) y a la carretera Radial R-2 (via rapi-
da de acceso a la capital madrilefa).
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AS Solar inaugura su nueva sede central en Hannover, Alemania

‘Ave fenix de las cenizas”: g

De una ruina industrial

a un proyecto piloto

de energia

Laempresadistribuidora ale-
mana de material de energia
solar AS Solar ha rehabilitado
una fabrica en ruinas, antano
usada por Telefunken en la
década de los 60. AS Solar lo
ha reformado y convertido
en un edificio ‘Plus Energy’,
es decir que genera mas ener-
gia de la que consume.

omo reto para cubrir la demanda ener-
Cgética del edificio, se decidié rehabilitar

una nave existente en lugar de cons-
truir una nueva, adaptando su estructura a los
estandares energéticos mas innovadores y
por primera vez en un contexto de edificios
industriales. Ademas de las medidas cons-
tructivas estructurales, se instalaron gran
variedad de equipos de energias renovables.
El resultado es una nave industrial ‘Plus
Energy, Unica a nivel mundial, con capacidad
de oficina, produccion y almacenamiento.
Los sistemas de refrigeracion y de calefaccion
son alimentados por fuentes de energia reno-
vables (solar y biomasa). La demanda de calor
se cubre con calderas de pellets de madera y
150 metros cuadrados de colectores térmicos,
que se han instalado en tres fachadas.
Para la refrigeracion en verano, se utiliza una
maquina de absorcion, con una capacidad de
30 kW. Estd impulsada principalmente por el
exceso de calor almacenado en el sistema de
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ol " Los sistemas de refrigeracion y de calefaccion
. son alimentados por fuentes de energia
renovables (solar-y biomasa).




producciéon de energia solar térmica, con SUBA coN ABUS

picos de carga cubiertos por una maquina de
compresion.

El exceso de calor de los inversores se apro-
vecha para la calefaccion principal del edifi-
cioy el sistema de ventilacion, que incluye la
recuperacion de calor. En el verano, los inver-
sores se enfrian a través del suministro de
aire frio desde el exterior.

Con el aislamiento del edificio, se consiguié
reducir en mas del 90 por ciento la demanda
de energia (de 270 kWh/m2/afio a 20
kWh/m2/afio), y se cumple de esta forma el
estandar ‘Passiv house'’

En el tejado se ha instalado un sistema foto-
voltaico de 268 kWp, que inyecta su energia
integramente a la red publica.

Ademas, préximamente se instalardn un sis-
tema de uso de aguas pluviales y otras insta-
laciones fotovoltaicas, una de 125 kWp en el
almacén de nueva construccién y otra, 100
kWop, en el futuro parking contiguo al edificio,
incluyendo una estacién de carga para vehi-
culos eléctricos.

Gracias al proyecto de I+D, se instalé un sis-
tema integrado de control para monitorizar
todos los flujos energéticos del edificio y
optimizar la eficiencia energética con mas
medidas futuras.

De esta manera, el edificio establece nuevos Nuestros sistemas de grL’Jas para
estandares para la rehabilitacion industrial y

se convierte en un modelo nuevo de econo- = servicio interior se adaptan £ON
mia energeética. el precision a los mas diversos re-
quisitos y garantizan soluciones
optimas incluso en naves de
estructura complicada: desde el
Grias pluma diseno flexible del puesto de tra-
giratorias , -
bajo hasta el transporte lineal
Q-’«ﬁ -l | o de superficie total, y con capa-
Qf cidades de carga desde 80 kg
hasta 120 toneladas. Llamenos y

Si quiere ser consecuente en la
realizacion de su nuevo proyecto
de transporte de materiales, en
ABUS encontrara las respuestas
adecuadas.
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La situacion de los vertederos estd generando un
elevado impacto ambiental ademas de importantes
costes para las empresas generadoras.

RESIDUOS
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El proyecto Vblores estd fin

¥ ¥ -

anciado por el Impiva y los

Cuatro institutos
tecnologicos valencianos
colaboran en

la valorizacion de
residuos industriales

Mas del 40% de los residuos industriales de la Comunidad Valenciana acaban en el ver-
tedero, casi 30 millones de toneladas al ano. Esta situacion esta generando un elevado
impacto ambiental, asi como cuantiosos costes para las empresas generadoras de los
mismos, considerando el elevado coste de vertido, el cual puede superar los 30 euros/tone-
ladas, segun el tipo de residuo. Algunos de los sectores industriales estratégicos de la
Comunidad Valenciana —envase y embalaje, cerdmico, construcciéon y madera/mue-
ble— estdn especialmente afectados, debido a la elevada tasa de generacién de resi-
duos con dificultades especificas de valorizacion.
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| proyecto VALORizacién de RESiduos

—Valores— tiene como principal

objetivo el desarrollo de nuevas apli-
caciones para este tipo de residuos. La pri-
mera fase se centra en realizar un inventa-
rio de los residuos més relevantes y que
actualmente no estén siendo aprovecha-
dos, al tiempo que se evaltan experiencias
previas y se definen potenciales salidas
comerciales.

El proyecto estudia, ademas, de forma deta-
llada otros aspectos problematicos como:
- La fraccién rechazo de las plantas de clasifi-
cacion de envases
« Las cenizas de Biomasa
+ Los lodos de depuraciéon de cartoneras
+ Los residuos de depuracién de emisiones
gaseosas acidas
En este proyecto, financiado por el Impiva de
la Generalitat Valenciana y los fondos Feder
de la Unién Europea (Imdeca /2011/63) parti-
cipan los institutos tecnoldgicos Itene, Aidi-
co, Aidima e ITC, centros con una amplia
experiencia en cada uno de los sectores
industriales anteriormente mencionados y
con un claro enfoque hacia actividades inves-
tigadoras en el drea de residuos. Estos cen-
tros trabajardn en la caracterizacion de los
diferentes residuos considerados, asi como
en el desarrollo de nuevas alternativas de
valorizacién, tanto material como energética,
a partir del tratamiento previo de estos mate-
riales para su adaptacion a diferentes proce-
sos productivos.
Asimismo, llevaran a cabo la evaluacién de
las diferentes estrategias de valorizacién
desarrolladas de forma transversal entre los
respectivos sectores de actividad y, por lo
tanto, generando nuevas sinergias. Su viabili-
dad se estudiara tanto desde un punto de
vista técnico como econémico, con el fin de
facilitarla seleccién final de las estrategias de
valorizacién mas adecuadas.
Estas actividades seran realizadas mediante
el establecimiento de una metodologia de
trabajo integradora con el objetivo de poten-

ciar el apoyo y complementariedad entre los
centros tecnolégicos participantes tanto en
instalaciones como en conocimientos. De
esta forma se desarrollardn nuevas aplicacio-
nes para los residuos y se identificaran otros
materiales secundarios con elevado poten-
cial de valorizacion.

El proyecto incluird un elaborado plan de
difusion y transferencia tecnolégica con el
objetivo de transmitir los resultados alcanza-
dos en el proyecto, asi como sensibilizar a las
empresas de la Comunidad Valenciana de la
importancia econémica y ambiental de la
busqueda de nuevas estrategias de valoriza-
cién de residuos y por tanto de su puesta en
‘Valor', para convertirlos en subproductos.
Con todo, el proyecto ‘Valores' permitira, el
desarrollo de nuevas alternativas de valoriza-
cién que permitan, de un lado, minimizar el
impacto ambiental de los residuos y por otro
desarrollar nuevas salidas comerciales para
estos materiales que permitan la generacion
de nuevos negocios y, por tanto, el aumento
de la competitividad del tejido industrial de
la Comunidad Valenciana.
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Una aproximacion a los adhesivos estructurales de Henkel,
la union éptima para las construcciones industriales

La seleccion
es la clave

Durante las Gltimas décadas, los adhesivos estructurales han evolucionado hasta con-
vertirse en alternativas efectivasy fiables a las técnicas de uniéon convencionales como
el empernado, el remachado y la soldadura. Pueden usarse para unir casi todos los
materiales utilizados cominmente en la fabricacion industrial. Un aspecto esencial es
laseleccion delaunidn correcta para cada construccion en particular. Pero ;qué solu-
ciones de adhesivos hay disponibles y qué factores deben tenerse en cuenta para obte-
ner los mejores resultados?

unir de forma eficaz una variedad de

materiales similares y heterogéneos,
logrando al mismo tiempo una distribucion
Optima de las cargas mecdnicas, tensiones y
vibraciones. La gama de aplicaciones com-
prende desde la union de articulos médicos
desechables hasta el montaje de equipo
pesado. Para asegurar la resistencia estructu-
ral de las lineas de unién, el disefio estructu-
ral de los materiales a unir y la eleccion de la
tecnologia de adhesivos debe evaluarse cui-
dadosamente, sin olvidar que cada construc-
cion puede plantear distintas necesidades
de unién estructural.

I os adhesivos estructurales se usan para

Las fuerzas del diseiio estructural

La resistencia y la durabilidad a largo plazo
de una uniéon con adhesivo estructural
dependen especialmente del adhesivo
usado, los materiales implicados y la carga a
la que se expondra la construccién. Las car-
gas, en otras palabras, son las fuerzas exter-
nas que actlan sobre una construccion y
pueden clasificarse en funcion de cinco tipos
de tensiones: fuerzas de traccién, compre-
sién, cizallamiento, pelado y separacion.
Para cada tipo de carga existe una tecnolo-
gia de adhesivos que optimiza la capacidad
para resistir las fuerzas que actuan sobre el
componente en cuestion.
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Ejemplos de fuerzas de traccion y compresion.

La fuerza de traccidn es la que actia sobre
una linea de unién cuando el componente
es estirado o comprimido en una direccion
perpendicular a la linea de unién y a los sus-
tratos que une. Con una carga de traccién
pura, la distribucion de la tension dentro de
la linea de unidn es relativamente uniforme.
La misma carga actua sobre cada parte de la
zona de union. Esto también funciona para
las cargas de compresion. La fuerza de com-
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Fuerzas de cizallamiento, pelado y separacion.

presidon es una fuerza externa que actua
sobre una unién cuando los materiales
pegados se someten a presion. En la practi-
ca, las cargas de traccion o compresion
puras son generalmente poco habituales vy,
normalmente, implican también cierto
grado de carga de pelado.

En las construcciones industriales, las cargas
mas comunes son las fuerzas de cizalla-
miento, pelado y separacién. La fuerza de
cizallamiento actua sobre una linea de
unién cuando las dos partes unidas se esti-
ran en paralelo y en direcciones opuestas.
Las fuerzas de pelado y de separacion son
muy similares y son las fuerzas menos dese-
ables, actian sobre una linea de union
estructural. Estas dos fuerzas se producen
cuando se aplica una carga en el extremo de
una linea de union, siendo de tipo de pela-
do cuando una de las partes, como minimo,
puede deformarse facilmente. Aunque las
fuerzas de cizallamiento son, con diferencia,
mas deseables que las cargas de pelado o
separacion, en estos tres tipos de carga, las
tensiones resultantes se distribuyen irregu-
larmente a lo largo de la linea de unién. Las
uniones adhesivas sujetas a carga de cizalla-
miento presentan picos de tensién en
ambos extremos de la linea de unién, mien-
tras que las tensiones en la zona media son
menos intensas. Probablemente, este modo
de carga es el mas frecuente, especialmente
en las uniones solapadas, que son las confi-
guraciones mas comunmente pegadas con
adhesivos.

En cambio, las cargas de pelado producen
una alta concentracion de tensiéon en un
extremo de la unién. Si el adhesivo empieza
a desprenderse del sustrato en el borde de
la linea de unidn, se propagaran pequenas
fisuras a lo largo de toda la unioén. Por lo
tanto, una union adhesiva efectiva se carac-
teriza por la distribucion de tension unifor-
me, que se logra seleccionando el adhesivo
adecuado que proporcionard el mejor ren-
dimiento para dicha construccion en parti-
cular.

Estos adhesivos permiten obtener una
distribucion optima de las cargas mecdnicas,
tensiones y vibraciones

Ventajas de los adhesivos

En la fabricacion industrial, los adhesivos
juegan un papel cada vez mas importante
en la produccién de muchos tipos de pro-
ductos diferentes, ofreciendo multiples ven-
tajas que no pueden igualar las técnicas de
unién convencionales. En comparacién con
los métodos de montaje tradicionales, las
uniones adhesivas tienen mayor rendimien-
to en la presencia de tension dinamica,
debido especialmente a su naturaleza flexi-
ble. Los remaches o los pernos solamente
pueden transmitir fuerzas sobre un area
muy localizada (cargas puntuales), mientras
que en una union adhesiva, la distribucion
de la tension o transmision de la fuerza se
propaga sobre toda el drea de la unién. Ade-
mas, las piezas a unir no se debilitan por
taladrar agujeros.

La baja acumulacién de calor es otro criterio
fundamental para unir piezas que ya tienen
su acabado superficial final, por ejemplo, el
acero cromado. Dado que son materiales no
conductivos, los adhesivos curados tienen
también un efecto aislante, evitando de este
modo la corrosion por contacto. Los sustra-
tos implicados y las demandas realizadas a
la construccion final son factores decisivos
para seleccionar el adhesivo a usar y depen-
diendo del campo de aplicacidn, hay dispo-
nibles diferentes tecnologias adhesivas con
propiedades de producto especificas para la
unién estructural.
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Diferentes tipologias

Epoxis

Es la clase de adhesivos mas difundida y se
encuentran en la producciéon de automovi-
les y aeronautica, asi como en la industria de
la construccion y montaje. Su gran ventaja
es que pueden unir metales y plasticos. Ade-
mas, son extremadamente duraderos, pre-
sentan una baja tendencia a la termofluen-
cia y la contraccion es minima durante el
curado. Dependiendo del tipo, pueden
resistir la exposicién continua a temperatu-
ras entre 100 — 200 °C. Otras de sus ventajas
son su excelente resistencia quimica, aun-
que generalmente son rigidos y que ofrecen
una amplia gama de tiempo de aplicaciéon
que va desde cinco minutos hasta dos
horas. Un tiempo de aplicacion largo puede
ser una ventaja cuando las piezas a unir
requieren cierto tiempo de maniobra o
cuando tienen que recolocarse después de
que se hayan montado.

Los epoxis estan disponibles como sistemas
mono o bicomponentes. En los sistemas de
un componente, la resina y el endurecedor
ya se han mezclado en la proporciéon correc-
ta durante la produccién y s6lo empiezan a
reaccionar entre si cuando se exponen al
calor. Los sistemas bicomponentes constan
de una resina y un endurecedor separados,
que solamente se mezclan directamente
antes de la aplicacion. Cuando se usan siste-
mas de dos componentes, debe recordarse
que la reaccion de curado quimico comien-
za inmediatamente después de la mezcla.

Poliuretanos

Los adhesivos de poliuretano estan disponi-
bles también como sistemas mono o bicom-
ponentes. Se presentan en una amplia varie-
dad de viscosidades, con una amplia gama
de tiempos de curado y diferentes especifi-
caciones respecto a la resistencia quimica. El
grado de reticulacion y, por lo tanto, la resis-
tencia final de la uniéon estan determinados
por la combinacién de las materias primas
que contiene cada uno de estos sistemas de
adhesivos. Por lo tanto, quiza su caracteristi-
ca mas relevante es su capacidad para satis-

En la fabricacion industrial, los adhesivos ofrecen
multiples ventajas que no pueden igualar las
técnicas de union convencionales

facer practicamente cualquier requisito
mecanico, comprendiendo desde las calida-
des muy rigidas hasta los adhesivos extre-
madamente flexibles. Ademas, presentan
una buena resistencia a muchos tipos de
disolvente. Por lo tanto, con este perfil de
rendimiento, los poliuretanos de utilizan
ampliamente para tareas de unién en indus-
trias con aplicaciones tan diversas como la
unién de parabrisas a carrocerias o el mon-
taje de carcasas de los éalabes de rotores
para los parques edlicos.

Acrilicos

Los adhesivos acrilicos ofrecen una gran
capacidad de adhesién. Pueden unir una
amplia gama de sustratos diversos, inclu-
yendo la mayoria de los termopldsticos y
presentan un buen equilibrio entre alta
resistencia y una cierta flexibilidad, lo que
los convierte en una de las opciones mas
frecuentes en lo que se refiere a cargas
dindmicas. Otra caracteristica interesante
de esta familia quimica es su gran rapidez
de curado, que proporciona oportunidades
adicionales de ahorro de costes en el proce-
so de fabricacién. Sin embargo, normal-
mente desprenden olor y, por lo tanto,
cuando es necesario usar una gran canti-
dad, se recomienda aplicarlos en areas bien
ventiladas.

Los adhesivos acrilicos pueden ser mono-
componente y con un activador bicompo-
nentes. Los adhesivos de un componente
no requieren mezcla. El adhesivo se aplica
sobre un sustrato, el activador en el otro y el
proceso de curado solamente comienza
cuando se unen las dos superficies. En los
sistemas bicomponentes, el activador y el

(1]

Distribucion de la tension en el pegado, remachado y empernado.
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adhesivo se mezclan usando una boquilla
de mezcla y después se aplican en una
superficie.

Siliconas

Al contrario que los sistemas de adhesivos
descritos anteriormente, todos los cuales se
basan en productos quimicos organicos, los
adhesivos de silicona tienen una estructura
inorganica. A diferencia de los organicos, las
siliconas mantienen una alta elasticidad
incluso a temperaturas bajas hasta -90 °C.
También son capaces de resistir temperatu-
ras de servicio continuo de hasta +200 °Cy
son excepcionalmente resistentes a la radia-
cion UV. Las aplicaciones en las que pueden
utilizarse como adhesivos son las &reas
donde es necesaria una gran flexibilidad y
capacidad de rendimiento a altas tempera-
turas. Ademas, presentan una buena resis-
tencia a las sustancias quimicas adhesivas y
una resistencia excelente a la humedad y a
la intemperie.

Los adhesivos de silicona estan disponibles
como sistemas mono o bicomponentes. La
gama de aplicaciones que cubren las silico-
nas de un componente comprenden desde
el montaje de planchas domésticas hasta la
fabricacién de vehiculos y desde la ingenie-
ria eléctrica hasta tareas especiales en la
industria aeroespacial. Las siliconas bicom-
ponentes se usan en la industria eléctrica, la

fabricacién de electrodomésticos y la indus-
tria de automocion. Son especialmente Uti-
les cuando los niveles de humedad atmosfé-
rica son demasiado bajos para permitir rea-
lizar el proceso de curado de las siliconas
monocomponentes o cuando se desea ace-
lerar el proceso de produccion.

Polimeros de silano modificado

Los adhesivos de polimero de silano modifi-
cado, denominados con frecuencia como
polimeros MS, presentan una adhesién muy
buena en multiples sustratos diferentes. Las
uniones tienen una resistencia térmica con-
tinua de aproximadamente 80 a 100 °C, alta
elasticidad (que produce una buena resis-
tencia a la deformacion incluso a bajas tem-
peraturas) y son muy resistentes a la radia-
cién UVy la intemperie. Los adhesivos basa-
dos en polimeros MS se usan para unir pie-
zas en la construccién ferroviaria, vehiculos
y contenedores, el montaje de equipos y
aparatos, el procesamiento de metales y
chapas metdlicas, ingenieria solar, instala-
cién de fachadas y ventanas, sistemas de
ventilacién y aire acondicionado, equipo de
salas limpias y en una serie de aplicaciones
de construccién y montaje. La ventaja de
esta categoria de adhesivos es que estd libre
de aceites de silicona y, por lo tanto, no pre-
senta incompatibilidades durante el pinta-
do posterior de las piezas unidas.

impermeabilizacion de cublertas
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Hempel amplia su centro de I+D en Espara en 1.000 m? en Polinya (Barcelona)

Recubrimientos

de proteccion
pasiva frente al fuego

Hempel amplia su surtido de productos para el mercado de proteccion pasiva frente al fuego con nuevos recubrimientos intumescentes.

Pinturas Hempel, dedicada a la fabricacién y venta de recubrimientos de proteccion
dentro de los mercados industrial, naval, decoracién-construccién, contenedores y
nautico, haampliado su centro de I+D en Espafia. Con esta ampliacion, de 1.000 metros
cuadrados, el objetivo del Grupo Hempel es completar su servicio en cuanto a la pro-
teccion industrial. “Espafia ha sido elegida porque el desarrollo de las actividades de
[+D en Espana es una historia de éxito — explica Juan Guijarrubia, director general de
la compania—. El resultado de innovacién ha experimentado una progresion muy impor-
tante desde que se establecio el primer embrion de centro de I+D en Espafa”, ahade.
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Los recubrimientos intumescentes permiten disponer de mds tiempo de evacuacion y reaccion en la actuacion de los servicios de emergencia.

ara el director general de Hempel en

Espaia “la esperanza del grupo en el

centro se concreta en mantener el
liderazgo en el proceso de innovacion en
anti-incrustante (productos del sector
naval) y ofrecer soporte en proteccién
industrial, principalmente en tres ambitos:
nuevos productos, ser centro de soporte y
customizacion de productos para Europa
Occidental y, convertirse en centro especia-
lizado en productos intumescentes”.
De esta forma, el programa de inversiones
en [4+D de Hempel consolida su crecimiento.
Las instalaciones de Polinya (Barcelona) se
han especializado desde 1980 en la investi-
gacién de pinturas antincrustantes, asi
como en el desarrollo de productos para
clientes espafoles y europeos de diversos
sectores, tales como industria, decoracién y
nautica deportiva para satisfacer las necesi-
dades técnicas, medioambientales y legisla-
tivas.
Ahora Hempel amplia su surtido de produc-
tos hacia una importante solucién de segu-
ridad industrial como es el mercado de pro-
teccién pasiva frente al fuego, a base de
recubrimientos intumescentes. Se espera
que este mercado crezca de forma impor-
tante a nivel mundial en los préximos afos

Actualmente existe demanda a nivel mundial de
sistemas intumescentes de gran calidad

y, por ello, la compafiia desea avanzar en su
objetivo estratégico de crecer en este seg-
mento de mercado. En palabras del vicepre-
sidente de Marketing y Desarrollo de Nego-
cio, Klaus Mgller, “esta ampliacién supone
un importante paso adelante en la estrate-
gia de crecimiento de Hempel, ‘One Hempel
- One Ambition”: convertirse en uno de los
diez fabricantes de pinturas mas importan-
tes del mundo en el 2015"

“Ademas de disponer de unas modernas ins-
talaciones, también hemos formado un equi-
po con aios de experiencia en el desarrollo
de productos intumescentes’, afirma el res-
ponsable de Desarrollo comercial de Hem-
pel, Lars Risum. “El objetivo clave del nuevo
equipo es desarrollar una gama de recubri-
mientos intumescentes competitivos, para
asi ofrecer a nuestros clientes soluciones mas
integradas”.

|69



Los recubrimientos intumescentes (protec-
cién pasiva frente al fuego que prolonga el
tiempo durante el cual una estructura de
acero permanece integra en un incendio)
permiten disponer de mds tiempo de eva-
cuacion y reaccion en la actuacién de los ser-
vicios de emergencia. El objetivo principal de
estas soluciones avanzadas es salvar vidas
ademas de ayudar a proteger inversiones.

Y segun se ha ido extendiendo el conoci-
miento de los productos intumescentes, ha
ido creciendo su uso. En la actualidad existe
una demanda a nivel mundial de sistemas
intumescentes de gran calidad que comple-
menta la gama de recubrimientos anticorro-
sivos de Hempel.

El Grupo Hempel inicié su labor en el desa-
rrollo de recubrimientos de proteccién pasi-

va frente al fuego en 2010. Ahora que el
nuevo centro de Espana funciona al 100%, la
compafiia busca impulsar sus actividades de
I+D y ofrecer a sus clientes algunas de las
soluciones mdas competitivas para el sector. El
nuevo laboratorio para el desarrollo de esta
nueva tecnologia cuenta con una avanzada
area compuesta por una zona de produccién
piloto, otra de aplicacién vy, finalmente, hor-
nos para el ensayo de resistencia al fuego.
“Gracias a las nuevas instalaciones de I+Dy a
su equipo especializado, hemos superado
muchos de los desafios que supone desarro-
llar una gama de productos intumescentes’,
afirma Lars Risum, “y ahora estamos entusias-
mados con la idea de lanzar estos importan-
tes productos al mercado y de prestar a nues-
tros clientes un servicio aun mejor”.

Sobre el Centro de I+D de Hempel en Espaiia

El nuevo laboratorio para el
desarrollo de esta nueva

tecnologia cuenta con una
avanzada drea compuesta por
una zona de produccion
piloto, otra de aplicacion y,
finalmente, hornos para el
ensayo de resistencia

El moderno Centro de Investigacion y Desarrollo de Hempel en Espaiia trabaja en estrecha colaboracién con los Laboratorios
Centrales de Dinamarca. Esta dedicado a la formulacion de productos con caracteristicas tecnologicas destinadas a satisfacer
las crecientes demandas del mercado, realizando una labor constante de adaptacion de nuevas materias primas, con el fin de
optimizar la calidad de los productos. El centro cuenta con 40 profesionales especializados en diferentes sectores y ocupa mas
de 3.000 metros cuadrados dedicados a diferentes tipos de ensayos experimentales y zonas de fabricaciones piloto.

La ampliacién también permitira a Hempel extender su ‘Programa Internacional de practicas’ para estudiantes de todo el mundo,
ofreciéndoles una oportunidad de desarrollar sus aptitudes en un laboratorio realmente enfocado a la industria de recubri-

mientos.
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Lotum presenta las impermeabilizaciones termorreflectantes Lotumcoat
Therma RG

Un revestimiento que
impermeabhiliza, aisla
y conserva el calor

Lotum, S.A. ha desarrollado un nuevo sistema impermeabilizante con cualidades de aisla-
miento térmico que se esta utilizando en numerosos proyectos y que ofrece un alto grado
de reflexion térmicay aislamiento de calor en superficies metélicas y minerales. Se trata de
un sistema monocomponente de base acuosa, aplicado en dos capas de una membrana imper-
meabilizante y otras dos capas de revestimiento termoreflectante Lotumcoat Therma RG.

Xavier Alexandre, responsable de Marketing de Lotum, S.A.

cién significativa de pérdidas caldricas

durante el invierno y un incremento de
la reflexion de los rayos solares durante el
verano, reduciendo asi los costes energéticos
de las empresas y aumentando la eficacia pro-
ductiva. Es totalmente eficaz sobre hormigon,
fibrocemento, productos bituminosos, meta-
les, telas impermeabilizantes y puede ser uti-
lizado en cubiertas, tuberias de vapor, con-
ducciones, cubiertas de depdsitos, reactores y
en general, sobre cualquier superficie donde
los efectos térmicos supongan un problema
permanente.

Este sistema proporciona una disminu-

Lotumcoat Therma RG es un revestimiento de
ultima generacién para impermeabilizar y pro-
teger térmicamente techos y paredes, bajando
la temperatura interior de la nave hasta un
20%. Ideal para su instalacion debajo de placas
solares para aumentar la reflexién solar.

Esta proteccion termorreflectante es totalmen-
te estable incluso a altos niveles de radiacion
UV, permanece completamente flexible a tem-
peraturas hasta -30 °C, mantiene unas propie-
dades impermeabilizantes y aislantes fuera de
lo comun y proporciona una membrana elas-
tomérica, que se mantendrd inalterada duran-
te un largo espacio de tiempo.i

Una cubierta antes y después de aplicar Lotumcoat Therma RG.
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Onyx Solar y la Universidad de Valladolid investigan nuevos aislantes .
que dejen menos huella de carbono

Materiales ecologicos =
como aislantes

entre lapared y la

solucion fotovoltaica

La empresa abulense Onyx Solar se
ha significado por el desarrollo de
soluciones constructivas para la inte-
gracion fotovoltaica en edificios. La
idea es que la construccion genere
energia aprovechando la radiacién
del Sol. Las soluciones reemplazan
materiales convencionales como el
vidrio o la ceramica por otros con pro-
piedades fotovoltaicas en fachadas,
muros o suelos transitables. Ahora,
con ayuda de personal del departa-
mento de Fisica de la Materia Con- |
densada de la Universidad de Valla-
dolid, la compania ha comenzado un
proyecto de 1+D con el que pretende
complementar estas soluciones.

-

Corcho de alcornoque.

cioy la zona de aprovechamien-

to energético hay una zona
intermedia en la que se emplean ais-
lantes. La iniciativa innovadora pre-
tende emplear materiales ecolégicos
para esta funcion.

E ntre los muros y techos del edifi-
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Otros proyectos de I+D

Ademas de esta iniciativa, Onyx Solar mantiene abiertas otras lineas de I+D en estos momen-
tos. “Se trata de buscar mejoras las soluciones fotovoltaicos, siempre orientandolas hacia una
arquitectura sostenible”, resume Valencia. Asi, los técnicos de la empresa abulense estudian
mejoras estructurales, en el terreno mecanico, en el vidrio fotovoltaico que han desarrollado
o investigan la implementacién de iluminacién por LED en suelos fotovoltaicos transitables.

Daniel Valencia, investigador del departa-
mento de |[+D de la empresa explica que
“hasta ahora se usa lana de roca como aislan-
te, pero planteamos utilizar materiales mas
ecoldégicos con menor huella de carbono” La
compafnia explica que actualmente el 70% de
las emisiones de gases de efecto invernadero
se generan en ciudades, cuyos edificios son
responsables de casi el 40% del consumo
total de energia. Actuar sobre estas construc-
ciones podria reducir las emisiones de dioxi-
do de carbono y otros gases de efecto inver-
nadero.

En este caso, los investigadores plantean sus-
tituir aislantes térmicos convencionales por
fibras de madera, celulosa, lana o corcho. Pro-
ceden de la reutilizacion de elementos dedi-
cados a otros usos. En la fase experimental
estan ensayando la mezcla de estos materia-
les reciclados, con otros construidos ex profe-

Los investigadores plantean sustituir
aislantes térmicos convencionales por fibras
de madera, celulosa, lana o corcho

so para aislamientos de paredes y muros.
Ademas, en el caso del corcho, apunta Valen-
cia, “se permitiria la estimulaciéon y un mayor
aprovechamiento econdémico de los bosques
de alcornoque”. Los investigadores estan
finalizando el proyecto de I+D en su fase de
laboratorio y en unos meses esperan aplicar-
lo a proyectos concretos, por lo que se infiere
que los desarrollos estan alcanzando resulta-
dos positivos. Los servicios de laboratorio
han sido prestados por la Universidad de
Valladolid.

1

MONVAGA .

BUJVAR CONSTRUCCIONES, SA.

e-mail: monvaga@monvaga.com
web: www.monvaga.com

CERRAMIENTOS
_PREFABRICADOS

Fabrica y oficinas centrales:
Ctra. Lleida - Puigcerda, km. 5
25660 Alcoletge (Lieida)

Tel. 973 196 355 » Fax 973 196 016

Nos dedicamos al diseno,
fabricacion y montaje de
estructuras metalicas y
cerramientos prefabricados
de chapa, para todo tipo de
naves y/o edificios
industriales, asi como
obras de edificacion civil

y publica, con una dilatada
experiencia, desde 1982,
en este tipo de construcciones.

Delegacion Barcelona:

Pau Claris, 151, 3° derecha
08009 Barcelona
Tel. 932 159 431 = Fax 934 871 97




Los modelos HTB 620, HTB 660 y HTB 690 de Knauf Insulation estdn disenados

para el aislamiento térmico y acustico

Paneles de

alta temperatura

para el aislamiento

industrial

La instalacion de productos aislantes en instalacio-
nes industriales es de gran importancia por la reduc-
cion de gasto energético que proporciona. Los mate-
riales utilizados en este tipo de instalaciones, tienen
prestaciones y caracteristicas técnicas especificas,
distintas de los productos aislantes para la edifica-

cion civil.

industrial es limitar las ganancias y pér-

didas de calor, debiendo soportar en
muchos casos temperaturas muy por encima
o muy por debajo de la temperatura ambien-
te. Ademas, sirve de proteccion a las personas
a través del control de la temperatura superfi-
cial para evitar quemaduras de contacto,
minimizando cambios de temperatura en
procesos donde sea necesario un control.
Asimismo, mediante la utilizacion de aisla-
miento industrial de Lana Mineral, por la
naturaleza y caracteristicas fisicas de este
material, se consigue reducir el nivel sonoro
emitido por sistemas mecdnicos de produc-
cién y maquinaria emisora de ruido en general.
Dentro de su amplia gama de productos ais-
lantes para la industria, Knauf Insulation dis-
pone de tres referencias de paneles de alta
temperatura de uso, los cuales se pueden
colocar tanto horizontal como verticalmente:
HTB 620 (BS-7), HTB 660 (BS-10) y HTB 690
(BS-14).
Se trata de paneles de Lana Mineral aglome-
rada con resinas, incombustibles, imputresci-
bles, dimensionalmente estables e inaltera-
bles en el tiempo, resistentes a altas tempera-
turas y especialmente disefiados para el aisla-
miento térmico y acustico en la industria.
Estan indicados para el aislamiento de maqui-

EI principal objetivo del aislamiento
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Estos paneles de Lana Mineral
aglomerada con resinas son
incombustibles, imputrescibles,
dimensionalmente estables e
inalterables en el tiempo y
resistentes a altas temperaturas.

nas, tanques, calderas y depdsitos, instalacio-
nes de aspiracion, construcciones con eleva-
da carga térmica, instalaciones de secado,
construcciones de hornos y otros procesos
industriales. El panel HTB 660 dispone ade-
mas, de la certificacion Marine, para su insta-
lacion en aplicaciones del sector naval.

Estos paneles son una parte del amplio cata-
logo que Knauf Insulation ofrece en todo tipo
de soluciones aislantes para instalaciones
industriales, destinado a los mercados de
Espafa y Portugal y abalado por sus mas de
30 anos de experiencia en aislamiento para la
industria en paises como EE UU, Reino Unido,
Alemania, Italia o Paises Bajos.




Konecranes esta desarrollando
una gama de servicios
remotos, Truconnect, para
ayudar a los clientes a utilizar
sus dispositivos de elevacion
de forma dptima. Los primeros
servicios lanzados se
denominan Truview y Trucare.

Truview ofrece al cliente una vision realista de las condiciones
operativas de la grua

Gruas inteligentes
en constante
funcionamiento

Para garantizar que las graas utilizadas en los exigentes procesos
industriales estén constantemente en funcionamiento, Konecranes
halanzado recientemente unainnovadora gama de servicios remo-
tos denominada Truconnect. Los dos primeros productos de esta
gama son el servicio de notificacion de datos Truview y el paquete
de servicio completo, la solucién Trucare.

Foto: Konecranes Service Oy.

gruay un centro remoto de Konecranes,

Truview ofrece al cliente una vision rea-
lista de las condiciones operativas de lagriaa
través de una continua recopilacion de datos.
“Toda la informacioén de la grta se envia auto-
maticamente al centro remoto para ser proce-
sada y finalmente reflejada en sofisticados
informes. En el centro remoto, contamos con

Basado en la conexiéon remota entre la

una organizacion especializada y con sufi-
cientes recursos para gestionar los servicios
remotos en todo el mundo”, comenta Tuomo
Harkonen, responsable de Servicios Técnicos
a nivel Global. “Truview también puede ofre-
cerse para grias mas antiguas mediante la
instalacion de un paquete de adaptacion que
permita la conexion remota. Incluso se puede
instalar la conexiéon remota para gruas de la
competencia si tenemos un contrato de man-
tenimiento con el cliente”, ahade.

Ahorre tiempo y dinero

Tanto el cliente como el personal de manteni-
miento de Konecranes podran ver los infor-
mes recopilados por Truview a través de Inter-
net.

“En los informes, destacamos los aspectos
relacionados con la seguridad, como por
ejemplo, si se han producido sobrecargas o
paradas de emergencia, y cdmo puede opti-
mizarse el mantenimiento’, comenta Sampsa
Mattheiszen, Ingeniero de productos de
Konecranes, Remote Services. “Dado que
todos los datos proceden del uso real, el man-
tenimiento puede adaptarse a cada una de
las gruas de forma individual, seguin la necesi-
dad real’; afirma.

Truview permite a Konecranes ayudar a sus
clientes no sélo a utilizar sus equipos de un
modo més seguro, sino también a ofrecer el
mantenimiento adecuado en el momento
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Ventajas de un paquete de
servicio completo

Trucare es un paquete de servicio
completo durante cinco afios que
ofrece Konecranes con las nuevas
gruas CXT industriales que atin se
encuentran dentro del periodo de
garantia. Trucare siempre incluye
Truview y, por una cuota mensual
fija, cubre todas las piezas de repues-
to y actividades de mantenimiento
necesarias durante cinco afios.

“De hecho, esto significa que com-
partimos el riesgo financiero con el
cliente”, afirma Mattheiszen, quien
afiade: “Siempre y cuando el equipo
se utilice correctamente, cubriremos
todos los costes de las piezas de
repuesto y actividades de manteni-
miento necesarias. El precio de Tru-
care es transparente y se basa en
cierta medida en el uso estimado de
la graa.”

Hirkoénen destaca que Konecranes ha
desarrollado la tecnologia de servi-
cios remotos con un iinico proposito:
ofrecer a los clientes nuevas oportu-
nidades para mejorar sus operacio-
nes empresariales. Comenta: “Ya
hemos dado los primeros pasos con
respecto a los servicios remotos y
tenemos previsto ofrecer varios ser-
vicios y productos de mantenimiento
nuevos”.

Los técnicos de mantenimiento de
Konecranes combinan la habilidad de la
vieja escuela con la nueva tecnologia
aplicada, como Truconnect.

Foto: Konecranes Service Oy.

oportuno y a evaluar el ciclo de vida de los
componentes de las gruas.

“Permite, por ejemplo, posponer la revision
de una grua si los datos muestran que se ha
utilizado menos del tiempo de ciclo de vida
estimado’, explica Mattheiszen.

El punto fuerte de Konecranes, que tam-
bién se extiende a los servicios remotos, es
su red de servicio global, constituida por
mas de 3.500 técnicos de mantenimiento
de 46 paises.

Mattheiszen comenta: “Somos, por mucho, el
fabricante de gruas mas importante que
ofrece servicios remotos para sus dispositi-
vos de elevacion a nivel mundial. Nuestros
técnicos de mantenimiento combinan la
habilidad de la vieja escuela con la nueva tec-
nologia aplicada, como Truconnect. Esta
combinacién puede hacer ganar mucho
dinero a nuestros clientes”.

El nimero de conexiones
de Truview activas
aumenta constantemente.
Los datos se obtienen en
todo el mundo y se
analizan y recopilan para
crear informes claros en
los centros remotos.




Inbisa Construccion se adhiere al
Programa de Ecoeficiencia en la
empresa vasca 2010-2014

Inbisa Construccion ha realizado una decidida apuesta
por la sostenibilidad al comprometerse con dos iniciati-
vas destinadas a mejorar la ecoeficiencia de las empre-
sas y la innovacién tecnolégica: el Programa de Ecoefi-
ciencia en la Empresa Vasca 2010-2014 y la Fundacién
PTEC, Plataforma Tecnolégica Espanola de Construc-
cion. Mediante esta iniciativa Inbisa Construccion da
continuidad a sus compromisos medioambientales pre-
viamente adquiridos con sus clientes y con la sociedad
en general. La compania bilbaina ha sido pionera en la
utilizacion de este tipo de certificaciones de gestion sos-
tenible y recientemente ha finalizado dos edificios que
cuentan con la certificacion LEED: el Campus de For-
macién BBVA vy el Edificio de Servicios Casa Anita (en
Roses-Girona) que ademas ha sido reconocido como la
primera obra puablica que obtiene este certificado.

Composan lanza al mercado un nuevo
revestimento anticarburante para
pavimentos

Compotop Anticarburante es
el nuevo producto desarrolla-
do por Composan, un reves-
timiento rugoso para pavi-
mentos de aglomerado asfal-
tico obtenido mediante la
aplicacion de un mortero a
base de resinas sintéticas,
cargas micronizadas y pig-
mentos. Su  formulacion
especial le permite presentar
una extraordinaria resistencia
a los carburantes, y por tanto
es ideal para aparcamientos,

asi como zonas sometidas a trafico de vehiculos ligeros, como
estaciones de servicio y cabeceras de aeropuertos. El uso de
Compotop Anticarburante alarga significativamente la vida de
la capa asfaltica al protegerla de cualquier sustancia combus-
tible, reduciendo los cuantiosos gastos de mantenimiento y
reparacion, aspecto que también reporta un gran beneficio
para el medio ambiente al disminuir las emisiones de CO2 en

la atmosfera.
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Cemex defiende el hormigén
como material de construccion
sostenible

El Colegio de Arquitectos de las Islas Baleares aco-
gi6 una jornada que, bajo el titulo ‘Certificaciones
para la construccién sostenible’, en la que intervi-
no José Maria Merino, del area de Construccién
Sostenible de Cemex en Espafia, quien centr6 su
ponencia en explicar las cualidades del hormigén
para la construccion sostenible. En este sentido
Merino expuso el hormigén es uno de los mate-
riales mas versatiles y que mas posibilidades ofre-
cen en la edificacion y asegurd que su utilizacion
contribuye a mejorar el balance ambiental de los
edificios cuando se considera el ciclo de vida
completo de los mismos, gracias a su durabilidad
y a no requerir generalmente operaciones de man-
tenimiento ni reposiciéon. Ademas, también enu-
mer6 otras de sus propiedades como: su disponi-
bilidad, su bajo coste, su resistencia mecanica, su
inercia térmica, su excelente comportamiento
ante el fuego, su aislamiento acustico y su térmi-
co formando parte de la envolvente de los edifi-
cios, vida Gtil mucho mas larga que otros materia-
les, que lo convierten en el material por excelen-
cia para la edificacion.
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GET realiza una visita
de obra en Cubierta Solar
de Onda (Castellon)

GET celebré una visita de obra a sus instalaciones
de cubierta solar en Onda (Castellén), la cual
estuvo presidida por los consejeros delegados de
GET, Luis Navarro y Ester Navarro, por el director
general de Energia, Antonio Cejalvo, y por el
alcalde de Onda, Salvador Aguilella. Con esta
visita se present6 uno de los emblematicos pro-
yectos de GET que, gracias a sus dimensiones y a
su potencia, se ha convertido en la instalacion
fotovoltaica sobre cubierta mas grande de la
comunidad valenciana. Las naves se comerciali-
zaran bajo el régimen de compra o alquiler y GET
prevé que se instale hasta un maximo de cien
empresas, especialmente grandes plataformas
logisticas, pero también pequenas firmas que se
ubicaran en las mininaves hasta 300 metros cua-
drados.
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Schneider Electric colabora con Teulades Solar
en un parque fotovoltaico en Zaragoza

Schneider Electric ha cola-
borado con la empresa ara-
gonesa Teulades Solar en la
elaboracion de una solucién
global para un parque solar
fotovoltaico en Villanueva
de Gallego (Zaragoza). La
instalacion, una cubierta
solar de mas de 14.000
metros cuadrados, tiene una
potencia nominal de mas de
750 kW y una potencia pico
de 860 kW. Schneider Electric, con una larga experiencia en el sector
fotovoltaico, ha llevado a cabo tanto el desarrollo técnico como el sumi-
nistro de dos centros de transformacion. Esta instalacion esta compuesta
de 7.200 médulos solares de 80 Wp y mas de 3.750 de 75 Wp, con exce-
lentes prestaciones frente a las radiaciones y con una inclinacién mini-
ma de 7° que permiten alcanzar un maximo rendimiento. Ademas, los
paneles solares estan anclados a la cubierta, de manera que aseguran la
estanqueidad de la nave y evitan, a la vez, las goteras.
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Jornada sobre la situacion de la reglamentacion
de productos prefabricados de hormigén

El Ministerio de Industria organizé la jornada informativa 'Situacion y
evolucion de la reglamentacion de productos prefabricados de hormi-
goén'. En ella, se expusieron los avances experimentados durante los tlti-
mos afios, en que los productos prefabricados de hormigén han evolu-
cionado de forma paralela a la reglamentacion vigente, especialmente
con la entrada paulatina del marcado CE y la Instruccion EHE-08, y abor-
dando conjuntamente, entre todos los agentes que intervienen en la
cadena constructiva (desde el fabricante, pasando por la administracion,
organismos certificadores o direcciones de obra responsables de una
forma u otra de verificar el correcto cumplimiento de las exigencias
reglamentarias, hasta llegar al usuario final), la situacion presente y los
retos que se avecinan, como por ejemplo la contribucién a la sostenibi-
lidad de las soluciones constructivas basadas en estos productos, o el
futuro reglamento de productos de construccién.

0000 00000000000000000000000000000000000000000000000000000e00000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000000sssssssscscscscscscssscss

Knauf Insulation en la
rehabilitacion de la
fabrica de Michelin
en Gipuzkoa

La coquilla PS600 fue elegida por ser una
coquilla de Lana Mineral incombustible,
clasificada en su reaccion al fuego con Euroclase
Al y cuyo uso esta recomendado en el
aislamiento térmico y acdstico de tuberias.

Knauf Insulation participé en la reha-
bilitacion de la fabrica de Michelin
ubicada en los municipios de Lasarte-
Oria y Usurbil, en Gipuzkoa, donde
trabajan 600 trabajadores y esta consi-
derada la principal industria del muni-
cipio guipuzcoano. En la rehabilita-
cion de esta planta fue prioritaria la
instalacion de un sistema de aisla-
miento especifico para instalaciones
térmicas-industriales que proporciona-
ra la maxima eficiencia energética, ais-
lamiento térmico y proteccién contra
el fuego, todo ello sin perjudicar el
espacio de los trabajadores. Para reali-
zar este aislamiento se eligieron las
coquillas industriales PS600 que for-
man parte de la amplia gama de solu-
ciones de uso térmico-industrial que
ofrece Knauf Insulation.
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Ronis lanza al mercado una gama completa de
sistemas de interbloqueo

Dividida en cuatro familias de productos, la gama Ronis ofrece un nimero
elevado de cerraduras y bombines que se adaptan a los componentes que
requieran una manipulacién de alto nivel de precisién o seguir un orden
determinado. Especialmente disefnados para proporcionar una seguridad
maxima, los sistemas de interbloqueo pueden ser empleados para el bloqueo
de mando de los seccionadores, de las cerraduras de las puertas de acceso
(trampillas, puertas, verjas, vallados, cierres perimetrales, etc.), asi como de
los sistemas de bloqueo de disyuntores, inversores o transformadores. Cada
elemento de riesgo esta protegido por una o varias cerraduras, que tan sélo se
abren con su propia llave.

Totalmente fabricados en metal, los sistemas de
interbloqueo de Ronis han sido elaborados con
materiales de gran calidad y solidez, con el objeto de
garantizar la maxima fiabilidad.
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de evaporacion-concentracion

TECNIRAMA

La gama Evaled de Veolia trabaja mediante tecnologia

Tratamiento de efluentes
industriales

La filial espaiiola de Veolia Water Solutions & Technologies (VWS Ibérica) ha desarrollado Evaled, una
amplia gama de equipos para el tratamiento de efluentes industriales mediante la tecnologia de la
evaporacion. Esta gama esta integramente desarrollada por Led Italia, la compaiiia experta de Veolia en
evaporacion, que cuenta con mas de 30 afios de experiencia y cientos de referencias en todo el mundo.

mite el tratamiento eficaz de

efluentes industriales dificiles
de depurar con tecnologias con-
vencionales. Mediante la técnica de
la evaporacién-concentraciéon se
separa la parte acuosa de las sus-
tancias contaminantes, que pue-
den estar disueltas o en suspen-
siéon, consiguiendo un destilado
totalmente depurado —que puede
ser incluso reutilizado—, y un con-
centrado que reduce significativa-
mente los costes de gestion de resi-
duos. Esta ventaja hace posible
que, dependiendo del caso, la
inversién en un equipo Evaled esté
amortizada en cuestiéon de meses.

La gama de equipos Evaled per-

La gama de equipos Evaled se

compone de tres series

- Evaled AC - Evaporadores al vacio
mediante agua caliente/fria, con
minimo consumo eléctrico.

- Evaled RV - Evaporadores de
recompresién mecanica del
vapor y circulacion forzada, parti-
cularmente adecuados para el
tratamiento de grandes volime-
nes de aguas residuales y con
bajo consumo eléctrico.

- Evaled PC - Evaporadores al vacio
con bomba de calor. Soluciéon
muy adecuada al tratamiento de
pequefios volimenes.

Los equipos Evaled son sistemas

compactos, fabricados con materia-

les con alta resistencia a la corro-
sién, que disponen de un PLC que

La gama de equipos Evaled permite el tratamiento eficaz de efluentes industriales dificiles de depurar
con tecnologias convencionales.

controla el proceso de evapora-
cién, por lo que requieren minima
supervision y ademds son de facil
mantenimiento.

Esta gama se une al amplio porfolio
de soluciones tecnolégicas de VWS
Ibérica para la depuracién de aguas
industriales, que abarca tratamien-
tos fisico-quimicos, procesos biol6-
gicos, soluciones con membranas
y, ahora, se amplia con la tecnolo-
gia de la evaporacion. Es una solu-
cién competitiva y eficiente para el

tratamiento de aguas residuales
industriales procedentes de la
industria quimica, farmacéutica,
grafica, galvanica, el tratamiento de
superficies o lixiviados, entre otras
aplicaciones.

Veolia Water Solutions &
Technologies
Tel. 916 604 000
E-mail info.spain@veoliawater.com

179



TECNIRAMA

Gria pluma de columna
Hasta 1 t de carga y 7 m de alcance

La grda pluma de cadena LS incorpora polipasto
eléctrico de cadena. De construccion ligera (DIN
15018 H2/B2), tiene una capacidad de carga
hasta 1ty un alcance hasta 7 m.

Con el brazo en perfil hueco de acero robusto,
cuenta con anclaje de seguridad con pie de
columna nervado y carro con roldanas de plasti-
co de facil desplazamiento. La columna es cua-
drada.

Tiene un angulo de giro nominal hasta 270°.

Abus Gruas, S.L.U

Tel.: 902239633
info@abusgruas.es
www.interempresas.net/P68805

.................................................................

Recubrimiento multicapa
extraduro
Para suelos industriales

Recubrimiento multicapa para la proteccion de
superficies a base de resinas epoxiy poliuretano.
El recubrimiento ESD para suelos industriales de
alta dureza tiene las propiedades disipativas de
la electricidad estatica, con
efecto permanente.

Asimismo, tiene una alta resis-
tencia quimica y mecanica al
rayado y a la abrasién. Su
resistencia eléctrica vertical es
de 106 -109 Ohmios. Presenta
un aspecto homogéneo, semi-
brillante y de color gris. Cum-
ple con las norma UNE 14041.

Protecta, S.A.

Tel.: 932663435
info@protecta.net
www.interempresas.net/P68305
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Sistemas ligeros de aluminio
De disenio modular

La gama de productos de
Konecranes incluye siste-
mas ligeros de aluminio,
desde monorrailes a gruas
mono y birrailes con una
capacidad de carga hasta
2.000 kg. Esots sistemas se
han disefiado especifica-
mente para cubrir y satisfa-
cer las necesidades de los
sectores industriales mas
exigentes, como por ejem-
plo el de la automocién. Su
diseno modular, combinado
con un peso ligero, una elevada solidez estructural, una
minima resistencia a la rodadura y un deslizamiento silen-
cioso, permite una gran variedad de soluciones, tanto
estandar como a medida, que dan respuesta a las moder-
nas aplicaciones de los sistemas de elevacion.

Konecranes Ausio, S.L.U.

Tel.: 938860422
Alexandra.tonisastre(@konecranes.com
www.interempresas.net/P63594
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Puerta rapida enrollable
Para colocar en huecos interiores

La puerta rapida enrollable
modelo SDEP es la mejor
opcion para colocar en hue-
cos interiores. Debido al
reducido espacio de su meca-
nismo y a su nivel de aisla-
miento la convierte en la indi-
cada para pasillos, conexio-
nes entre naves, separacio-
nes de tiendas y almacenes,
laboratorios, etc...

Estd equipada con banda de
seguridad antiaplastamiento.
El espesor es de calidad en acero galvanizado 2 mm DX
51D Z-275 NA.

Acero inoxidable 2 mm AISI 304 Teldén. Todas las puertas
estan fabricadas con lona plastica de alta calidad con
resistencia al desgaste, a la abrasién y a la decoloracion.
Todas las soldaduras efectuadas en la lona estan realiza-
das por soldadura de alta frecuencia.

Speed Door Espana, S.L.U.
Tel.: 902194384
speeddoor@speeddoor.com
www.interempresas.net/P5667s



Aislante ultrafino i Puertas correderas
multi-reflector i Frigorificas y herméticas de
Para paredes, forjados y cubiertas i  transito intenso

Actis desarrolla el i El concepto de puerta hermética cobra
aislante ultrafino todo su sentido en aplicaciones frigorifi-

multi-reflector cas, ya que en caso de un mal funciona-

Triso-Dur, espe- miento los efectos son inmediatos y apa-

/' cialmente disena- rentes. Por ejemplo, formaciones de

_ do para paredes, : hielo o equipos de frio en funcionamien-
g forjados y cubier- i to permanente (que generan, aparte, un gasto de energia no controlado).
; tas. Con este ais- La puerta corredera de Tané Hermetic se ha concebido para aislar total-

lante se elimina el mente las zonas frigorificas del exterior y poder cumplir su funcion dia

efecto de paredes @ tras dia hasta en las condiciones mds extremas de transito. Las puertas

frias  mejorando herméticas correderas en su modelo M3P, disefadas para frio comer-
asi el confort térmico. A igualdad de eficacia cial o industrial, se instalan en camaras de conservacién y congelacion
térmica con un aislante grueso tradicional en @ o secaderos, de transito intenso. Ademas, estas puertas cuentan con
pared, permite ganar hasta 3 m de superficie  : acabados en lacado blanco, acero inoxidable AISI 304 o AISI 316 y chapa
habitable para cada 100 m de superficie cons- PVC. El marco definitivo esta disponible en aluminio o inoxidable.
truida. Ademas, ofrece confort acustico. :

Tané Hermetic, S.L.

ACtiS, S.A Tel.: 972290977
Tel.: 937278319 tanehermetic@tanehermetic.com
www.interempresas.net/P58494 www.interempresas.net/P67701
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COMPRAR COMPRAR
AGRICULTURA 9 54 € 124 €
HORTICULTURA 6 36 € 82€
PROFESIONALES Y CENTROS DE JARDINERIA 4 24 € 55 €
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7{ GRUPO

ANFCRA
NAVES EN VENTA

EN LLINARS DEL VALLES

APROVECHATE
100% FINANCIACION

Lh—__—-_-"“----__

Naves de 175 m? con instalaciones +
124 m? de patio desde

Naves de 232 m? de planta baja +
81 m? de altillo desde

Naves de 300 m? de planta baja +
100 m? de dltillo + 86 m? de patio
desde

Para mas informacion:

Tel.: 93 757 04 60
info@grupoanfora.com T? GRUPO
www.grupoanfora.com ANFCRA




EL MAYOR PARQUE EMPRESARIAL DEL PAIS VASCO
7.000.000 DE METROS CUADRADOS DEDICADOS A ACTIVIDADES ECONOMICAS

El emplazamiento Parcelas desde
estratégico para Santander SanSeb
< St .

su empresa

* Excelente ubicacion en el
Término Municipal de Vitoria-Gasteiz

* Alta calidad de servicios y entorno

* Inmejorables infraestructuras

* Junto al aeropuerto Internacional de Vitoria-Gasteiz
» Con acceso directo a la A-1

GASTELZKC INDUSTRLA LLIRRA S A

Paseo Fray Francisco, 21C - 3* planta A2 =
Vitoria-Gasteiz Zaragoza
Tel, 945 161 255

Barcelona
www.gilsa.org




