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International Auction Group SLU (IAG Auction) es la mayor empresa española con alcance internacional, especializada en la realización de subastas online
y la gestión de venta de activos. Ofrecemos soluciones integrales dirigidas a conseguir una maximización en el valor de realización, garantizando la
debida seguridad jurídica y transparencia.

Más de 20 años de experiencia en la gestión de activos, nos han permitido especializarnos en la venta y subasta de toda clase de activos de gran valor,
como maquinaria y/o activos industriales de cualquier tamaño y sector, así como todo tipo de bienes inmuebles. Somos expertos en gestionar proyectos
de bienes sumamente específicos que requieren de un exhaustivo conocimiento del producto y del mercado. Muy pocas entidades especializadas
pueden gestionar la venta de cualquier tipo de activo, siendo IAG Auction la empresa de referencia en la enajenación de todo activo que pueda detentar
una compañía, la de mayor alcance global y la que se caracteriza por ostentar la mayor pericia y conocimiento de los diferentes sectores del tejido
empresarial.

IAG Auction interviene en la realización de activos en escenarios tan diferentes como como la desinversión de activos no estratégicos, la desinversión
total mediante un cierre ordenado de la empresa, la venta de unidades productivas, entre otros. 

El presente documento tiene como finalidad presentar los servicios que ofrece IAG Auction relativos al tratamiento y comercialización de los activos.
Ante los principales problemas a los que se enfrenta la Propiedad, le mostramos en qué aspectos la intervención de IAG Auction implica un valor añadido
y una ventaja cualitativa en la gestión de la enajenación de los bienes.

Acerca de
International Auction
Group 



Somos miembro fundador de la Asociación Nacional de Entidades
Especializadas (ANEES), de la que actualmente ostentamos la presidencia, y
única entidad especializada española miembro de INSOL Europe, de la
Asociación Española Amigos Empresarios (AEAE) y de TMA Spain (Turnaround
Management Association).

Nuestras Alianzas



International Auction Group en cifras 2023

Bienes Muebles Bienes Inmuebles

Tasa de recuperación

89 % 97 %

La participación de IAG Auction en la venta de los activos representa directamente un
incremento de los valores de realización de los bienes y, por ende, un mayor retorno
de los créditos que se ejecutan, lo que supone beneficio tanto para el acreedor como
para los deudores.
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Según las cifras de IAG Auction, durante el ejercicio 2023, el porcentaje de primeras
subastas finalizadas con pujas asciende al 87%, mientras que, en el mismo periodo, el
45,31% de las subastas judiciales y el 46,37% de las notariales quedaron desiertas
(datos extraídos del Ministerio de la Presidencia, Relaciones con las Cortes y Memoria
Democrática). 

Datos correspondientes al ejercicio 2023

Tasa de subastas



Maquinaria

Vehículos

Bienes inmuebles

Bienes intangibles

Náutico

Otros

Unidad Productiva

2021
2022

2023

De 3 a 6 meses
Para Bienes Muebles

Lotes subastados por categoría

6896 Pujas realizadas

Lotes subastados938

Inscritos subastas3304

439
385

Tiempo de realización Nuevos usuarios registrados

1301
967

2650

A más usuarios registrados, mayor será el número de licitadores activos en
nuestras subastas. Esta situación fomenta una mayor participación y competencia
entre los postores, incrementando el dinamismo de las subastas y, en última
instancia, elevando el precio final de venta de los bienes. 

La concurrencia entre postores es crucial para maximizar los resultados de nuestras
subastas, beneficiando tanto a vendedores como a compradores.

De 3 a 12 meses
Para Bienes Inmuebles nuevos usuarios en 2023

2650



IAG Auction es una entidad especializada en la gestión de venta y realización de subastas de todo
tipo de activos industriales. Somos expertos en gestionar activos industriales como maquinaria,
plantas industriales, líneas completas de producción, flotas de vehículos, embarcaciones, stocks,
etc., además de participar en la transmisión de Unidades Productivas completas, evitando la pérdida
del valor del negocio y la depreciación de los activos.  

Los Activos industriales

En IAG Auction poseemos el conocimiento y la experiencia necesarios para gestionar activos
altamente específicos procedentes de sectores muy concretos y delimitados. Existen determinados
bienes que, por su singularidad o excepcionalidad, requieren de un alto grado de conocimiento del
mercado, así como criterios de valoración adecuados, estudio y obtención de potenciales clientes,
etc. con el fin de ser comercializados con éxito.



International Auction Group SLU ofrece la gestión integral de todo el
proceso de enajenación de los activos, sea cual sea la modalidad de
realización de los bienes: venta de la Unidad Productiva, líneas de
producción no estratégicas, venta en globo, venta individualizada de los
activos o subasta online. La intervención de IAG Auction en la enajenación
de los bienes permite una completa externalización del proceso de venta e
implica la optimización de los resultados. 

Los servicios que ofrece IAG Auction no sólo abarcan funciones de carácter
comercial, sino que también llevamos a cabo una serie de servicios
adicionales que permiten ofrecer a la Propiedad un servicio de alto valor
añadido de todo el proceso de enajenación. 

La amplia experiencia de nuestro equipo de valoraciones nos permite realizar una
tasación actualizada del valor real de venta de los activos, teniendo en cuenta su

estado actual y la tendencia del mercado. 

Se realiza un análisis técnico de los bienes y se crean lotes de los activos de forma
que éstos tengan mayor salida comercial. 

Inventario y lotificación de
los activos

Valoración de los activos a
precio real de mercado

Nuestros Servicios



Por cada activo, se diseña una campaña de publicidad
específica completamente adaptada a la tipología de bien a
enajenar y al cliente potencial. Tras un exhaustivo análisis de
los activos en el que se estudian parámetros como hábitos y
usos de los usuarios, tendencias del mercado, principales
empresas del sector, sectorización geográfica, etc., en
colaboración con el responsable del proyecto y los
departamentos afines, ponemos en marcha diferentes
acciones comerciales. El equipo de Marketing confecciona un
e-brochure específico que se envía por correo electrónico al
target seleccionado. Este documento recoge fotografías de los
activos, así como las principales características técnicas y el
alcance de los activos, su localización, las condiciones de
venta, etc. En paralelo, y para conseguir un mayor alcance en
la promoción de los bienes, se realizan campañas de
publicidad, contratando espacios en medios de comunicación
y portales sectorizados, tanto digitales como tradicionales.

Este esfuerzo publicitario en la comercialización de los bienes
tiene como objetivo la búsqueda activa de interesados,
fomentando la competencia y permitiendo alcanzar un valor
de realización ajustado al precio real de mercado.

Campañas de marketing y
comunicación



Atención telefónica y vía correo electrónico al cliente final, dando respuesta a todas las consultas y realizando
un asesoramiento técnico y jurídico claro y preciso. Ponemos a disposición del cliente final la máxima
información posible, no sólo sobre el bien a enajenar, sino también acerca del proceso de venta directa y/o la
subasta y los trámites tras la adjudicación, consiguiendo de esta manera, reducir la incertidumbre de los
compradores ante el proceso e incrementando las posibilidades de mejora del precio final. Asimismo,
realizamos la gestión de visitas individuales a los activos, ofreciendo al interesado una atención totalmente
personalizada. 

Atención al cliente

Coordinamos el embalaje y la carga de los activos. Supervisamos los procesos de desmontaje de maquinaria y
realizamos la entrega de los bienes. 

 Desmontaje, retirada y entrega 
de los activos 

Gestión documental y 
administrativa

Tales como contratos de compraventa, liquidación de impuestos, cambio de nombre, importación y
exportación de bienes, etc., así como la realización de los informes de inventario. 



La intervención de IAG Auction en

el proceso de realización de los

activos implica una

comercialización de los bienes

más activa y eficaz, aumentando

las probabilidades de éxito en la

maximización del rendimiento,

evitando el mercado oportunista y

especulativo y primando siempre

los intereses de la Propiedad.

AGILIDAD EN LA VENTA
Reduciendo al máximo los plazos en la realización de
los bienes, evitando la depreciación de los activos y
permitiendo una notable descarga de trabajo para la
Propiedad. 

REALIZACIÓN DEL BIEN A VALOR REAL DE
MERCADO
A mayor concurrencia, mayor número de licitadores
interesados que se traduce en un precio final de venta
más elevado, permitiendo la maximización del valor de
realización de los activos. 

Nuestro
Valor
Añadido

SEGURIDAD Y TRANSPARENCIA 
La difusión de la información relativa a los bienes, junto
a una atención al cliente final totalmente personalizada,
permiten reducir la incertidumbre de los licitadores y
garantizar un proceso concurrencial libre y
transparente, mejorando el precio final de venta. 

EQUIPO ALTAMENTE CUALIFICADO
Contamos con un excelente equipo profesional,
multidisciplinar y dinámico, expertos en su ámbito de
trabajo. 



Campaña de
Marketing y
Comunicación

En colaboración con los
diferentes departamentos
implicados en el proyecto,
diseño de las principales
acciones publicitarias y de
comunicación: e-brochure,
página web, redes sociales,
etc. con el objetivo de
conseguir la máxima difusión y
concurrencia.

Ejecución de la
venta y/o subasta
online

Enajenación de los bienes
a través de los métodos de
venta y en los términos y
plazos acordados con la
Propiedad. 

Transmisión de
los bienes al
cliente final

Gestión documental y
administrativa para hacer
efectiva la compraventa de
los bienes. 

Análisis y
tratamiento de los
activos

Análisis y verificación del
estado de los bienes,
lotificación de los activos.

El Proceso



La Subasta Electronica´

1
R e g i s t r a r s e  e n

n u e s t r a  w e b

 Esta operación solo la tendrá que hacer una vez y le permitirá acceder a su zona
privada mediante su correo y su contraseña. Al realizar esta operación quedarán
registrados sus datos como cliente. Para realizar esta operación podrá acceder
pulsando REGISTRARSE en el menú que encontrará en la parte superior derecha de
su pantalla.

Para participar en una de nuestras subastas online, sólo necesita realizar los siguientes pasos: 

( w w w . i a g a u c t i o n . c o m )

Recibirá en su email una notificación como ésta, para que confirme su correo
electrónico de forma que su registro en nuestra página web se realice de forma
correcta. 

 ¿Como funcionan nuestras subastas? ´



2
I N S C R Í B A S E

E N  L A  S U B A S T A
D E  S U  I N T E R É S

Siempre que quiera participar en una subasta debe inscribirse en ella la
primera vez que acceda. Para realizar esta operación, una vez haya
accedido como registrado, simplemente tendrá que pulsar el botón
INSCRÍBETE AHORA:

Aparecerá una ventana emergente donde deberá leer y aceptar las condiciones
generales de nuestra web y pulsar en el espacio INSCRIBIRSE que verá en cada lote.



Recibirá en su email una notificación como ésta:

Una vez se haya inscrito correctamente aparecerá esta pantalla, donde podrá ver que
está inscrito así como todos los detalles referentes al lote.

Una vez realizados estos dos pasos de registro e inscripción, usted podrá iniciar sus
pujas, hasta el día de cierre de la subasta. Desde esta misma pantalla, podrá ver en
tiempo real el Precio actual del lote, la Próxima puja admitida, Mi última puja
realizada y la situación en la que se encuentra el lote.



Casosdeexito

Tras el cambio organizativo de Siemens
Gamesa, IAG Auction ha llevado a cabo la
subasta de la maquinaria ubicada en la planta
de Aoiz, en Navarra. Se trata de equipos para
el acabado de palas eólicas y para el uso
general en la industria. 

• Equipos de Aerotermia
• Inyectoras
• Máquinas de Infusión
• Desgasificadora
• Viradores
• Pórticos y Pescantes JASO
• Mobiliario de Taller
• Herramientas y elementos de elevación

SIEMENS GAMESA

´

https://www.interempresas.net/MetalMecanica/Articulos/325703-Siemens-Gamesa-designa-IAG-Auction-gestionar-venta-maquinaria-planta-Aoiz-Navarra.html


Con motivo del cierre de la empresa, IAG Auction fue designada para llevar a cabo la gestión de venta y subasta de activos
procedente de Osvima, S.A., una importante industria de mecanizado de piezas del sector aeronáutico y espacial situada en
Madrid. Se trataba de maquinaria compuesta mayoritariamente de centros de mecanizado de alta precisión y gran capacidad, así
como otros elementos como fresadoras, tornos, máquinas de corte, etc.

La venta de una parte de los activos se llevó a cabo a través de una subasta pública online desde nuestro portal y otra parte de
los bienes mediante venta por trato privado. 

OSVIMA 



La compleja labor del Departamento de Maquinaria y Bienes Muebles se
complementa con el específico conocimiento de los Departamentos Jurídico y
de Marketing. Estas áreas de especialización trabajan en estrecha colaboración
creando un equipo multidisciplinar con el objetivo de diseñar la estrategia más
eficaz y adecuada para maximizar los valores de realización. A cada activo se le
otorga un tratamiento único y colaboran conjuntamente en el desarrollo de todo
el proyecto hasta la formalización de la transmisión.  

El Departamento de Maquinaria y Bienes Muebles es el encargado de la
valoración y lotificación de los bienes, así como de coordinar el
desmantelamiento de la maquinaria y entrega de bienes al cliente final, mientras
que Marketing desarrolla la estrategia de publicidad y comunicación más
adecuada y eficaz para cada proyecto. Todo ello se completa con la actuación
del Departamento Jurídico y Procesal, encargado de dar cobertura legal a la
enajenación de los activos. El objetivo es maximizar resultados en el mínimo
plazo posible.

Patricia Munné Gómez

Directora Departamento 
Jurídico y Procesal

Teresa Alibau Castillo
Directora Departamento 

de Marketing

José María Méndez Castro

Director Departamento de
Maquinaria y Bienes Muebles

Equipo multidisciplinar:
Departamentos de Maquinaria y

Bienes Muebles, Juridico y de
Marketing 

Álex Munné Gómez 

COO de IAG Auction
Presidente de ANEES 
Socio de TMA Spain

´



Delegaciones

Delegación Norte

Máster en Derecho de la Construcción y
Gestión Inmobiliaria. Trayectoria
profesional vinculada a la regulación de
las transacciones inmobiliarias.
Competencias transversales tales como
planificación y gestión, capacidad de
negociación, proactividad y resolución de
conflictos.

Amanda Blanco Bartolomé

Director Departamento
Delegación Centro y Baleares 

Director del Departamento Hipotecario,
Letrado de la Administración de Justicia
en excedencia, ha desarrollado su carrera
profesional durante años en Juzgados y
Tribunales de Primera Instancia y de lo
Mercantil, así como en el Ministerio de
Justicia. Es también profesor de Derecho
Mercantil en la Universidad de Castilla la
Mancha.

Enrique Díaz Revorio

Delegación Noreste

Máster en Derecho Concursal y Derecho
Laboral impartido por el ltre. Colegio de
Abogados de Barcelona (ICAB) y Máster
en Corporate Compliance en Economist &
Jurist (EIS). Amplia experiencia en el
sector concursal con el asesoramiento en
la gestión de diversos concursos y
colaboración en despachos de abogados.

Miriam Broto Palomera 

Directora de RRII
Delegada Andalucía, Extremadura,

Murcia e Islas Canarias
Vice-Secretaria de ANEES 

Abogada especialista en Derecho
Concursal y Laboral. Colaboradora con
diversas administraciones concursales,
tramitación íntegra de concursos y gestión
de activos. Directora técnica jurídica de
múltiples expedientes de regulación de
empleo temporales y extintivos a nivel
nacional.

Virginia Jiménez Castillo

Delegación Comunidad Valenciana

Abogado especializado en Derecho
Mercantil y de la Insolvencia, habiendo
participado en más de 200
procedimientos judiciales de suspensión
de pagos, quiebras y concursos de
acreedores, como síndico y comisario de
quiebras, interventor judicial en
suspensiones de pagos y administrador
concursal, así como letrado instante de
multitud de concursos voluntarios y
necesarios. Miembro de la Junta Directiva
de la Sección Concursal del Ilustre Colegio
de la Abogacía de Alicante.

Abraham García Gascón



International Auction 
Group SLU.

c/ Electrónica, 19, 6º piso 
08915 - Badalona (Barcelona)

Teléfono: 93 112 15 15 
E-mail: informacion@iagauction.com
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https://www.linkedin.com/in/iag-international-auction-group-47b40a10b
https://www.linkedin.com/in/iag-international-auction-group-47b40a10b
https://www.facebook.com/IAG-International-Auction-Group-178880625534794/
https://www.facebook.com/IAG-International-Auction-Group-178880625534794/
https://twitter.com/IagAuction/
https://twitter.com/IagAuction/



